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Jurnalismul, cdstigdnd bani prin informatii

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

Arad24.net este un portal independent de stiri media, dedicat sa ofere o imagine
completa online a aspectelor sociale, politice, economice si multe altele din orasul
Arad. Arad 24 are o abordare noua si aduce o noua perspectiva, care reflecta astazi
realitatea orasului Arad.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

de stiri real.

fiecare zi si incepe sa-ti placa.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

g

Aveam un blog Tnainte, dupa ce am inceput un proiect cu niste prieteni pentru a scrie
recenzii pe un blog. Dar acestea erau doar mici hobby-uri in comparatie cu un site web

Am inceput aceasta afacere pentru ca mi-am dat seama ca am pe langa mine oamenii
potriviti, know-how-ul, mintea si bugetul pentru a o incepe. Nu a fost usor, dar odata ce
ati ales drumul antreprenorial, nu va puteti intoarce la stilul de viata obisnuit. Te agiti in

Unul dintre cele mai importante lucruri ca un antreprenor este sa va adaptati la
schimbare, sa va adaptati gandirea, sa cititi si sa Tnvatati multe de la experienta altora si
sa mergeti in locuri unde alti antreprenori merg, la: evenimente de afaceri, retele de
afaceri, si asa mai departe.. Networking done properly is the core of every business.

Extinderea este un lucru foarte periculos. Daca momentul nu este corect, va poate ucide afacerea. Am vazut-o
in multe companii si de aceea sunt foarte precaut atunci cand va veni momentul de extindere si o fac cu pasi

mici pentru a va asigura ca totul merge asa cum sa planificat.

Da, intentionez sa-mi extind afacerea in viitorul apropiat. Am inceput-o deja, cu pasi pentru copii. Vreau ca
Arad 24 sa aiba servicii complete, iar urmatorul pas este reprezentat de emisiuni TV online. Vreau ca Arad 24 s3

fie mai prezent in viata sociala a orasului in care traiesc si sa pot da voce celor fara voce.
Spuneti-ne ce v-a motivate sa incepeti propria afacere.

Tntr-un fel, tot ce am trecut, fiecare proiect pe care I-am oferit voluntar mi-a ajutat si castig
experienta pe care am nevoie sa o folosesc in aceasta afacere. Acest lucru ma motivat sa incep
si mi-am dat seama cd am ceea ce trebuie pentru a fi un antreprenor.

Daca aveti motivatia, puteti gasi celelalte instrumente de care aveti nevoie.

Daca vocea voastra interioara va spune sa deschideti o afacere, incepeti sa cautati solutii despre
cum o puteti deschide. Daca nu aveti know-how, Tncepeti sa lucrati intr-o afacere similara,
pentru a vedea ce este nevoie. Daca nu aveti finante, cautati un partener de afaceri care are
banii. Dacd nu aveti aceasta tehnologie, cautati un barter sau un partener de afaceri care are
banii necesari pentru achizitionarea tehnologiei. Sau cautati sa inchiriati ceea ce aveti nevoie, la
fel ca si bancile - nu detin echipamentul lor, il inchiriaza. Gandeste-te la asta. Exista intotdeauna
o solutie, trebuie doar sa va deschideti ochii si sa o vedeti. Acesta este ceea ce face un
antreprenor.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
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1AU VOTAT  ARADENI VOR ORGANIZA UN NOU PROTEST, DE AMPLO

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru ca Maura sa isi inceapa propria afacere?

2. Care sunt cele mai importante calitati pe care un antreprenor are nevoie?

3. Cum puteti gasi instrumentele necesare pentru a incepe o afacere?

4. Ce credeti ca Maura Tsi extinde afacerea in zona TV?

5. Care este cel mai important lucru pe care l-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Afaceri pentru un stil de viatd sandtos
Vd rugdm sd spuneti putin despre afacerea dvs..

Proiectul nostru "S Bike S" a inceput dupad un studiu privind tendinta s Sl S
ascendentd a ciclismului si dorinta oamenilor de miscare si un stil de
viata sanatos.

IdentificAind aceasta oportunitate, am deschis un centru de vanzari si
inchirieri de biciclete la Arad cu dorinta de a contribui in continuare la
cresterea numarului de utilizatori de biciclete, la reducerea poluarii, la
evitarea congestiondrii traficului si la optimizarea costurilor (Radu
Mercea).

Afacerea este Tmpartita in doua:

e Vara - inchirieri de biciclete si reparatii;

e larna - inchiriere si reparatii de schiuri si snowboarduri.

Promovam afacerea online prin intermediul Facebook, prin radio, prin postere si pliante, punand biciclete in
diferite locuri de cazare in oras.
ul afacerii.
Am decis sa incepem aceastd afacere, deoarece multe tari europene au astfel de
centre de inchiriere, aducand valoare comunitatii. Suntem optimisti cu privire la
sistemul economic al judetului Arad si ca puterea de cumparare creste aici. Mai
multi oameni prefera ciclismul in detrimentul utilizarii masinilor in oras.

nainte de a incepe activitatea, am primit de la VITAS Roménia asistentd financiard
T _S5EE prin participarea la un concurs de idei de afaceri. [deea noastra sa incheiat in topul
b reiee e celor mai de succes idei castigdnd 4.400 de euro. Cu acest capital ne-am putea

extinde afacerea in directia doritd. Tn viitor, suntem interesati si accesim

programele europene care aduc afacerile la un alt nivel.

Venind din domeniul vanzarilor, pe o piatd neexploatata din aceastad zona (inchiriere

de biciclete), am inceput activitatea cu incredere.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Extinderea afacerilor este vitalda pentru orice afacere, indiferent de industrie.

Dorinta noastrd de dezvoltare este accentuata, motiv pentru care vrem sa crestem

numarul de biciclete disponibile pentru inchiriere, sa deschidem un magazin care

vand biciclete care includ biciclete urbane, biciclete sportive si biciclete electrice.

Unele dintre planurile de dezvoltare includ crearea de statii de inchiriere de biciclete

nu doar pentru biciclete normale, ci si pentru cele electrice.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Totul a inceput din pasiune, dorinta de a aduce un moment de relaxare comunitatii si de a

contribui la un stil de viata sanatos.

Deoarece nu exista un astfel de centru in Aradului, deschiderea a fost un mare impuls.

Exista o zicala: "Fii primul la piata sau fii cel mai bun!" "

S “Fiind independent inseamna a fi pe cont propriu pentru a descoperi potentialul dvs., va
TLCLTOO  descoperiti in fiecare zi in salut situatii de care aveti nevoie pentru a rezolva. Inveti lucruri
B o tot timpul” (Amira Pop).

Beneficiile de a incepe o afacere sunt: programe flexibile, care nu lucreaza la un calendar impus, independenta

financiara, dezvoltarea gandirii si actiunilor dvs., invatarea modului de a fi mai organizat si alte lucruri noi.

Ill

J

Acest proiect a fost finantat cu sprijinu
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Intrebiri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Amira si Radu de a-si incepe propria afacere?

2. Care sunt beneficiile pentru inceperea unei afaceri?

3. Ce credeti ca este cel mai important lucru de facut inainte de a incepe o afacere?

4. Ce credeti ca pot face mai bine pentru a-si promova afacerea?

5. Care este cel mai important lucru pe care l-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Pasiunea pentru numere si ceea ce se ascunde in spatele lor

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

NI EXPERT

Obiectivul nostru de afaceri este de a asigura contabilitatea companiilor locale cu diferite tipuri de activitati
(domenii). De asemenea, dezvoltam servicii suplimentare pentru companii constdnd Tn elaborarea
documentatiei pentru obtinerea de granturi pentru dezvoltarea lor.

Avand experienta necesara in acest domeniu si contextul studiului responsabilitatii, am decis ca cel mai bun
lucru pe care trebuie sa-l faceti este sa incepeti aceasta companie. Avand o viziune orientata spre client si
implicarea noastra in nevoile clientilor nostri ne-a facut sa incepem sa cautam oportunitati financiare pentru
clientii nostri, adaugand un nou serviciu in portofoliul nostru - scrierea de proiecte si planuri de afaceri pentru
accesarea fondurilor europene.

Chiar daca suntem o companie mica, cu doar 8 angajati, am dezvoltat o echipda buna unde abilitdtile de
comunicare, orientate spre sarcini si abilitatea de a identifica solutii si oportunitati pentru clientii nostri ne fac
puternici si de succes.

Intrucat credem c3 toatd lumea ar trebui s§ aiba posibilitatea de a invita, am semnat un acord cu cele dou3
universitati din Arad pentru a le oferi studentilor posibilitatea de a-si face practica in compania noastra.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Falk Contab SRL a fost infiintata in anul 2007 printr-un program neguvernamental
dedicat antreprenorilor incepatori (infiintam societatea cu nominalizarea SRL-D,
D vine pentru Debutant - dupa trei ani societatea noastra a fost transformata in
societate cu responsabilitate limitata - S.R.L.). Tn timpul acestui program am
primit sprijin financiar pentru a organiza birourile noastre, pentru a cumpara
echipament si a va pregati pentru noi angajati si clienti. Lucrul in domenii diferite
precum fabricarea pizza, compania Agro, biroul transfrontalier, inspectorul IRS si
responsabilitatea mi-au ajutat sa castig o multime de experienta si sa inteleg mai |
bine complexitatea unei afaceri, cum trebuie sa fie condusa, cum sa formezi o ‘,
echipa si sa dai responsabilitati.

Avand un rol de responsabilitate, aveam deja un portofoliu cu clienti care stiau cum lucrez si mi-am dus
afacerea la un nou nivel. De-a lungul anilor am oferit sprijin 35 de companii pentru a avea acces la sprijinul
financiar prin programe guvernamentale pentru a-si extinde afacerea.

Pentru a ne face mai vizibili pentru potentialii clienti, am creat un site Web si am creat o pagina Facebook.
Majoritatea clientilor provin din recomandari.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Planificam Tn urmatorii 5 ani extinderea serviciilor noastre si adaptarea acestora la nevoile clientilor nostri.
Prioritatile noastre sunt: sa investim mai mult in instruiri pentru angajati, echipamente si software. Vrem sa
implementam un sistem de planificare a resurselor intreprinderii - sistemul E.R.P.

Afacerea se extinde in fiecare an, putin cate putin. in acest moment, afacerea a crescut cu 120% datoritd
numarului de clienti care au crescut de la 20 la 30 de ani. De asemenea, au oferit mai multe servicii,
orientandu-se mai mult catre nevoile acestora, unele dintre acestea fiind: servicii de protectie a muncii, avocati
si servicii de sanatate si sigurantd. Dacd apare o problema, contactul permanent se pastreaza cu clientul in
incercarea de a identifica solutia.

Perspectiva este favorabila si estimam ca vom mari afacerea in acest an cu 30%.

Pentru a extinde afacerea, avem nevoie de sprijin financiar si tehnic (mai ales in IT).

Echipa mea este de asemenea foarte importanta si vreau ca angajatii mei sa fie mai increzatori. Personal, sunt
orientat spre imbunatatirea si invatarea continua in domeniul meu.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Exista doua tipuri de factori - interni si externi; Care ma motivat sa incep o afacere in domeniul contabilitatii.
Factorii externi sunt: programul fix, limitarile in luarea deciziilor, stagnarea, imposibilitatea de a lucra de acasa.
Factorii interni sunt: necesitatea independentei financiare, luarea deciziilor independente, aplicarea unui

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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model de afaceri diferit (personalizat, in conformitate cu valorile proprii).
Cand am decis sa-mi incep propria afacere, am fost in concediu de maternitate si mi-a fost o provocare sa-mi
organizez viata - impartirea intre viata de familie (mama si sotia) si viata ocupatd a unui antreprenor. Am
participat la cursuri de formare pentru managementul timpului si am inceput sa aplice ceea ce am aplecat, cum
sa-mi acord prioritate activitatilor, timpul petrecut cu copilul meu, timpul pentru clientii si angajatii mei. Am
invatat sa fiu eficient. Dupa cum stim ca toti avem 24 in fiecare zi, diferenta este modul in care alegem sa
petrecem aceste ore.
Pentru a face fata tuturor activitatilor, am inceput sa ma trezesc mai devreme la ora 5:00 si sa aloc pentru
prima oara dimineata (5.00-6.00) si sa-mi studiez profesia.
Pot spune ca in cateva luni acest obicei a facut diferenta intre succes si esec.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1 Care a fost principala motivatie pentru lulia de a-si incepe propria afacere?

2. Ce obicei o dezvolta lulia pentru a fi mai eficace ca mama, sotie si femei de afaceri?

3. Ce credeti despre inceperea unei afaceri de acasa?

4. Care este, in opinia dvs., varsta potrivita pentru a avea un cont bancar de economisire?

5. Care este cel mai important lucru pe care I-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.




Teaching Erasmus+
2015-1-RO01-KA202-014975

Gamify Your Teaching - increasing vocational competences of entrepreneurship Teachers
With the use of gamification
O afacere cu ... aromd de ceai! Viorel Ambroci - Ambroci SRL

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs..

Am inceput afacerea mea in Romania in 2004, reprezentand o
mare companie Brittan "Ahmad Tea". Sunt distribuitor de ceai prin
toatd Romania. Detin un depozit de ceai, un Pub Tea chiar in
centrul orasului Arad si vindem online prin intermediul site-ului
nostru o gama larga de ceaiuri.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Dupa ce am lucrat 15 ani in tara mea nationalda (Republica
Moldova), am decis sa incep o noua viatd in Romania. Deoarece
nimeni nu a vrut s3 ma angajeze si nimeni nu mi-a recunoscut
experienta de vanzari, am decis sa-mi incep propria afacere.

Dupa o scurtd cercetare am descoperit ca piata de ceai din
Romania nu este bine cunoscuta si am luat-o ca o ocazie de a crea
ceva nou. Romanii beau de multe ori ceai atunci cand nu se simt
rau ca un obicei zilnic. Am decis sa instruiesc consumatorii despre
beneficiile consumului de ceai in mentinerea sanatatii noastre si
nu numai pentru tratarea bolii oferind o gama larga de ceai, una
dintre cele mai bune branduri de ceai din Anglia potrivita pentru
toate varstele si gusturile.

Chiar daca am inceput cu o mica capitala financiara, am visat sa fac ceva important pentru comunitate si pentru
mine.
Experienta trecuta nu este niciodata suficientd, de aceea, ca initiator al antreprenorului, particip la diferite
cursuri cum ar fi responsabilitatea, legislatia financiara, legislatia muncii, mana

b =

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Dezvoltarea si expansiunea afacerilor este un proces continuu care necesita o
atentie constantd si indrumare pentru antreprenori in privinta nevoilor clientilor, a
stirilor de pe piata, a competitiei si a formarii permanente a angajatilor. Astfel,
extinderea implica bani, oameni, tehnologie, solutii complementare pentru clienti.

Extinderea afacerii noastre a avut loc treptat, in etape, pe masurda ce nivelul
vanzarilor a crescut. De la distribuirea ceaiului la o Ceaindrie in centrul orasului
Arad.

Avem trei domenii de dezvoltare:
1. Cresterea clientului la casa de ceai;
2. Dezvoltarea de noi canale de distributie;

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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3. Cresterea vanzarilor online.

Pentru a spori atractivitatea casei de ceai, organizam sesiuni de karaoke regulate, concerte live si evenimente
de caritate.
n ceea ce priveste planurile pe termen mediu, dorim s3 patrundem pe piete noi, cum ar fi Ungaria si Serbia.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Principala motivatie pe care o aveam atunci cdnd am deschis afacerea a fost sentimentul de independenta,
libertate: ca va puteti stabili obiective si le puteti realiza!
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Afacerea mea a adus schimbari majore in viata mea. Am inceput sa fiu mai responsabil si bine ordonat si mi-a
crescut capacitatea de a lua decizii intr-un timp scurt, pentru a incepe sa-mi planifica cu atentie pasii urmatori.
Ca o recomandare: cine vrea doar o viata linistita si sigura (locul de munca stabil) - poate fi un bun angajat, dar
cei care doresc mai multa libertate de decizie si actiuni intreprinse - isi pot construi propria afacere.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Orice afacere poate fi demarata cu o mica suma de bani. Cel mai important este sa-l vrei. De acord sau nu?
2. Antreprenoriatul inseamna schimbarea obiceiurilor. De acord sau nu?

3. Fii cel mai bun din domeniul tau. Pentru alte lucruri exista specialisti, puteti cere sfaturi. De acord sau nu?

4. Cum arata cazul ca esecul este uneori doar primul pas spre succes.

5. De ce este important sa cdutati mereu noi modalitati de a atrage si educa clientii si de a face afacerea dvs. sa
fie mai vizibila online?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.




Teaching Erasmus+
2015-1-RO01-KA202-014975
Gamify Your Teaching - increasing vocational competences of entrepreneurship Teachers

With the use of gamification
De la armatad la asigurdri ... este vorba despre protectie Manuiela Ivut — NN

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Sunt un consultant independent (independent) al unei companii internationale care ofera
solutii de protectie si de economisire prin intermediul pachetelor de asigurari.
Lucrez in acest domeniu timp de 7 ani.

Alegerea acestui parteneriat cu aceasta companie mi-a ajutat sa inteleg mai bine de ce
este important sa acordam atentie nevoii de protectie personala oferita prin intermediul
politelor de asigurare.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

in armatd, pensionarea legalé se intampla foarte repede, asa ci am
fost obligat sa-mi termin cariera cand eram inca activa si plina de
viata.

Cautam securitate financiara combinata cu mai mult timp liber, asa ca
am decis sa gdsesc un domeniu care ofera ceea ce am nevoie.
Programele de asigurari de viatd pe care le-am ales contribuie de
asemenea la societate, deoarece este un alt mod de protectie a

omului.

Am decis sa incep colaborarea cu o companie puternica de asigurari. Familia mea a fost impotriva sa, sotul meu
a spus ca nu voi fi niciodata bun la ea, dar asta ma facut sa vreau mai mult - sa-mi demonstrez eu si familiei
mele ca o pot face.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

n domeniul meu de activitate este important sa aveti un
portofoliu mare de clienti si sa le oferiti ceea ce au cu adevarat
nevoie. Este important sa alegeti cu atentie ceea ce oferiti,
deoarece esecul poate fi chiar la coltul urmator. Mentinerea
satisfactiei clientilor dvs. aduce mai multi clienti, deoarece
oamenii vorbesc si recomanda ceea ce le place. Toti oamenii
fac recomandari in fiecare zi. Chiar dacd nu o cunoastem, va
recomandam ceea ce ne plac si va oferim confort, astfel incat
viata clientilor dumneavoastra sa fie confortabila si va va
aduce mai multi clienti.

Vreau sa-mi cresc progresiv clientii, dar si valoarea politicilor vandute. Nu sunt un simplu vanzator de polite, ci
partenerul meu de client, motiv pentru care am invatat sa-i ascult cu atentie si sa ofer cea mai buna alegere
pentru ei. Calitatea serviciilor, dupa parerea mea, continua dupa semnarea contractului de asigurare prin
furnizarea de servicii suplimentare si prin construirea unei relatii bune cu clientii.

Pentru a fi mai bun Tn acest domeniu trebuie sa particip la cursuri de formare si sa studiez in mod continuu.

Un consultant profesionist bine instruit este obligat sa-si dezvolte abilitatile nu numai in zona de vanzari, ci si in
comunicare, ascultare, compasiune si dezvoltare personala.

Uneori este necesara o expansiune, uneori nu. Este important sa va apropiati de un client existent, oferindu-i
cele mai bune solutii personalizate de economisire si protectie.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Principalii factori care au motivat au fost fiul meu si dorinta mea de a-mi arata sotul ca pot sa fiu independent
si sd Incep cariera de consultant in asigurari.
Cand ai o afacere, indiferent cat de mare sau mica este, trebuie sa fii mereu informat si instruit. Un antreprenor
lucreaza mai mult decat un simplu angajat, are responsabilitati mai mari nu numai pentru companie, ci si
pentru clientii sdi.

Beneficiile financiare provin din amploarea angajamentului si
pasiunii pe care o puneti in dezvoltarea afacerii. Calitatile unui
antreprenor: persuasiune, punctualitate, pregatire permanenta,
atentie la ceea ce se afla pe piata, calitatea a ceea ce si cum ii ofera
serviciul.

De cand am lucrat singur, viata mea sa schimbat spre bine. A fost
greu, dar imi dezvoltam abilitatile si ma schimb ca persoana.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Ce a fost pentru Manuiela momentul perfect pentru a incepe o afacere?
2. Cum a influentat opinia familiei sale Manuiela in dezvoltarea unei afaceri?
3. Ce a motivat-o sa inceapa o afacere?

4. Nu renunta niciodata, nu crede in tine si poti fi orice vrei sa fii.

5. Daca oportunitatea nu bate ... construi o usa.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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CWEP
“Splentum Sp. z 0.0.”

Spuneti-ne in scurt despre afacerea dvs..

= Splentum Sp. Z o0.0. Opereaza in analiza financiara si livrarea datelor financiare

. in formula SaaS (software-ul ca serviciu). Oferim analize financiare
automatizate bazate pe date reale ale entitatilor din economia nationala. Pur si
simplu: oferim o gamad larga de date, colectate in baze de date dedicate,
potrivite pentru diferite tipuri de utilizatori. Datele noastre sunt standardizate,
complete, usor de accesat si inteligente, ceea ce inseamna ca furnizam date in
format potrivit pentru clientii nostri si provin din diverse surse. Am proiectat
procesul de comandare a datelor cat mai usor posibil. Clientul nostru
completeazd chestionarul si asteapta. Sistemul nostru colecteaza datele
necesare si il trimite clientului. Toate activitatile se desfasoara on-line. Sistemul
permite trimiterea de alerte, prezinta scenarii asupra fenomenelor analizate -
bazate pe datele necesare.
, Desi avem sediul central in Rzeszow, opereazd pe Internet (spelntum.pl).
Folosim marketingul si recomandarile clientilor nostri pentru a face schimb de
gama noastra de operatiuni. Compania are doi investitori financiari
(institutionali).

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Timp de multi ani am vrut sa devin mai independent in munca mea si am urmarit intentia de a-mi incepe
afacerea. Am decis in cele din urma sa infiintez compania dupa ce am reflectat asupra disponibilitatii datelor.
Ideea de a incepe o afacere a fost creata cand am realizat ca multe date sunt plasate in diferite surse variabile si
o parte din ele sunt dificil de accesat. Am vrut sa ofer o gama larga de baze de date pentru persoanele
interesate si, pentru ca eu sunt "finantator", aceste baze se refera la date financiare. Mi sa parut foarte in
perspectiva: combinatia dintre informatica, analiza datelor si expertiza. Aceasta idee se aplica si experientelor
mele anterioare, am lucrat intotdeauna cu datele, de ex. Cand faceam cercetari stiintifice la universitate, si am
lipsit intotdeauna date complete si fiabile, disponibile rapid si usor. Ideea acestui start-up nu este legata de
hobby-ul meu, ci mai degraba de experienta mea de lucru.

n aceastd afacere, cheia este echipa. Fird oameni bine pregititi, cu experientd in domeniul informaticii, este
dificil sa o realizam. Cred ca accesul la date, chiar daca se numeste "deschis", este dificil si scump. Datele sunt
deschise numai dupa nume, multe dintre cele pe care le doriti - trebuie sa le cumparati si sunt scumpe.

=0 Ba

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.
Uneori, cand ma gandesc la startul meu, imi dau seama ca suntem la inceputul caldtoriei noastre, dar suntem
capabili sa interesam companii mari din serviciile noastre, adica listate la bursa sau companii cu asa-numitele

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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"Big Four" . Gandindu-ne la dezvoltarea noastra, dorim cu siguranta sa "scaram" proiectul nostru pe celelalte
piete. Aceasta inseamna ca vom pregati acoperirea datelor pentru alte piete. Vrem sa colectam baze de date si
pentru pietele strdine, deoarece in prezent avem baze de date numai pentru firmele poloneze. in acest efort, in
expansiunea afacerilor, nu este necesara obtinerea de cunostinte noi sau acces la suport tehnic. Singurul lucru
de care avem nevoie este sprijinul financiar, deoarece colectarea datelor este 0 munca intensiva. Este cauzata
de lipsa digitizarii. Pentru noi, este cea mai mare limitare, fie in Polonia, fie la nivel local. Datele financiare
colectate in Registrul National al Curtilor sunt disponibile publicului, dar sunt in forma tiparita. Principiul
instantelor de finregistrare limiteaza accesul la aceste date numai la un singur fisier. Multe dintre datele
colectate in Biroul Central de Statistica, care ar trebui sa fie disponibile gratuit, necesita o taxa. Gandindu-ne la
expansiune, credem n pasi mici. Extinderea este foarte atractiva, dar cand firma ajunge la o anumita masa
criticd, de exemplu: utilizatori. 1l tin cont in procesul de dezvoltare.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

spientum.

Cand am spus, ca vreau sa devin mai independenta in munca mea, am vrut sa spun ca in fiecare zi, eu decid
unde vreau sa fiu a doua zi. Pentru mine este principalul beneficiu al unei afaceri. Efectuarea unei afaceri este
un fel de actiune, pe care o conduceti singura. Cred ca antreprenoriatul nu poate fi predat. Trebuie sa va
angajati in acest proces. In opinia mea, spiritul antreprenorial necesita rabdare. Am impresia ca in afaceri nimic
nu se intampla peste noapte, multe lucruri necesita timp. Ceea ce am dezvoltat in timpul desfasurarii unei
afaceri a luat multe roluri. Trebuia sa devin un avocat, un specialist In marketing, un vanzator - oarecum o
singurd persoand. Angajamentul Tn aceast3 initiere mi-a dat multe experiente noi. in primul rand, am stabilit o
serie de contacte foarte valoroase. Am invatat multe despre a fi responsabil. Fiind un antreprenor, omul devine
responsabil pentru totul prin el insusi, el sau ea nu evita multe greseli, dar aceasta este o lectie minunata.
Fiecare tip de sprijin, care ajuta la o mai buna gestionare, este valoros. Cred ca jocurile on-line reprezinta o
simulare minunata si sigura a functionarii adevaratei afaceri. Trebuie sa va amintiti ca propria dvs. afacere va
ofera independenta, dar adesea necesitd mult mai multa munca si angajament decat un loc de munca cu
norma intreaga.

Fiwlos oty

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cat de complicat ar putea fi principalul domeniu de activitate?

2. Este posibil sa incepeti o afacere bazata numai pe experienta, nu pe hobby?
3. Ce este important in viziunea viitoare a crearii afacerii?

4. Credeti ca orice afacere / afacere trebuie sa ia rapid decizia?

5. Ce este vorba de o piata turbulentad, care se poate schimba foarte repede?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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“EkoDrog Sp. Z 0.0.”
Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs..

Numele complet al afacerii mele este "Biuro Projektowe
Eko-Drog Sp. Z 0.0. ". Acesta este un birou de proiectare
tehnica, care opereaza ca Ltd. Domeniile principale de
activitate sunt activitati de inginerie si consultanta
tehnica aferenta. Fac supravegherea investitorilor in
domeniul protectiei mediului si supravegherii naturale,
naturale asupra investitilor lineare si neliniare,
monitorizarea naturii. De asemenea, pregdtesc opiniile
despre natura, conduc inventare naturale si
dendrochronologice. Din cauza cerintelor afacerii, imi
indeplinesc cea mai mare parte a slujbei pe baza unui

contract, finantat din fonduri publice.

Majoritatea cladirilor sunt dezvoltate pe baza ofertelor. Atunci cdnd o mare companie (sau un consortiu)
castiga contractul, acesta subcontracteaza companii mai mici care ofera servicii specializate. Acesta este rolul
meu. Sunt responsabil pentru partea de mediu a proiectelor, de exemplu in ceea ce priveste infrastructura
constructiilor. Ofer servicii doua, trei ori pe sdptamana sau o luna.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Afacerea mea este un efect al pasiunii si intereselor mele profesionale. Vreau sa-mi folosesc cunostintele si
abilitatile intr-un mod semnificativ. Am absolvit studii de masterat si de inginerie in domeniul protectiei
plantelor si mediului, pentru cd iubesc mediul si vreau sa am un contact cu acesta. Nu m-am perceput niciodata
ca lucrdtor in birou. imi place foarte mult si lucrez in teren, in aer liber, dar dupa studiile mele trebuia s3 lucrez
ca vanzator si nu am putut gasi un loc de munca legat de educatia si interesele mele. Cu sapte ani in urma, am
luat decizia de a Tncepe o afacere in domeniul pe care mi-a placut cu adevarat. Nu am putut astepta cand am
primit un post de angajat obisnuit (depinde de un sef) si mi-am asumat riscul. Am facut cu adevarat un efort
deosebit pentru a gasi consortii interesate de serviciile de mediu. A trebuit sa-mi Tmbunatatesc abilitatile si
cunostintele In domeniu si, din acest motiv, am absolvit cursuri de specialitate. A trebuit sa fnvat cum sa conduc
o afacere, cum s3 pregatesc documente financiare si fiscale. Dar ... am putea spune - efectele sunt vizibile.
Acum, primesc e-mailuri, apeluri telefonice de la persoane care cer sa pregateasca documente, expertiza si
analiza. Am dezvoltat intr-adevar firma si am devenit expert la nivel regional. Colaborez cu firme sau institutii
publice. Sunt constient de provocari uriase care stau in fata mea, dar ma simt emotionat cand vad dezvoltarea
drumurilor nationale, unde pot proteja mediul, pasarile, reptilele, pestii. Cand pot observa cerul care trece
peste siguranta rutierd, simt cd sunt in locul potrivit. Dar, desigur, conducerea afacerii proprii este o munca
foarte grea, trebuie sa fiu bine organizata si sa pastrez ordinea fie in documentele mele, fie in mintea mea.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Dupa cum mentionez la inceput, firma mea
functioneaza ca o firma, dar a fost asa de un
an. Am finceput sa fac afaceri private, dar mi-
am dat seama ca trebuie sa Tmi imbunatatesc
pozitia pe piatda si sa-mi protejez activele din
cauza responsabilititii personale. in legislatia
poloneza, firma este responsabila numai
pentru valoarea capitalului propriu, dar pentru
afacerea personald - pentru valoarea activelor
personale ale omului de afaceri (sau a femeii
de afaceri ca si in cazul meu). Asa cd am decis
sa schimb statutul juridic al firmei mele si, prin
urmare, am fmbunatatit statutul meu pe piata.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.



- .
Teaching Erasmus+
2015-1-RO01-KA202-014975
Gamify Your Teaching - increasing vocational competences of entrepreneurship Teachers
With the use of gamification
Ltd. este mai important, mai bine vazut...
Acest lucru ma determinat sa reflectez asupra starii mele de piata, pentru ca in acei ani am fost de acord cu
aproape fiecare contract si - in efect - am fost foarte obosit. Misiunea mea este nu numai o observare a
mediului, ci si pregatirea documentelor. Uneori, domeniul de aplicare al unui proiect a fost intr-adevar imens si
complicat, asa ca am avut nevoie sa petrec mult mai mult timp pentru pregdtirea analizei. M-am gandit la
principala zond a afacerii mele, principalele activitati si mi-am dat seama ca trebuie sa le reduc. Trebuie sa ma
concentrez asupra faptului ca sunt expert in mediu si ca sunt specialist in supravegherea investitorilor. Asadar,
vreau s3 limitez furnizarea acelor servicii care nu sunt legate direct de supravegherea investitorilor. in viziunea
mea, firma mea in viitor va oferi doar servicii inguste, dar foarte specializate. Multumita lor, voi fi capabil sa
lucrez mai eficient si voi avea ocazia sa-mi aprofundez cunostintele.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Asa cum am spus, am vrut cu adevarat sa am un contact cu mediul in serviciul meu si am vrut sa-mi folosesc
cunostintele si abilitatile. Pentru ca nu am avut nici o sansa sa gasesc o slujba obisnuita si bine platitd in acest
domeniu, iar slujbele mele nu aveau legatura cu mediul, am luat decizia de a-mi incepe propria afacere. Stiam
ca trebuie sa gasesc consortiile corespunzatoare, ca trebuie sa vad multe pagini cu oferte si reclame, dar am
vrut sa fac ceea ce mi-a placut cu adevadrat. Locurile mele de munca anterioare nu mi-au dat nici o satisfactie si
calificarile mele au devalorizat, asa ca a trebuit sa opresc acest proces si sa gasesc solutia.

Cand am luat o decizie si am inceput afacerea, motivatia mea a crescut, pentru ca nu a existat nicio intoarcere.
A trebuit sa castig si - daca as vrea sa castig - trebuia sa caut, sa negociez si sa semnez acordurile. Dupa ceva
timp, m-am obisnuit cu asta si cred ca acum situatia este mai buna. Am dezvoltat o retea de contact si pozitia
mea este acum bine stabilita, deci este mai usor.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cat de importanta este dezvoltarea personala si intelectuala in desfasurarea unei afaceri?

2. Interesele pot provoca o mai usoara desfasurare a afacerilor? (Nu prea inteleg)

3. Ce este important Tn viziunea viitoare a crearii afacerii?

4. Ce crezi? Tipurile de afaceri sunt impartite mai usor si mai dificil? (Ce va propun "Ce credeti ca sunt tipurile
de afaceri impartite in mai usor si mai dificil?")

5. "Doriti sa va desfasurati afacerea in aceeasi zona?"

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Krystian Miasik

Z wyksztatcenia specialista komunikacji elektroniczne). Z zawodu profesjonatista IT. Z zamiowania socjolog | audytor satysfakejl
uzytkownika. Audyt UX, 7n0$ci | obecnodd w siec to moja pasja, a zwigkszanie wspdlczynnika konwer sji to ulublone wyzwanie.
Na co dzied stawiam sobie wyzwania aby Internet stawal si¢ coraz lepszy | przyjazny dzieki moim inicjatywom.

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs..

PRZYGOTOWANIE RAPORTU

Sunt auditorul pentru experienta utilizatorului (auditorul UX). Firma
mea se ocupa de analiza sectorului IT, a utilizatorilor IT si a
proprietarilor de site-uri Web. De asemenea, desfasorez diverse
tipuri de cercetari, in special in ceea ce priveste satisfactia
utilizatorilor si a clientilor. Examinez utilitatea site-urilor web, fac un
audit al experientei utilizatorilor si consulte prezenta online.
Compania mea ajutd la construirea de solutii adresate nevoilor
utilizatorului. Lucrez, printre altele, pe site-uri web, asigurandu-ma
ca sunt utile si cd primesc suficienta atentie din partea utilizatorilor.
Am finregistrat firma mea in Rzeszow, dar operez mai mult pe
internet. Uneori, atunci cand lucrarea necesita, eu personal
contactez clientul meu sau publicul, pentru ca si eu conduc interviuri
cu Focus Group. Firma mea este foarte activa pe Internet, am un site
clasic si un blog despre UX. Promovez oferta mea in social media (FB
si TT), browser web, in special in Google si printre clientii mei,
profitand de marketing buzz.
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Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Afacerea mea nu este doar ideea mea. Sincer vorbind, sotia mea ma incurajat sa o pornesc. Cand am analizat
mii de pagini web, le-am gasit nefolositoare si am realizat ca nu fisi indeplinesc complet rolul si ca in multe
cazuri nu sunt potrivite pentru utilizatori. M-am intrebat ce s-ar putea face pentru a le imbunatati? De ce
utilizatorii nu se plang de proprietarii de site-uri web? Si aceasta a fost prima idee - de a oferi o informatie
foarte complexa pentru proprietarii de site-uri in domeniul experientei utilizatorilor. Cand m-am gandit la
aceasta idee, am gasit foarte putine firme care opereaza in acest domeniu. Deci, pentru mine firma de la UX a
fost foarte inovatoare, a existat o nisa de piata, mai ales in Polonia, si nu am avut concurenti. Deci, am decis sa
incep.

Am fost foarte bucuros, pentru ca educatia mea in domeniul telecomunicatiilor si sociologiei a fost foarte utila.
Am o baza stiintifica si de cercetare destul de buna si, in plus, imi place sa petrec timpul pe Internet. Un
motivator bun pentru mine a fost atitudinea sotiei mele. Ea a crezut si inca crede in mine si in aceasta afacere.
Cred c& elementul cheie al afacerii de succes este sprijinul rudelor noastre. Tnainte de a incepe o afacere, din
pacate, de multe ori m-am intalnit cu descurajare din partea familiei sau a prietenilor mei. Ceea ce ma ajutat a
fost posibilitatea de a vorbi cu cineva care stie multe despre problemele legate de contabilitate.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Firma mea sa deZ\/AoItatvdln prima zi. Cerere.a p.entr_u astfel _de servicii ;3 ANALIZA | PRZYGOTOWANIE
fost mai mare decat ma asteptam. Am multi clienti care mi-au cerut sa BADANIA

conduc auditul, asa cd nu ma plictisesc. Urmatorul pas in dezvoltarea
firmei mele ar trebui sa fie angajarea de angajati. Numai implicarea unor
persoane competente in acest domeniu poate permite extinderea
afacerii si poate avea ca rezultat un numar mai mare de comenzi.

Pentru ca, mentionez despre cererea imensa pentru serviciile mele, este -
intr-adevar nevoie sa angajam mai multe persoane si cred ca este ==
singurul lucru Tn care am nevoie de sprijin. Atragerea de specialisti = -
calificati pentru a lucra este prioritatea mea. Uneori, ma gandesc la criza p——
economica globala si inteleg ca situatia economica actuala nu afecteaza e por
extinderea afacerii mele. Am multe comenzi si trebuie sa-i extind
personalul. Acesta este punctul meu de vedere pentru extinderea afacerii

mele. Extinderea afacerii nu este intotdeauna necesard. Depinde de
preferintele antreprenorilor si, in mare masura, de industria in care se

afla si de realitatile pietei.

MIASIK.EXPERT MOJ WARSZTAT  JAK PRACUIE  BLOG

MO3J WARSZTAT

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

BADANIA FGI Cel mai important lucru Tn conducerea afacerii pentru mine este independenta.
" incepand cu firma mea mi-a dat sentimentul de libertate si un sentiment de
implinire. Sunt foarte mandru de mine, pentru cd nu aveam cunostinte despre
antreprenoriat si tot ce am invatat - am Tnvatat singurd. Desi muncesc in mare
parte singur, conducerea afacerilor ma inrdutdteste cu incredere si delegarea
sarcinilor. Contactele interpersonale sunt parte importanta a faptului ca sunt om
de afaceri, asa ca pentru mine cheia a fost aceea de a fi asertiv, mai ales ca
rularea firmei este foarte consumatoare de timp si am putin timp pentru alte
activitati. Cu toate acestea, inceperea afacerii este o experienta valoroasa si as
lua din nou aceeasi decizie daca as putea reveni la timp. Va recomand acest
mod de lucru pentru toti cei interesati sa faca ceva util. Un mod bun de a
practica abilitatile de afaceri ar putea fi utilizarea jocurilor online. Cred ca ar
putea creste motivatia si ar putea arata cum puteti face fata unor situatii dificil
de prezis.

Ce pot sugera altora, care considera ca inceperea afacerii? Pentru a invinge
temerile lor despre necunoscut. Chiar daca veti fi surprinsi in afaceri, omul este

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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o creatura atat de creativa, Tncat va gasi cu siguranta o iesire din situatie.
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Intrebiri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cum conduce afacerea pe baza unei decizii independente?
2. Unde puteti gasi ideea dezvoltarii afacerii?

3. Este posibil sa se alature "stiintei" si afacerilor?
4. Cum poti gasi pe cineva care te incurajeaza sa dezvolti ideea de afaceri?
5. Doriti sa va desfasurati afacerea pe internet?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Witold Furman Tax office
Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.
Domeniile principale ale afacerii mele sunt contabilitate, consiliere fiscala si salarizare. Compania opereaza de
cativa ani in sectorul fiscal. Th acel moment am reusit sa obtin un grup mare de clienti obisnuiti si multumiti. Imi
conduc compania dintr-un mic sat Woliczka, in regiunea Podkarpacie. Compania are un site web -
www.kancelaria-furman.pl. Tn plus, clientii imp&rtisesc opinii bune despre compania mea cu altii (asa-numitul
"buzz marketing"). Nu am primit nicio finantare, mi-am investit fondurile proprii.
Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

De foarte mult timp am avut o aspiratie sa-mi conduc propria
afacere. Am avut contact cu contabilitatea de la liceu. Educatia
ulterioara si experienta profesionalda m-au convins cd sunt bun
in ceea ce fac. In cele din urm3, m-am simtit destul de
increzator in acest domeniu si am decis sa-mi incep propria
afacere.

Am vrut sa ma alatur hobby-urilor mele pentru a conduce
afacerea. De cativa ani am lucrat si am dobandit abilitati si
cunostinte in acest sector. De la Tnceputul transportatorului
meu profesional am fost interesat de impozite. Am fost atat de
curios in legdtura cu acest subiect, Tncat am decis sa devin
consultant fiscal certificat - si am avut succes. in afard de
conducerea afacerii, sunt si un profesor asistent la o
universitate. Eu predau elevilor contabilitatea si desfasurarea
cursurilor de formare in domeniul impozitelor - schimbul de

p ,‘* cunostinte cu ceilalti imi da mare satisfactie.

) Tinerii antreprenori trebuie sa se simta motivati si sa aiba
\i\ curajul sa-si incerce mana in aceasta afacere. De asemenea,
/\Q‘ \ trebuie sa aiba o buna cunoastere in domeniu, cu toate ca vor
/, ,\‘ fnvdta cu siguranta si vor castiga o experienta valoroasa in timp
’ "'t ce opereazd o afacere. In ceea ce priveste sprijinul financiar - o

chirie de birouri, achizitionarea de software si echipamente de
birou necesare - poate fi destul de costisitoare, deci daca exista o sansa de a obtine o finantare sau de a acorda,
merita intotdeauna sa incercati.

n acest tip de afacere trebuie sa fii constient c&, in zilele noastre, clientii sunt foarte exigenti si nu doresc si-si
schimbe consilierii fiscali. Lucru crucial este sa-i gasim pe primii clienti si sa-i pastram. De asemenea, trebuie sa
tratati fiecare client individual, deoarece pot avea asteptari diferite.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Compania este pe piata de cativa ani. Am o multime de clienti obisnuiti, care sunt cu mine de la inceput. La
inceput, am reusit sa fac totul singur, dar pe masura ce creste numarul de clienti, trebuia sa gasesc angajati.
Sigur, as dori sa gasesc mai multi clienti - fiecare client inseamna o experienta noud. Daca desfasurati un birou
de impozitare, trebuie sa urmati regulamentele, care se schimba in mod constant. Trebuie sa Tnvat tot timpul,
s3 urmdriti schimbarile, s3 cititi mult, s3 fiti curiosi. intr-o anumit faz, trebuie sd ncepeti delegarea sarcinilor,
ceea ce nu este usor la inceput si se bazeaza in principal pe incredere. Stiu ca exista subventii de la Birourile de
munca pentru crearea de noi locuri de munca, nu am folosit acest lucru, dar cred ca merita incercat.

Piata serviciilor de contabilitate din Polonia se caracterizeaza printr-o concurenta puternica. Este greu sa gasesti
un client, dar nu este imposibil. Toatd lumea ar trebui sa actioneze in functie de preferintele si nevoile lor. in
cazul meu, extinderea afacerii a devenit inevitabila. Cred cad a fost o decizie buna. Foarte des, chiar daca intr-
adevdr dorim sa extindem o afacere, intalnim multe obstacole, ceea ce face dificila - acestea pot include
probleme diferite in natura, cel mai adesea financiare. De asemenea, ar trebui sa evaluam aceste activitati pe
termen lung.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Avantajele functionarii propriei afaceri sunt: satisfactia, experienta noua, increderea in sine. Cred ca, in cazul
meu, este ceva partial inerent si, partial, este rezultatul unei invatari constante si al dezvoltarii abilitatilor
antreprenoriale. Am invatat cum sa conduc discutii de afaceri, cum sa ma adaptez rapid la schimbarile de pe
piata si sa dobandesc abilitatile de gestionare a timpului. Desfasurarea unei afaceri este complet diferita de a fi
angajata. De foarte multe ori mad intalnesc cu clientii in afara orelor normale de lucru - vreau sa le ardt ca sunt
importante si pot conta intotdeauna pe sfatul meu. Pentru aceasta, a trebuit sa Tnvat cum s3a-mi organizez
timpul intr-un mod astfel incat sa pot separa conducerea companiei si viata privata. Sunt foarte fericit si
mandru de faptul ca am reusit sa gestionez propria mea companie de atata timp. Cu siguranta, daca as alege
inca o data, as lua decizia.
Personal, nu am fnvatat antreprenoriatul cu jocuri online, dar am auzit despre asta si cred ca merita incercat.
Sigur, puteti gasi acolo cateva linii directoare, utile pentru tinerii antreprenori. Daca simtiti ca este ceva ce ati
dori sa faceti in viata voastra, atunci meritd sa incercati sa faceti ceva actiuni.

£ Serdecmie witamy Pusstws na strorie inlermetiowe] mssmrgs B s Rachurbirmey:

STRONA GLOWNA OFERTA KONTAXT

NAPISZ DO NAS

Dane kontaktowe

Kancelaria Podatkowa
Furman i Wspélnicy Sp. z
o.0.

071 Wolkceka .

Intrebiri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Witold de a-si incepe propria afacere?

2. De ce era important pentru Witold sa isi inceapa propria afacere?

3. Ce credeti despre ideea Witold de extindere a afacerilor in diferite sectoare?

4. Ce credeti despre mesajul principal pe care Witold il imparte cu cei care au indoieli?
5. Ce ganduri aveti despre invatarea unor lucruri noi in timp ce faci afaceri?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.




- * %%
Teaching Erasmus+
2015-1-RO01-KA202-014975
Gamify Your Teaching - increasing vocational competences of entrepreneurship Teachers

With the use of gamification
Monika Homa - Vega Zdrowie

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

VA ofer urmatoarele servicii: coaching de sanatate, dietetica, diagnosticare,
intoleranta alimentard, prelegeri despre sdndtate si alimente sdnatoase,
organizarea si desfasurarea de ateliere culinare. Vega Health inseamna un stil de
viatd constient, care vizeaza eliminarea sursei de orice boala si incapacitatea
organismului prin diagnosticarea complexa a intolerantei alimentare,
diagnosticarea sarcinii corporale (paraziti, ciuperci, virusi, bacterii), tratamente
medicale, suplimente naturale, Obiceiuri si sesiuni de coaching de sustinere. La
radacina Vega Health se afla un concept holistic de sanatate, asa cum se vede in
dimensiunea fizicd, emotionald, mentald si spirituald. Tmi conduc afacerea de
acasa, in Markowa si Rzeszéw.

Afacerea are o vizibilitate buna online, este in social media precum Facebook si
Instagram: monika_homa, pe site-ul www.vegazdrowie.pl, si pe portalul:
www.goldenline.pl. Am primit finantare pentru inceperea activitatii de la Biroul
Regional al Muncii din tancut.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Persoana, care ma motivat in demararea afacerii, a fost sotul meu, care este antreprenor timp de 10 ani. Ideea
acestei afaceri a venit cand am cautat solutii pentru problemele de sanatate pe care le-am experimentat. De
data aceasta am invatat metode eficiente, pe care am vrut sa le impartdsesc si altora. Cred cd amestecarea unui
hobby cu o posibilitate de a ajuta alti oameni este cea mai buna idee pentru orice afacere. Sectorul pe care |-
am ales este foarte apropiat de mine, asa cum am fost deja interesat de alimentatie si de un stil de viata
sanatos. Ceea ce fac profesionist se bazeaza pe hobby-ul si pasiunea mea. Cred ca, la inceput, cel mai
important lucru este cineva care sa va motiveze, precum si sa va ofere sprijin financiar si tehnic. De asemenea,
trebuie sa fiti persistenti in a va construi pozitia pe piatd. Primul an de desfasurare a unei afaceri se refera la
promovarea si accesarea potentialilor clienti. Nu va puteti astepta prea mult in ceea ce priveste rezultatele, in
special cele financiare, trebuie doar sa faceti acest lucru in aceasta perioada dificila si sa urmariti in mod
consecvent obiective pe care le-ati stabilit.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Afacerea mea a obtinut stabilitate si a castigat clienti obisnuiti Tn termen de doi ani. Ma gandesc la extinderea
activitatilor mele pe Internet, ceea ce ar putea sa ma ajute sa ajung la mai multi clienti. Planurile mele pentru
viitorul cel mai apropiat sunt dezvoltarea si vanzarea nu numai a serviciilor, ci si a produselor. Lucru crucial este
sa fiti bine pregatiti pentru a incepe o afacere, atat in ceea ce priveste cunoasterea domeniului dvs., cat si
realizarea diferitelor aspecte legate de desfasurarea unei afaceri, cum ar fi: contabilitate, marketing, e-business,
vanzari etc. Personal, am folosit consultanta sau outsourcing Companii care mi-au dezvoltat site-ul sau mi-au
creat cartea de vizitd. Subiectul, cu care ma ocup, este in prezent promovat in mass-media din toata Polonia si
Europa. Cred ca situatia economica actuala nu impiedica dezvoltarea afacerii mele, in special in ceea ce
priveste activitatea online. Cred ca expansiunea afacerii este un factor serios in mentinerea acesteia.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Cu siguranta, posibilitatea de a obtine fonduri pentru a incepe o afacere este un mare avantaj pentru tinerii
antreprenori. Desfasurarea unei afaceri va ofera posibilitatea dezvoltarii personale si a independentei
financiare. Am terminat multe traininguri in acest domeniu, dar am acumulat cunostinte reale in practica, in
timp ce conduc afacerea. Acest lucru mi-a dat o perspectiva valoroasa asupra unor aspecte ale oricarei afaceri,
cum ar fi activitatile de afaceri pe Internet, social media, stabilirea si mentinerea contactelor cu clientii,
marketingul si vanzarile. Abilitatile necesare pentru a deveni un antreprenor sunt: persistenta, regularitatea in
actiune si competentele in domeniul pe care I-ati ales. Abilitdtile pe care le-am castigat in timpul dezvoltarii
afacerii mele sunt curajul, increderea, prezentarea dvs. si a companiei dvs. Am posibilitatea de a lucra ore
flexibile. Rularea unei afaceri ajuta la stabilirea contactelor personale si de afaceri. Daca as alege, pentru a doua
oard, sa lucrez cu norma ntreagd si s Tmi conduc propria afacere, as merge din nou spre afacere. intotdeauna
recomand acest lucru altora! Sloganul ei spune: "Nu renunta niciodata!" Ea vrea sa ne incurajeze sa urmam
pasiunea noastra, sa ne gandim la ce am putea face daca nu trebuie sa muncim si crede ca nu ar trebui sa ne
deschidem afacerea doar pentru bani, Deoarece munca noastra ar trebui sa fie o sursa de satisfactie, placere si

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Monika sa isi inceapa propria afacere?

2. De ce a fost important pentru Monika sa isi inceapa propria afacere?

3. Ce credeti despre ideea Monika de extindere a afacerilor in diferite sectoare?

4. Ce parere aveti despre mesajul principal pe care il imparte Monika cu cei care au indoieli?
5. Ce ganduri aveti despre invatarea lucrurilor noi in timp ce faceti afaceri?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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FYG
HexTech
Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Afacerea noastra (HexTech Visual Arts) este o afacere legata de
fotografierea aeriene si de filme. in calitate de firm& folosim
instrumente profesionale de tehnologie, cum ar fi telegramele
si camerele de luat vederi, pentru a crea o perspectiva unica si
un rezultat final cu valoare adaugata, sub forma de filmare si
fotografie. Suntem situati in Valencia, Spania si site-ul nostru
este www.hextech.es

Ne promovam pe noi insine folosind retelele sociale si site-ul
nostru propriu. Colaboram, de asemenea, cu cluburi sportive,
firme imobiliare si alte organizatii. Desi nu am primit inca nicio
finantare, suntem pregatiti de propuneri din partea Business
Angels sau a guvernelor nationale / locale.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Cei trei co-fondatori Impartasesc o pasiune pentru noile tehnologii si Tncercam in mod constant noi gadget-uri.
Acest lucru ne-a facut sa ne dorim sd folosim drone ca un instrument pentru a crea o noua perspectiva in
artele vizuale. Noi credem cd alegerea unei idei nu este doar de a veni cu o idee pe care credeti cd o va face
succes si bogat. Fara pasiune, sacrificiu si o echipa puternica, este cu adevarat dificil de realizat vreun rezultat.
Motivarea este spiritul de baza al unui antreprenor. Daca esti pregatit s8 muncesti din greu si sa faci un efort
de 100%, iti vei atinge obiectivele.

Tnceputul acestei afaceri a fost legat de experienta mea anterioara. Anii la universitate au servit ca indrumare,
dar si ca un moment in care brainstorming-ul dintre colegi sa vina cu idei noi interesante a fost facut ceva zilnic.
Adevarat se crede ca in cele din urma niciuna dintre aceste idei nu a devenit o afacere, cel putin nu a fost
condusa sau dezvoltata de noi.

Un alt punct important in Tnceputul afacerii noastre este acela ca nu cred ca profesia ta trebuie sa fie intr-o
anumitd masura legata de hobby-urile tale, dar dacd este, are argumente pro si contra. in cazul nostru, este.

in plus, pentru a dezvolta o afacere, sunt necesare abilititi tehnice. Unele dintre ele ar trebui asimilate in
timpul studiului, in timp ce altele vor veni prin experienta.

Sprijinul financiar este foarte important si util. in
functie de tara in care locuiti, programele de finantare
guvernamentald sunt mai usor sau mai greu de
obtinut, dar si tranzactiile si procedurile birocratice
vor face mai usoara sau mai dificila Tnceperea afacerii.
Spania, de exemplu, chiar si cu noua lege
antreprenoriald, nu este una dintre cele mai usoare
tari ale Europei de a-si dezvolta afacerea. Multe
intreprinderi nu reusesc incd de la primul inceput. in
opinia mea, este necesara o echipa puternica. Aceasta
ofera sprijin reciproc, alte perspective, cunostinte
diferite in diferite domenii educationale etc.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Ideea noastra este sa consoliddm un loc in industria aeriand internationala si in industria filmérilor. in calitate
de antreprenor, sunt complet sigur ca toti dorim sa crestem ca profesionisti, dar si personal, datorita faptului
ca spiritul antreprenorial face parte din personalitate. Pentru a extinde, experienta trebuie obtinuta. Ceea ce

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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vreau sa spun este cd cooperarea si dorinta de a ajuta alte afaceri sa creasca, creeaza sinergii care, in final, va
vor ajuta sa va extindeti propria firma. Prin munca grea si sinergiile, cunostintele vor fi reinnoite si
imbunatatite. Prezenta zilelor noastre in social media este esentiala pentru a castiga recunoasterea si
actioneaza ca portal pentru a demonstra cine esti si ce faci.

in zona noastra specificd, Uniunea European3 a depus un mare efort pentru a armoniza si a crea un spatiu
comun care s reglementeze industria dronelor. in cazul national, acest lucru nu sa intdmplat inca din cauza
instabilitatii politice (Spania a avut alegeri de doua ori in 2016).

Atunci cand se extinde o afacere, compania trebuie sa stabileasca o strategie precisa de utilizare cu scopuri
stricte si o anumita cale de urmat. Previziunile economice si previziunile trebuie elaborate astfel incat, odata
ce procesul a nceput, firma are optiunea de a calcula eventualele deviatii de la rezultatele initiale (un

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Sentimentul unic de a crea ceva pe cont propriu si nu doar a fi o0 micd bucata de masini mari. Spiritul
antreprenorial este ceva ce ai, nu ceva ce inveti.
Cateva exemple despre ceea ce am invatat in aceastd experienta de afaceri sunt:
¢ Nu cedati niciodata
* Veti pierde de mai multe ori
* Ramai loial pentru tine
e Tnvitati de la altii
Acestea pot fi legate de o experientd de afaceri, dar si de viata Tnsasi.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Am dezvoltat abilitati cum ar fi: negocierea, aspectele legale privind procesele de lansare, importanta
brandingului si ca tranzactiile nu vor veni la dvs., va trebui sa le cautati.

2. Am mai putin timp liber si mai multa munca, dar cu sentimentul interior al satisfactiei proprii.

3. Daca credeti in ceva ce trebuie sa mergeti si incercati. Viata are multe rasturnari si transformari

4. Este similar sa coopereze cu cineva care are mai multe experiente care te-ai ocupat intr-o anumita activitate
sau sector. Veti invata mereu ceva nou, dar, de asemenea, va aduceti aminte de idei sau poate chiar de concept
uitat Tn trecut.

5. indoieli numai atunci cdnd nu existd motivatie sau lipsd de pasiune pentru ideea pe care incercati sd o creati.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Klaudia Mitura

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs..

n orasul Employability Town, suntem o companie de interes comunitar dedicatd sustinerii tinerilor pentru a-si
imbunatati abilitatile soft si pentru a deveni super-angajati. Furnizam ateliere interactive si interactive despre
abilitatile de angajare si abilitatile intreprinderilor, precum si despre resursele de competente soft pentru
profesori si formatori. Suntem situati in Londra, Marea Britanie.

n orasul Employability Town, suntem o companie de interes comunitar dedicata sustinerii tinerilor pentru a-si
imbunatati abilitatile soft si pentru a deveni super-angajati. Furnizam ateliere interactive si interactive despre
abilitatile de angajare si abilitatile intreprinderilor, precum si despre resursele de competente soft pentru

profesori si formatori. Suntem situati in Londra, UKg.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

in fiecare zi in timpul angajarii mele, mi-as
concentra eforturile pe dezvoltarea abilitatilor de
scriere si interviu a tinerilor, asa cum este
recomandat de sfaturile traditionale de
planificare a carierei. De-a lungul timpului, mi-am
dat seama cd principalele obstacole in calea
obtinerii de locuri de munca pentru tineri nu
erau lipsa de cunostinte, abilitdti sau un CV bine
scris, ci mai degraba lipsa unei game de abilitati
motivative de angajare, cum ar fi comunicarea,
abilitatile de prezentare increzatoare,
Management sau intelegere intre intreprinderi.
Datorita acestei descoperiri, mi-am schimbat
accentul de lucru pe abilitatile de angajare
moale. Din cauza succesului meu, am inceput sa
investighez modul in care instruirea privind
aceste abilitati poate fi implementata mai mult in
cadrul unitatilor de tineret, dar nu a putut gasi
resurse sau suporturi externe care sa-i ajute cu
aceasta sarcina. Cu alte cuvinte, am identificat o
nisa.

Identificarea nisei ma facut sa decid sa infiintez o
firma de formare care ar fi dedicata sprijinirii
tinerilor sa devina "super-angajabili",
dezvoltandu-si in mod special abilitdtile lor
mostenite de angajare.

Sunt un psiholog de munca care a petrecut multi
ani colaborand cu tinerii pentru a-si maximiza
potentialul profesional intr-o serie de institutii de
tineret, cum ar fi Colegii si organizatii de caritate.
Cred ca la finceput aveti nevoie de sprijin
motivational si financiar, precum si de o mare
retea de contacte. Un alt lucru pe care I-am gasit
la Tnceputul vietii ca antreprenor este faptul ca
participarea la premii este o modalitate foarte

Shape the future of youth with our ﬁEMPﬂ.OYABILITY

SOFT SKILLS
TRAINING
PACK

OUR RESOURCE PACKS:

Based on our success

of delivering over 185
thematic and bespoke
soft skills workshops
across the UK and
boosting the skills of over
4,675 young people

Designed especially for
organizations to deliver
effective in-house soft
skills training

GET OUR
DEMO TODAY!

Covering topics of goal
setting and time
management

Available as accessible
and portable USB stick

buna de a obtine o recunoastere a experientei dvs. Am fost finalist in cadrul Premiilor pentru educatie pentru
inovatie si a marilor premii britanice pentru antreprenoriat.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Am extins echipa noastra de la 1 persoana la 3. Am descoperit cd expansiunea este mai dificila decat inceperea
afacerii. Expansiunea noastra este prin cresterea organica si munca grea pentru a obtine resursele necesare
pentru ao sustine.
Planurile noastre pentru viitor sunt de a deveni furnizor de formare a abilitatilor de angajare in domeniul
abilitatilor de ocupare a fortei de munca din Londra si Thames. Intentiondm sa dezvoltam in continuare seria de
servicii (online si offline) pentru a oferi un sprijin deosebit organizatiilor care lucreaza cu urmatoarea generatie
de tineri pentru a le oferi cel mai bun inceput posibil in cariera lor viitoare.
Folosim serviciile mentorilor pentru a putea implementa planurile noastre de crestere.
Cred ca cel mai necesar sprijin pentru extinderea afacerilor este sprijinul financiar si, de asemenea, ajutorul
consilierilor.
in ceea ce priveste situatia economici, cel mai bun moment pentru a inova pentru afacere este in timpul
incertitudinii si recesiunilor. Tn astfel de momente, existd mai multe oportunititi de a inova si de a extinde un
spectru de venituri.
Oricum, nu este intotdeauna necesar sa se extindd, iar antreprenoriatul modern nu are legatura directa cu mai
multi angajati si birouri mai mari. Pentru noi, este vorba mai mult de un impact mai mare care poate fi obtinut
prin intermediul produselor digitale.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Principalele beneficii ale instituirii unei afaceri sunt independenta de a inova, satisfactia de a construi ceva unic,
invatarea zilnica, fluxul liber de creativitate, controlul. Am invatat totul prin practicarea si miscarea mainilor
mele murdare. Cred ca tocmai mergem acolo si ca are un du-te este cel mai bun profesor pe care il puteti
obtine! Daca aveti pasiune pentru ceva, oamenii potriviti si resursele potrivite, puteti crea orice.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Am dezvoltat de la abilitati personale, cum ar fi managementul timpului, prin abilitati tehnice de proiectare a
unui site web la abilitati antreprenoriale de vanzari si marketing.

2. Perspectiva mea asupra vietii si a muncii a devenit mai flexibila si pro-activa din cauza spiritului
antreprenorial

3. Inceperea unei afaceri este cea mai mare aventura pe care am intreprins-o vreodata. Este o experients foarte
tare, dar merita in totalitate.

4. Jocurile online pot simula anumite provocari, astfel incat sa pot gasi solutii fnainte ca problemele sa aiba loc.
5. Amintiti-va ca "spiritul antreprenorial traieste cativa ani din viata voastra, asa cum majoritatea oamenilor nu
o vor face, astfel incat sa va puteti petrece restul vietii ca majoritatea oamenilor."

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Los 7 Aguacates

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Los 7 Aguacates este o companie legata de nutritie si stil de viatd sanatos. Ideea de
afaceri este aceea de a 1insoti si inspira oamenii sa-si schimbe obiceiurile
nutritionale si nocive si sa dezvolte noi, ceea ce va fi benefic pentru sanatate si
bunastare. Modalitatea de a realiza acest lucru este de a posta informatii valoroase
si de a crea incredere. Apoi, clientii sunt dispusi sa cumpere planuri de masa
personalizate. Afacerea este localizata online, cea mai mare parte este vizibila pe
intagram si se promoveaza prin ea insasi, castigdnd mai multi adepti care sunt
potentiali clienti.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

M-am gandit intotdeauna sa-mi conduc propria afacere dedicata inspirarii si Tmbunatatirii vietii celorlalti
oameni, asa ca pot spune ca motivatia a fost intotdeauna in mine. Cu toate acestea, cea mai mare influenta
care ma impins la Tnceput a fost parintii mei. Mi-au spus intotdeauna ca trebuie sa-mi urmaresc visele si ca
momentul potrivit pentru a face acest lucru este intotdeauna "acum®.

Am studiat nutritia si, din prima zi in clasd, am stiut ca voi lucra in domeniul nutritiei. Mai tarziu, In timp ce
urmaream tendintele actuale de marketing, am inteles ca hrana nu mai este inchisa in biroul dietetic si ca exista
o oportunitate si o nevoie de extindere. Nutritia este transportatorul meu, pasiunea mea si hobby-ul meu. Nu-
mi pot imagina cd acest lucru ar putea fi diferit.

Consider ca sprijinul motivational si tehnic este cel mai important. Motivational, pentru ca exista multe
momente, aveti doar o zi mai rea si nu puteti vedea viitorul luminos. n acele momente, "cuvantul bun" ar
putea face totul! Si tehnic, pentru ca uneori pur si simplu nu stii cum sa faci ceva. Nu este nevoie sa petreceti
ore si ore pe ea, devenind mai frustrat, daca cineva stie cum sa faca acest lucru si poate face mai usor si mult
mai rapid.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Afacerea mea este inca Tn expansiune, dar au existat cateva momente cand s-au surprins cu adevarat surse de
persoane care ma contacteazd, care sunt dispuse sa-mi plateasca pentru planul de masa personalizat. Ma pot
vedea mai mult online, centrat pe multi clienti din diferite tari. As dori sa inchei contract cu oameni noi si sa fiu
capabil s3-mi dedice timpul pentru a proiecta noi solutii pentru a ajuta oamenii sa traiasca mai sanatosi si apoi

sa implementeze solutiile.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Sigur ca este necesar si dobandim noi cunostinte. in prezent, piata afacerilor online este inca in dezvoltare,
situatia se schimba literalmente in fiecare zi. Exista noi tendinte, noi prognoze si noi tehnologii. Avand o afacere
online, suntem proiectati sa ne dezvoltam in mod constant. Exista tot mai multe afaceri online, iar piata incepe
sa devina din ce in ce mai saturata. Dar cred cu adevdrat ca daca sunteti pasionat de ceva si faceti bine, veti gasi
nisa.

na
|

Cred ca existd intotdeauna o necesitate de a extinde o afacere. Daca nu suntem "blocati" in trecut. Toata lumea

se misca Tnainte, asa ca "a fi blocat" inseamna, de fapt, regres.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Principalele beneficii ale unei afaceri sunt de a face ceva semnificativ; Fiind
independent; Investind in tine. Cu toate acestea, am finvatat in timpul
experientelor mele de afaceri ca desfasurarea afacerilor nu este pentru toata
lumea. Trebuie sa fii pregatit sa muncesti din greu. Nu numai in timpul
saptamanii de lucru, dar si in timpul weekend-urilor sau dupa ore. Si,
bineinteles, trebuie sa fii pregatit pentru un fel de instabilitate.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Am dezvoltat mai multe abilitati: o mai buna comunicare; O mai buna capacitate de a gestiona stresul;
Capacitatea de a-mi controla productivitatea; Abilitatea de a va concentra pe clientii si nevoile acestora.

2. Viata mea sa schimbat semnificativ. Acum sunt seful meu. Aceasta inseamna ca trebuie sa am grija de mult
mai multe lucruri, dar si ca sunt mult mai independent.

3. Este o experienta complet schimbatoare de viata si distractie. As face din nou acest lucru fara indoiala!

4. Jocurile online sunt un instrument foarte util care te ajuta sa Tnveti teoria in practica. Si pentru a face acest
lucru cu o multime de distractie!

5. Mesajul meu catre cei care au indoieli de a incepe o afacere ar fi sa nu asteptati, faceti tot ce este mai bun si
riscati!

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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KODA BOTS - Marcin Olejnik

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Facem discutii. Oferim o experienta unicd pentru platformele
de mesagerie pentru a oferi brandurilor posibilitatea de a
ramane in contact cu clientii lor in modul cel mai natural.
Suntem situati in Lodz, Polonia. Pentru a promova compania
noastra, pe langa site-ul nostru web si social media, construim
blogul nostru si vorbitorii nostri sunt la conferinte

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Crearea unei afaceri a fost decizia mea. Am lucrat 5 ani in
domeniul agentiilor digitale ca dezvoltator de afaceri. Am
simtit ca este timpul sa-mi infiintez propria afacere. Am ales
aceasta idee de afacere pentru ca am avut o multime de
experienta si contacte, si a fost legatd de experienta mea
anterioara.

Cred ca sprijinul care este cel mai necesar la inceput este tehnic. Stiu cum sa fac afaceri si sa castig bani, dar am
nevoie de dezvoltatori web pentru a produce site-uri si chatbots.

Este necesar sa aveti in minte si faptul ca nu este timp pentru relaxare si trebuie sa va concentrati 100% asupra
tintei dvs.

KopA . KopA .

P KODAboOt @ Hi, I'mKODAbot!

he next BIG THING

What are chatbots?

O O

®

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Nu am planuri pentru extinderea afacerii mele incd. Pentru acest moment, am facut un pivot in diferite
domenii ale marketingului digital. in primul rand trebuie sa crestem si sd construim o echipa. in mare parte,
este vorba de a avea fonduri si de a planifica. Cred ca in urmatoarele cateva luni vom avea nevoie de un
investitor financiar.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Beneficiile de a incepe o afacere sunt in mare parte despre a fi mandru de tine atunci cand vezi ca dai
oamenilor de lucru, se ridics si ca firma ta creste. in timpul acestei experiente de afaceri am fnvitat ci existd o
diferenta foarte mare intre munca grea pe un contract si construirea de ceva pentru dvs. Nu exista loc pentru
greseli si este 0 mare responsabilitate.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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,Good design is as little design
' as possible”. j

/
7

Dieter Rams

KODA

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Am dezvoltat abilitati legate de contabilitate, finante, dreptul muncii, dreptul fiscal

2. Viata mea sa schimbat in sensul ca am mai putin timp pentru mine si prietenii mei si mult mai mult stres
3. Sunt foarte fericit de decizia mea, deoarece acum simt ca tot ceea ce fac are sens si merita timpul meu.
4. Jocurile online va pot ajuta sa aflati cum sa gestionati resursele umane, fluxul de numerar si productia.
5. Mesajul meu catre cei care au indoieli de a incepe o afacere ar fi sa va primeasca sansa

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Santiago Gomez — Emmedi Concept

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Domeniul principal al afacerii mele este mobilierul de birou si
partitiile. Ca fiecare proiect, aceasta necesitd o creativitate si o
imaginatie permanenta, precum si o actualizare constanta a
produselor. Cu aceasta puteti diferentia de rutina altor
companii.

O modalitate bund de a va promova afacerea este sa o faceti
vizibild, nu numai fizic, ci si pe internet, pe social media, pe
bloguri ...

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Motivatia mea principalda de a incepe o afacere a fost
curiozitatea, impreuna cu dorinta de a avea o companie
proprie. Am vazut nevoia companiilor de a-si actualiza
birourile, precum si nevoia de mobilier in noile companii care au fost create in mod constant si am venit cu
ideea.

Am ales acest sector deoarece lucram deja la el, era legat de experienta mea anterioara.

Tnceputul era dificil, dar am crescut de-a lungul timpului; in 2005 am avut o mare cerere si ne-am mutat intr-o
locatie mai mare, investiti pe masini ... totusi, odata cu criza financiara spaniola, sectorul a scazut si aceasta
situatie a facut imposibila mentinerea aceluiasi nivel de afaceri.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Se pare ca sectorul de afaceri nu va fuziona, asa ca nu am intentia de a extinde afacerea, de a implementa unul
nou in acelasi sector.

Cu toate acestea, in cazul in care intentionam sa fac acest lucru, ar fi absolut necesara formarea si cunoasterea
corecta a afacerii, precum si sprijin financiar, tehnic, de retea si de consiliere. Toate acestea sunt necesare
pentru extinderea corespunzdtoare a unei afaceri. Oricum, nu cred cd este intotdeauna necesara extinderea

emmedi concept

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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unei afaceri; Dar este necesar sa fie actualizat pentru a oferi cele mai bune servicii posibile.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Motivatia principala de a incepe o afacere este de a putea materializa proiectul pe care il are un antreprenor in
mintea lui. Nu pot spune in mod corespunzdtor unde se poate invata antreprenoriatul. Ceea ce am invatat,
totusi, este ca un antreprenor munceste foarte mult, risca totul, iar cand functioneaza afacerea, este foarte
reconfortant.

|

Intrebiri pentru reflectii / auto-reflectii:

1 Pentru a deveni antreprenor, am dezvoltat abilitati diferite. De asemenea, am invatat sa nu ma tem de esec,
sa caut obiective rationale si sa fiu rapid in a afla daca ceva nu functioneaza

2. Cu decizia de a deveni antreprenor, am lucrat mult mai mult, dar am primit, de asemenea, satisfactii
personale uriase (nu numai economice)

3. As face din nou, as recomanda altor persoane sa inceapa o afacere

4. Cred ca folosirea jocurilor online pentru a afla cum sa incepeti o afacere ar putea fi foarte interesanta, dar nu
am nici o experienta in acest domeniu

5. Mesajul meu pentru persoanele cu indoieli cu privire la inceperea unei afaceri ar fi ca nu ar trebui sa incepeti
sa va indoiti. Tnceperea unei afaceri pe baza unor indoieli nu este buna.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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21 Century Clothing: Comertul online de produse de imbrdcdminte
Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Scopul principal al proiectului meu numit "Imbracaminte 21 Century" este de a crea un comert online de
produse de imbracaminte cum ar fi bumbac tricouri imprimate, pulovere, veste si pungi, al caror stil este
inspirat de viata secolului 21.

Pentru a-mi promova afacerea, care este localizata fizic in Coventry (Marea Britanie), folosesc diferite canale,
atat traditionale, cat si digitaleal:

O pagina web

Un profil de facebook

Pliante promotionale

Vizibilitatea pe platformele majore de comert electronic (Etsy, Amazon, Ebay)

a.
b.
c.
d.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Ideea de afaceri provine dintr-o puternica motivatie personala
si dintr-o buna cunoastere a industriei, atat din punctul de
vedere al consumatorului tintd, cat si al pietei.

Un rol-cheie in acest sens a fost jucat de familia mea; M-au
sustinut pe deplin in faza de inceput, dar, mai presus de toate,
am putut sa valorific din experienta lor instrumente importante
si elemente de baza ale activitatii. De fapt, fiind antreprenori,
datorita lor am reusit sa dobandesc elementele si cunostintele
de baza ale industriei.

n plus, unele elemente suplimentare m-au determinat si aleg
acest domeniu de activitate; De exemplu, o experientd de
munca pe care am facut-o in trecut in domeniu, cum ar fi un
stagiu la ASOS Chain si evolutia de interes personal a dinamicii
industriei, sunt factori care au contribuit la a ma conduce spre
acest domeniu de activitate.

n faza initierii am avut nevoie de sprijin din partea diferitelor
parti, atat in ceea ce priveste investitiile financiare, cat si
ajutorul tehnic, in special pentru crearea site-ului web. Din
fericire, am fost in mare masura sustinut in aceasta privinta de
o echipa excelentd care ma ajutat foarte mult pe aceastd parte

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

De-a lungul timpului, am putut extinde afacerea chiar si la nivel international, folosind diferite platforme de
comert electronic, cum ar fi Amazon, pentru a vinde elemente dincolo de pagina web a companiei. Acest lucru
a permis ca imbracamintea "21 Century Clothing" sa ajunga pe pietele din mai multe tari europene si pe
continentul american.

Pentru a obtine acest rezultat important, a fost necesara o imbunatatire a competentelor sectoriale diferite; De
fapt a trebuit sa-mi sporeasca cunostintele lingvistice (deosebit de importante pentru a interactiona cu
diferitele piete europene) si alte abilitati in diferite domenii, cum ar fi aspectele tehnice, finantele si crearea de
retele.

n acest sens, utilizarea consultantilor, dintre care unele furnizate de Amazon, a fost un factor decisiv pentru
identificarea oportunitatilor de expansiune ale afacerii.

Avand deja atins aceasta extindere importanta, in prezent nu exista planuri pentru o noua extindere a
activitatii.

Realizarea extinderii afacerilor este un element deosebit de important, mai ales daca luam in considerare

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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conditiile generale de piata ale industriei; De fapt, concurenta provenind din tarile in curs de dezvoltare a avut
un impact negativ, in special in ceea ce priveste preturile.
Procesul de extindere a activittii, totusi, a dus la o crestere a responsabilititilor; n acest sens, cresterea
companiei a fost un element care a favorizat o crestere a constientizarii si a capacitatii de a gestiona riscurile
asociate, contribuind astfel la mentinerea unei cdi duble de crestere, atat personald, cat si profesionala.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Deci, sunt foarte multumit de aceasta experienta.

Datorita inceputului acestei activitati am avut de fapt sansa sa lucrez la pasiunea mea transformandu-I intr-un
loc de munca, obtinand satisfactie in diferite domenii; De la posibilitatea exprimarii, care rezulta din crearea
unui lucru ales in mod liber de cdtre clienti, la intoarcerea economica tangibila.

Mai mult, aceasta afacere mi-a oferit posibilitatea sa ma dezvoltam sub aspect profesional, sa dobandesc
abilitati antreprenoriale cum ar fi abilitatea de a gestiona si selecta personalul sau cum sa gdseasca si sa
utilizeze consultarile, imbunatatind astfel cunostintele de afaceri mostenite de la parintii mei.

Mai mult, aceasta experienta a fost o ocazie pentru o crestere personala; Mi-a ajutat sa inteleg ca singura
modalitate de a obtine cele mai bune rezultate este sa muncesc din greu si mai greu, fara odihna.

Din aceste motive, daca pot da sfaturi celor care se afla in aceeasi situatie, as spune c3, pe de o parte, aceasta
activitate ofera multa libertate in ceea ce priveste strategiile si procedurile de operare, este, de asemenea, o
responsabilitate puternica. Acest lucru poate fi interesant, dar in acelasi timp necesita un angajament constant
si continuu.

Cea mai buna modalitate de a face fata diferitelor provocari pe care le implica activitatea este aceea de a fi
ghidat si sustinut de pasiune.

Intrebiri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Familia mea a fost un element fundamental pentru a ajunge la crearea propriei mele afaceri.

2. Un alt element important (mai ales pentru a putea extinde afacerea) a fost utilizarea platformelor de e-
commerce.

3. Conditiile industriei se Tnrautatesc, astfel incat munca grea este mai importanta decat inainte.

4. Tmbunétatirea cunostintelor lingvistice este esentiald daca doriti sa vindeti la nivel international.

5. Sa-mi conduc propria afacere a dat posibilitatea sa creasca din partea personala si profesionala.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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ANTIPODREAM, Branduri din Australia si Noua Zeelandd in paturi pentru copii

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Scopul afacerii mele numit Antipodream este de a comercializa o colectie de produse
exclusive de la unele branduri australiene si din Noua Zeelanda in paturi si
decoratiuni pentru copii. Cu branduri precum Kip & Co, Castelul si lucrurile Rachel,
Mireasa si Wolfe, Mister Fly, Armadillo & Co, Pete Cromer si Printspace.
Colectia Antipodream se concentreaza in special asupra culorilor stralucitoare,
desenelor indraznete si stratului de imprimare.
Scopul final este, prin urmare, de a crea un spatiu dedicat copiilor, care poate, in
acelasi timp, sa adauge valoare casei in ansamblu, valorificata printr-un stil original si
S sofisticat.
w3 ] ~ Pentru a promova afacerea situata in Londra, folosesc diferite canale online: o

=% ‘hh\ pagind web oficiala, o prezenta pe principalele retele sociale (Facebook, Instagram si

: ~ Sl Ppinterest), vizibilitatea pe diferite bloguri din industrie si reviste specializate.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Ideea de afaceri sa ndscut dintr-o experienta personald, din nevoia de a-mi decora camera celor doi copii;
Aceasta situatie, impreuna cu o pasiune pre-existenta pentru decorarea interiorului, m-au facut mai aproape
de lumea designului pentru copii.

n cursul acestei activititi am cumparat multe produse din diferite téri, dar majoritatea erau din marci
australiene mici, din care provin, deoarece acestea au un design original si o calitate buna la preturi rezonabile.
Bazandu-ma pe acest lucru si datorita sprijinului prietenilor si rudelor care au apreciat stilul articolelor pe care
le-am ales, mi-am dat seama ca crearea unei colectii personalizate ar putea fi o oportunitate de afaceri.

Mai mult, prezenta unor avantaje legate de natura pietei mi-a ajutat in modelarea alegerii antreprenoriale, ca si
faptul ca astfel de produse nu erau prezente pe pietele europene.

Din cauza tuturor acestor motive, am decis sa creez un magazin online care sa ofere o colectie de produse care
nu sunt disponibile pe pietele europene si britanice.

Posibilitatea de a incepe aceasta afacere mi-a permis sa-mi transform hobby-ul intr-o afacere; De fapt, in ciuda
faptului ca am lucrat mai mult de 10 ani in sectorul financiar, am pastrat intotdeauna pasiunea pentru designul
interior si pentru cercetarea pieselor unice produse de comerciantii independenti.

n acest sens, ocazia decorérii camerei copilului meu a fost un punct de plecare important pentru a transforma
pasiunea mea intr-o afacere.

La inceput aveam nevoie de un sprijin pe mai multe niveluri pentru a incepe activitatea; Dintr-o perspectiva
financiara, am folosit un imprumut din programul "Virgin Startup" pentru a finanta activitatea de pornire;
Aceeasi companie mi-a oferit si un expert in afaceri pentru IMM-uri, care stia cum sa ma consilieze si sa ma
sustina.

n ceea ce priveste suportul tehnic, rolul principal a fost si familia mea, in special sotul meu, care a reusit s
creeze site-ul web.

antipodream EZ550E

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Afacerea se desfasoara foarte bine acum (am multe comenzi, asa ca a trebuit sa imi convertesc camera de
oaspeti intr-un depozit!), Dar in prezent nu am planuri de a-mi extinde afacerea. Antipodream este incd intr-o
faza incipientd, deci acum prioritatea ramane sa o transformam intr-o afacere durabila si cu succes.
in plus, conditiile economice generale nu sunt cele mai bune in zilele noastre; De asemenea, din cauza lui
Brexit, in realitate, lira s-a depreciat fatd de dolarul australian, tara de unde cumpar articole pentru colectie.
Deci, chiar daca pentru moment nu exista planuri pentru extinderi ulterioare, as dori sa ajung la o etapa in care
pot externaliza indeplinirea ordinelor, asa ca m-as putea concentra pe alegeri de marketing si cercetarea unor
noi marci.

Planurile pe termen lung sunt diferite; Tn 5 ani m3 astept s& pot deschide un magazin fizic sau si-si extinda
afacerea in alte téri; n special in SUA existd un mare interes din partea clientilor. Intrarea pe piata american3
nu facea parte din planul initial, dar cred ca in viitor va deveni un obiectivimportant.

Un alt scop este sa produca direct produsele pe care le vand, ceea ce este in concordanta cu pasiunea mea
pentru acest domeniu.

Pentru a atinge aceste obiective pe termen lung, voi avea totusi nevoie de un sprijin pe mai multe niveluri
(financiar / tehnic / retea si consilier).
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Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Au existat numeroase beneficii de a incepe aceasta afacere, cum ar fi posibilitatea de a avea un control creativ
asupra a ceea ce fac, impreuna cu posibilitatea de a-mi gestiona singur viata profesionala.

Multumita acestei ocazii am imbunatatit abilitatile mele profesionale in diferite domenii, cum ar fi impozitele si
finantele sau dezvoltarea web, am fnvatat cum sa interactionez in mod corect cu furnizorii si clientii si cu
utilizarea retelelor sociale; M-am facut sa cresc si din punct de vedere personal, promovand abilitatea de a
munci din greu si de a crede Tn ceea ce fac.

Deci, aceasta noua slujba mi-a schimbat viata; Timpul liber este scazut, iar adevarata provocare este gasirea
unui echilibru intre timpul de lucru si alte domenii ale vietii, cum ar fi familia, dar pasiunea care se afla in spate
imi ofera un sprijin continuu care ma face sa ma confrunt cu toate provocarile.

Asadar, as recomanda celor care intentioneaza sa inceapa o afacere sa creada in propriile lor pasiuni si sa-i
gaseasca o forta pentru a face fata provocarilor. Va sugerez, de asemenea, sa intrati in experiente noi,
deoarece, in ciuda faptului ca afacerea este un succes sau un esec, oricum aveti in continuare oportunitatea de
a Tnvata in acest proces.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Tncepand cu aceastd afacere, am dat posibilitatea de a avea un control creativ asupra slujbei mele.

2. Ce consecinte va avea Brexit asupra afacerii mele?

3. Datorita acestei oportunitati am imbunatatit abilitatile mele profesionale in diferite domenii.

4. Timpul liber este scazut, dar pasiunea imi ofera un sprijin permanent.

5. Familia mea ma sprijinit intotdeauna si sunt unul dintre motivele pentru care am ales aceasta zona de
afaceri.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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DELHISH, Gustdrile tale indiene fdacute manual

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Scopul companiei mele numit "Delhish" este de a comercializa
gustdri indiene realizate manual, condimente si dulciuri traditionale
livrate convenabil la usa.

Activitatea are sediul in Oxford (Marea Britanie) si suntem de
asemenea prezenti pe web, cu site-ul nostru oficial si mai ales cu
retelele sociale majore, in special cu un profil Facebook si cu
Instagram, precum si pe blogul personal.

Promovez afacerea participand de asemenea la targuri, piete,
evenimente din industrie si prin utilizarea de pliante promotionale
care sunt inserate in fiecare comanda.

Pentru a incepe activitatea nu am primit finantare.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Am ales aceasta zond de afaceri pentru ca am crescut cu gustari
traditionale indiene si dulciuri la domiciliu si am observat cd acestea
nu erau foarte bine cunoscute de britanici, deoarece alte tipuri de
hrand indiana sunt deja, cum ar fi curry de exemplu. Din aceasta,
mi-am dat seama ca exista o lipsa pe piata pe care o pot umple cu
afacerea mea. in plus, avand contacte in lumea restaurantului, am
decis sa intru n aceasta cale.

Mai ales la inceput, a avea o motivatie puternica a fost un element
fundamental; De fapt, sa se integreze intr-o lume suprapopulata ca
industria de restaurante este, a fost o provocare dificila, mai ales
pentru ca nu aveam o experienta profesionalad in domeniu.

Acest tip de afacere nu necesita o investitie financiara mare pentru
a incepe; De aceea am reusit sd-l autofinantez folosind unele
economii personale.

Chiar si pentru aspectele tehnice, am reusit singura; Am invatat
retete de la experti, am creat site-ul web si am facut tot ce mi-a fost
necesar pentru a-mi prezenta afacerea pe piata.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Cu timpul am reusit sa extind gama de produse pe care le vand si am
reusit sa maresc numarul de magazine fizice pe care le furnizez; O zi
as vrea sa-mi deschid un magazin propriu, dar pentru viitorul
apropiat nu prevad o expansiune ulterioara.

Pentru a face acest lucru, am nevoie de sprijin financiar, dar nu cred
ca va fi o problema enorma; Situatia economica se imbunatateste acum, in special in domeniul restaurantului.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Aceasta afacere mi-a oferit posibilitatea de a lucra pentru mine, pastrand autonomie cu privire la strategii si
calendar. in plus, vazand ci ceva creat singur este ales si apreciat de oameni, imi d& o mare satisfactie.
Gestionarea acestei afaceri am sporit multe abilitati cum ar fi managementul timpului si auto-disciplina,
calitate pe care am invatat-o initial urmand exemplul mamei mele, care este si un antreprenor.

Am invatat cum sa identific punctele tari si punctele slabe, dar mai ales am inteles ca delegarea sarcinilor catre
profesionistii externi este o parte fundamentala a acestei afaceri, in special in domenii in care aveti abilitati
limitate.

Din aceste motive, experienta mea a fost foarte pozitiva, desi provocatoare; De fapt am posibilitatea sa-mi

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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gestionez liber viata profesionald, dar in acelasi timp toate responsabilitatile si presiunile asociate sunt pe

umeri.

Deci, simt cd recomandam aceastd experienta altora; Va sugerez, in special, sa va urmati pasiunile, deoarece

pe baza acestor lucruri munca va fi distractiva si merita.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Aceasta afacere mi-a oferit ocazia de a-mi mentine autonomia.

2. A avea o motivatie puternica este esentiald pentru a intra in lumea aglomerata a industriei restaurantelor.
3. Sa creezi ceva ales de oameni este o mare satisfactie.

4. Gestionarea afacerii in sine am libertate, dar responsabilitatile sunt exclusiv asupra mea.

5. Cred ca daca sunteti sustinut de pasiune, totul se poate face.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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EDERA - Coworking si multe altele

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Scopul afacerii noastre numit "EDERA -
coworking si mai mult" este inchirierea de
spatii fizice catre companii, cum ar fi camere
pentru cursuri si conferinte sau birouri
pentru evenimente multifunctionale, foarte
personalizabile in functie de nevoile
clientilor si cu servicii avansate si partajate.
in special, acest din urma element este in
concordantda cu anumite concepte de
economie partajata, cum ar fi cooperarea si
relatiile, cu scopul final de a crea un loc
pentru profesionisti care sd poatd raspunde
nevoilor lor, in special prin adaptarea
flexibilitatii la nevoile personale si, in acelasi
timp Timpul Tn care este capabil sa
reutilizeze spatiile urbane.

Afacerea este localizatd in Modena (IT) si
suntem prezenti atat pe web cu o pagina
web personald, cat si pe principalele retele
sociale.

in  particular, retelele sociale  sunt
principalele instrumente pe care le folosim
pentru a promova afacerea, impreund cu
instrumente mai traditionale, cum ar fi _ :
fluturasi si carti postale promotionale, in plus fata de comunicatele de presa specifice pentru fiecare eveniment
pe care 1l organizam.

Ca parte a strategiei de promovare adoptata, evenimentul de deschidere este un element care a favorizat
procesul.

Pentru a Tncepe activitatea am folosit doua canale de credit diferite; Capitalul social platit de partenerii
fondatori, care a fost utilizat pentru finantarea cheltuielilor preliminare de pornire, cum ar fi constituirea
companiei si a obiectelor administrative, si un imprumut de 30.000 de euro de la Medio Credito Centrale
utilizat pentru renovarea cladirilor.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

n ceea ce priveste motivatia de a incepe cu aceastd afacere, un element important a fost o dorintd puternica
de a ramane in ltalia, chiar si in conditiile stagnarii economice din tara si, in acelasi timp, sa fie capabila sa ofere
expresie si practica pasiunii pentru Refolosirea si regenerarea urbana, ideile cheie ale EDERA.

Cooperarea si confruntarea cu partenerii mei au fost apoi factori care mi-au permis sa descifrez mai bine ideea
de afaceri si, datorita comunitatii de viziune si a increderii reciproce, sa o atingem n practica.

Am ales sa fac afaceri in acest domeniu si, mai presus de toate, prin aceste modalitati, pentru ca si eu simt ca
colaborarea, facilitata de Tmpartirea spatiilor si serviciilor, poate duce la capacitatea de a crea alte sinergii.
Fundatia mea profesionala si experienta anterioara in calitate de arhitect au fost un mare ajutor in aceasta
noua activitate, oferindu-mi abilitatile necesare pentru a putea realiza diferite medii si, mai presus de toate,
pentru a-mi exprima stilul prin auto-construire, ceva care Este strans legata de pasiunea mea.

Bazandu-ma pe experienta mea de 9 ani ca arhitect, mi-am dat seama ca constructia fizica a cladirilor nu mai
este suficienta, dar trebuie sa ne concentram pe construirea de idei si recuperarea a ceea ce existd deja.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Doar la un an de la deschidere am reusit sa ne extindem activitatile creand oa doua filiala.
n general, scopul pe termen lung al extinderii este acelasi care ne motiveazs, s ne intoarcem la un dialog intre
arte si profesii. Poate ca Tn viitor vom reusi sa replicdm acest model in alte orase italiene prin recuperarea si
dezvoltarea cladirilor epuizate.
Pentru a face acest lucru, va fi necesar un sprijin atat din punct de vedere financiar, cat si din punct de vedere
juridic, in special pentru a imbunatati furnizarea de servicii.
n general, cred c3 extinderea, pentru a deveni concrets, are nevoie de un cadru puternic, altfel ar putea fi o
schimbare foarte riscanta.
Mai mult, cred ca criza economica a schimbat parametrii urmatori, impunand necesitatea unei refnnoiri, in
special prin schimbarea modului in care ne raportam, renuntand la individualism in favoarea colaborarilor si
sinergiilor afacerilor.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.

Ainceput aceasta afacere a fost o mare satisfactie pentru mine la nivel personal si mi-a permis sa inteleg si mai
bine importanta gestionarii si mentinerii relatiilor interne si externe ale companiei.

n plus, pentru a conduce o afacere este un proces de invitare continud; Avand sa se confrunte cu diverse
dificultati zilnice, am invatat cum sa ma confrunt cu situatii diferite, mentinand calmul!

De cand am inceput afacerea, viata mea sa schimbat substantial; Compania mea reuneste pasiunile si hobby-
urile mele, dar acum include si relatia personala a vietii mele; Dat fiind energia si timpul necesar, nu ar putea fi
altfel.

Daca as putea recomanda acelor oameni care se afla intr-o situatie similara cu a mea, bazandu-ma pe
experienta mea personala, as spune ca este esential sa valorificati propriile idei si pasiune, elemente cheie
pentru succesul oricarui tip de afacere.

Exista numeroase provocari in ceea ce priveste inceperea unei afaceri, insa sugerez sa fiu sustinut de o
perseverenta constanta, cu o atentie deosebita in grija relatiilor cu clientii si partenerii, care sunt factori decisivi
in determinarea succesului oricarei afaceri.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Prin aceasta afacere pot da expresie si aplicatie practic pasiunii pentru reutilizare si regenerare urbana.
2. Increderea reciproca intre mine si colegii mei este un element fundamental pentru aceasta afacere.

3. Criza economica a impus o schimbare: noi relatii bazate pe colaborare.

4. Schimbul de spatii de lucru contribuie la colaborarea si crearea de noi sinergii.

5. Multumita acestei afaceri, am invatat cum sa va confrunt cu diferite situatii, mentinand calmul!

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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THE KEY OF DREAMS Personalizati zilele de nastere, evenimente si nunti

Va rugam sa spuneti putin despre afacerea dvs.

Proiectul meu este numit "The Key of Dreams" si scopul sdu este crearea unei afaceri de fabricare a
materialelor de design pentru a personaliza zilele de nastere, evenimente si nunti.

Afacerea este localizata fizic in Fermo (IT), dar suntem de asemenea prezenti pe internet cu site-ul propriu si pe
Facebook, Twitter, Instagram si Google+.

Prezenta pe retelele sociale este fundamentald, deoarece acesta este principalul canal comercial pe care il
folosim pentru promovarea afacerii; in special folosim Facebook si Instagram pentru a publica imagini ale
productiilor noastre. Afacerea noastra este complet autofinantata.

| o .
chiavede

PARTY PLANNERS

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Alegerea acestui domeniu de activitate a fost determinata de dorinta de a crea ceva inovatoare si original in
acest domeniu, care sa nu para deosebit de dezvoltat pe piata italiana.

Mai mult, aceasta afacere corespunde cu experienta mea profesionald; De fapt, fiind un specialist in grafica, imi
pot reutiliza abilitatile in aceasta activitate.

A fost nevoie de un sprijin motivational, in special in faza initiald a infiintarii; Tn aceasta etapa delicatd este
esentiald pentru a calcula cu atentie riscul de afaceri Thainte de a incepe o cale concreta.

in acest sens, un factor care a facilitat procesul a impartit definitiv sarcinile si responsabilitatile cu o alt3
persoand, asa cum am ales sa ma asociez unui alt profesionist.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Cu timpul am diversificat activitatile afacerii noastre; La inceput am inceput doar cu planificarea evenimentelor
de partid, dar foarte curand ne-am extins chiar si cu grija de proiectare si consultanta pentru nunti.

Afacerea de designeri de nunti este mai creativa si mai putin birocratica decat cel mai cunoscut planificator de
nunti. Se concentreaza mai mult pe personalizarea unui eveniment proiectat, creat si adaptat pentru a satisface
nevoile cuplului care vine la noi.

Pentru a extinde afacerea, sunt necesare mai multe niveluri de competente, dintre care multe trebuie
dobandite in cursul aceluiasi proces. in plus, trebuie s§ va bazati pe experti externi, jucand astfel o activitate de
coordonare intre diferitii profesionisti implicati.

n ciuda conditiilor economice generale care Tnh acel moment nu sunt cele mai bune, activititile de planificator
de petreceri sau designerul de nunti sunt capabile sa mentina o marja buna de dezvoltare, deoarece aceste
activitati nu necesitd investitii financiare mari; In planificarea extinderii afacerilor, trebuie luate in considerare
mai multe elemente, incepand cu o analiza aprofundata a cererii de pe piata.

n plus, pentru a realiza o expansiune de afaceri, trebuie s& aveti abilitati si dorintd de a sacrifica timpul, altfel
procesul de extindere ar putea fi foarte riscant.

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.
Adesea lucram in timpul sarbatorilor legale (in special pentru sarcinile de planificare a petrecerilor). Timpul
Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.

Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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dedicat afacerii este un sacrificiu necesar care ma indeparteaza de familia mea, dar pe de altd parte acest loc
de munca Tmi da posibilitatea de a stabili in mod independent un calendar si modalitati de lucru. Acesta este cu
sigurantd un element pozitiv puternic care ma ajutd sa gasesc echilibrul corect intre responsabilitdtile de
familie si de munca.
n plus, aceasta afacere Tmi d3 posibilitatea de a experimenta un proces de fnvitare continu3, care imi permite
sa imi imbunatatesc constant abilitatile; Acesta este un mare avantaj deoarece experienta profesionald, care
creste in timp, este cel mai bun instrument pentru a gestiona activitatea in cel mai productiv mod.
Din acest punct de vedere, posibilitatea de a Tncepe si de a-si conduce propria afacere mi-a permis sa
dobandesc abilitati importante, cum ar fi abilitatea de a relationa in cel mai bun mod cu clientii si furnizorii.
De fapt, am reusit sa creez o retea puternica de furnizori profesionisti de incredere, ceea ce ma permite sa ma
bazez pe profesionalismul acestor parteneri importanti.
Din aceste motive, aceastd experientd a fost foarte pozitivd; In special, posibilitatea de a-mi exprima
creativitatea prin sarcini manuale a fost foarte plina de satisfactii.
Un sfat important pe care il pot oferi este intarirea relatiilor bazate pe respectul reciproc, un element care are o
valoare care depdaseste simplitatea buna, dar care are o functie concreta in sustinerea sarcinilor care trebuie
indeplinite prin sprijinul diferitilor parteneri.
Un element suplimentar pe care |-as sugera celor care se afla in fata deciziei de a incepe o afacere este atunci
sa faca alegeri justificate analizand avantajele si dezavantajele si, in acelasi timp, sa construiasca o alternativa
de rezerva pentru a se proteja impotriva oricaror probleme care Pot aparea de-a lungul caii.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Aceastd afacere imi da posibilitatea de a crea ceva original si inovator.

2. Acest loc de munca imi da posibilitatea de a-mi gestiona singur timpul.

3. Respectul nu este doar bunatatea, ci si un instrument concret pentru gestionarea afacerii.
4. Aceasta activitate este un proces de invatare continua.

5. intotdeauna aveti un plan B care s v acoperiti de riscuri.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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FIORIFORME — FLOWER DESIGNER

Va rugam sa descrieti in scurt timp afacerea dvs.

Afacerea mea are de a face cu flori, creand compozitii artistice cu flori si obiecte din lemn pe care eu le creez.
Sunt un designer de flori. Mi-a placut mereu activitatile de arta si meserii, imi place desenul si am facut o
treaba din pasiunea mea. imi gestionez propriul magazin, un laborator de flori artistic. Creez o compozitie
personalizata pentru orice tip de eveniment, de la nascuti la nunti, zile de nastere, petreceri de Craciun,
petreceri, ceremonii, sdarbatori de aniversari etc.

De obicei, sunt de acord cu un subiect / tema cu clientii mei si am creat in jurul lui: compozitii de flori
amestecate cu forme de lemn colorate care sunt ca sufletul florilor si au o referinta directa cu tema selectat.

Ce v-a motivat sa va incepeti afacerea?

Aceasta este o intrebare buna. intr-adevar mi-a placut intotdeauna desenul si crearea de desene si obiecte
artistice. Mi-am creat afacerea din pasiunea mea. Dar a fost o necesitate. Nu aveam un loc de munca, eram
mama cu norma intreagd. Si mi-am dat seama ca nu pot continua asa. Aveam nevoie de un loc de munca si
lucrul pentru mine ar putea reprezenta o oportunitate atat pentru a urma familia, cat si pentru a genera un
venit. Am obisnuit sa desenez si sa creez uneori forme de lemn cu personajele Disney pentru zile de nastere
sau sa fiu angajat sa imbracam ferestrele in orice moment al magazinului din orasul meu. Asa cd am avut timp
si am decis sa particip la un curs de formare pentru a deveni florarist. Sunt o persoana incapatanata si doresc sa
fiu independenta. Am avut noroc ca am avut un spatiu in casa pe care l-as putea folosi si ca mi-am creat si mi-
am deschis magazinul si laboratorul. Visul meu a fost intotdeauna sa fiu un designer de flori si multumita
sprijinului sotului meu, am putut participa la un curs important de 2 ani si jumatate in domeniul designului
florilor, recunoscut la nivel national in Italia de catre Federfiori. Si imi Imbunatatesc abilitatile si ideile in
decursul anilor. Asa cum am spus ca am avut noroc ca familia ma sprijinit si de asemenea nu am avut niciun
concurent Tn cartierul in care trdiesc.

Am avut ideea Tnsusi, am pus magazinul si laboratorul personal si vreau sa lucrez singur, dar imi place si urasc
slujba mea...

Spuneti-ne despre ce sa intamplat in primul an al afacerii dvs.

Primul an a fost foarte dificil. Am fost mama cu norma intreaga si dintr-o data m-am trezit ocupat n afacerea
mea si mi-am luat timp departe de copii noaptea si ziua. Din fericire, as putea lucra fara a cauta clienti,
incepand sa ma conectez la oameni, multumitd si membrilor familiei mele care m-au promovat in ciclurile de
relationare. Mama mea obisnuia sa conduca un magazin de blanuri, prin urmare clientii sai au fost direct
adresati-mi direct, pentru a vedea ce faceam si sunt capabil sa creez. Asa cad lansarea activitatii mele a fost
ficutd gratie cuvintelor de gurd. Imi amintesc de contabilul meu care mi-a sfituit "va dura cel putin 5 ani
fnainte de Tnceperea afacerii dvs. si aveti un cerc relevant de clienti", dar totul sa intamplat in doar 1 an. Mai
intai am inceput sa creez petreceri de aniversare, aniversari si sarbatori de nastere. La sfarsitul primului an am
fost angajat si pentru nunti. De atunci, noptile mele au fost petrecute in laboratorul meu de lucru. Sunt singur,
dar vreau si trebuie sa fiu singur, pentru ca nu-mi pot permite un angajat. Si am noroc ca nu platesc o chirie.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare pentru afacerea dvs.

Mai intdi de toate, sper ci oamenii vor continua si-mi placi operele de arti. in 7 ani, de cand am inceput,
concurentii au crescut, chiar daca puterea mea poate fi aceea ca lucrez in principal pe baza unei comisioane
personalizate. Tn prezent, supermarketurile si mall-urile devin din ce in ce mai competitive, deoarece acestea
vand si flori la un cost foarte redus, prin urmare, trebuie sa subliniez calitatea muncii mele si unicitatea acesteia
si prin intermediul instrumentelor mele de comunicare. Clientii mei ma ajuta foarte mult in acest proces, dar
mi-as creste prezenta pe Facebook, am propriul site web si am o gama stabila de produse de design de flori
care pot raspunde cererii din sezoanele de varf (ziua de Valentine, Craciun, sezonul de nunta) .

in cele din urma, visul meu ar fi s inchei cursul de design florar recunoscut la nivel national (as asista la
nivelurile avansate) pentru a putea deveni un antrenor in domeniul meu, pentru a participa la evenimente ca
un laborator deschis pentru florarii viitori si pentru a transfera know- Cum sa generatiile tinere.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Lucia de a-si incepe propria afacere?

2. Unde puteti gasi sprijinul pentru a va incepe propria afacere?

3. Cat de importanta credeti ca este expunerea la inceperea afacerii dvs.?

4. Care este cel mai important lucru pe care |-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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INOVA cases

Crearea bucuriei prin crafting bijuterii
Va rugam sa descrieti in scurt timp afacerea dvs.

Sunt un designer-maker de bijuterii din metale pretioase, in principal pe baza
unei comisioane personalizate. Ma specializeaza in textura in metale pretioase si
incorporeazd materiale neobisnuite cu metal pentru a face arta purtatoare. Daca
cineva are o idee pentru o bijuterie pe care o doresc, putem sa vorbim si sa dam
seama exact ce vor si ce materii prime.

Ce v-a motivat sa va incepeti afacerea?

Familia mea este handicapatd, asa cd am o mare
responsabilitate atunci cand este vorba de asigurarea ca
toatd lumea este ingrijita, ceea ce inseamna ca obtinerea
unui loc de munca conventional nu este posibila. Este foarte
greu sa ai flexibilitatea necesara pentru a-mi sustine pe sine si
sotul meu, asa ca propria mea afacere este un fel de cheat la
viata.

De asemenea, m-am gandit cd, dacd ma voi angaja in
afacerea mea, ar putea fi ceva care ma face fericit. Ceea ce
fac acum ma face fericit. S& nu mai vorbim ca metalele
pretioase vin cu un profit frumos, mai ales daca lipiti un
diamant pe o bucata de bijuterii.

Ceea ce ma motivat era sa am oameni in jurul meu care credeau ca sunt capabil. M-am gandit la asta si chiar
am incercat Tnainte, dar nu a functionat. Dar cand am inceput sa obtin mai multa sustinere, cand oamenii din
jurul meu au devenit mai pozitivi, mi-a dat increderea sda ma pun acolo. Si tocmai prin a ma pune acolo,
afacerea mea a inceput sa creasca si sa se dezvolte.

Spuneti-ne despre ce sa intamplat in primul an al afacerii dvs

La Tnceput, chiar te indoiesti de tine. Dar pentru mine, stiind ca
am structuri in loc, care ma pot asigura ca eu cred in mine, o
face mai usor. Am participat la Cercurile de mentorat si am
ajutat la structurarea unor astfel de lucruri, unde am putut veni
si vorbi si nu a existat nici o judecata. A fost util, pentru ca nu
am avut niciodata asa ceva fnainte, un fel de mediu in care as
putea vorbi despre inceperea unei afaceri cu oameni care trec
prin ceva similar. Am avut dintr-o data o placa de sunet si mi-a
ajutat sa-mi dau seama ce idei au fost necesare si pe care am
trebuit sa le am pentru o vreme. Mi-a ajutat sa ajung la spatiul
central pentru a organiza totul la inceput.

Dupa aceea am inceput sa vad oportunitati peste tot. Cineva ar
intreba daca ma intereseaza sa fac bijuterii pentru ei si eu spun cd "da". Asa am inceput sa ma conectez la
oameni. La un moment dat am aflat ca nimeni nu asteapta nimic de la mine. E treaba mea, fac ceea ce iubesc si
nimeni altcineva nu mi-a spus sa o fac. Imediat ce mi-am dat seama, totul a devenit un pic mai usor. Am inteles
ca e mai bine sa faci ceva, decat sa te ingrijorezi sa nu faci nimic.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare pentru afacerea dvs.

Fac un curs in tiparirea 3D si sper ca acest lucru poate deveni un drum de intrare in realizarea unei productii la
scard largs. imi imaginez o gamd de bijuterii cu propriile branding si ambalare.

De asemenea, lucrez la posibilitatile de comercializare a produselor mele prin intermediul unei terte parti sau
prin intermediul unui site web. Tn industria noastrd, avem cateva momente de varf - Ziua Indragostitilor,
Craciunul, sezonul de nunta in timpul verii. Scopul meu pentru viitor este de a avea o gama stabila de bijuterii
care sa raspunda cererii in acele sezoane de varf.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Emma de a-si incepe propria afacere?

2. Care a fost cea mai importanta lectie pe care Emma a invdtat-o cand a inceput afacerea?

3. Cum puteti gasi oportunitatile de a incepe o afacere?

4.Ce credeti ca Emma Tsi extinde afacerea cu imprimarea 3D si marketingul online?

5. Care este cel mai important lucru pe care I-ati invatat si doriti sa 1l aplicati in viitoarea dvs. afacere ?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Pura Panela — Un gust din Columbia
Va rugam sa descrieti pe scurt afacerea dvs.

Pura Panela este o afacere pasionata de vanzarea si distribuirea Panelei in Marea
Britanie si pe pietele internationale prin furnizarea unui inlocuitor sandtos al
zaharului. Vindem la angrosisti si la public. Oferim, de asemenea, o varietate de
produse, cum ar fi sucuri si bauturi de cafea folosind Panela.

Panela este zahar integral din trestie, de obicei din America Latind, care este o
forma solida de zaharoza derivata din fierberea si evaporarea sucului de trestie de
zahar. Panela are mai multda aroma decat zaharul brun. Panela a fost folositad in
America Latina timp de cel putin 500 de ani.

Ce te-a motivat sa incepi afacerea?

With the use of gamification

Am fost intotdeauna pasionat de a fi implicat in ceva care poate face
diferenta in viata oamenilor. Cand am avut ideea de a aduce Panela in
Regatul Unit, mi-am dat seama cd a fost o mare oportunitate de a
sprijini tara mea, iar fermierii din Columbia oferind Tn acelasi timp un
produs sanatos in Marea Britanie. Obezitatea este o problema foarte
grava in lume, dar mai ales in Marea Britanie. Marea Britanie are cel mai
nalt nivel de obezitate in Europa de Vest, inainte de tari precum Franta,
Germania si Spania (raportul NHS 2013). Obezitatea in Marea Britanie sa
multiplicat Tn ultimii 30 de ani si mai mult de jumatate din populatie ar
putea fi obezi pana in 2050. Oferirea unui produs cum ar fi Panela care
are mai mult gust decat zaharul si este mult mai sandtos este o
oportunitate extraordinara pentru o piata care Se confruntda cu
probleme de sanatate.

Spuneti-ne despre ce sa intamplat in primul an al afacerii dvs.

Am fost foarte norocoasa cand faceam parte din competitia Enterprise Challenge de la Universitatea din
Sheffield. Programul mi-a dat un start-cap si mi-a oferit o platforma excelenta pentru a-mi dezvolta planul de
afaceri si pentru a face retele valoroase. Am angajat multe ateliere si concursuri.

Acestea sunt cateva dintre premiile pentru care am fost nominalizat:

Concursul de Idei intreprinzator din Sheffield University - Conceptul de afaceri;

Venturefest York - Vitrina de afaceri, Venturefest 2016;

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare pentru afacerea dvs.

in prezent ma explorez pentru a-mi creste productia de b&uturi (sucuri si cafea). De
asemenea, dezvolte noi acorduri care ma vor ajuta sa vand la angrosisti. M-am inscris
intr-un program de afaceri pentru Start Ups de la Universitatea din Sheffield, care,
speram, imi va da loc pentru auto-reflectie si pentru a-mi re-gandi strategia.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru ca Natalia sa isi inceapa propria afacere?

2. Cum puteti gdasi instrumentele pentru a va oferi afacerea dvs. un inceput?

3. Care a fost cel mai important motiv pentru inceperea cu succes a afacerii ei?

4. Ce credeti ca Natalia isi extinde afacerea cu angrosistii?

5. Care este cel mai important lucru pe care I-ati invatat si doriti sa 1l aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Working for Social Dialogue in Sheffield

Va rugam sa descrieti pe scurt afacerea dvs.

Furnizez cursuri de formare si consultanta pentru dezvoltare comunitarda in Yorkshire. Ofer un program de
invatare personalizat realizat in domeniul sanatatii, al genului si al coeziunii sociale. Activitatea mea implica, de
asemenea, colaborarea cu diferiti actori interesati pentru stabilirea unui dialog social. De asemenea, am creat
un magazin in Sheffield, pe care |I-am purtat o perioada scurta de timp.

Ce te-a motivat si ai inceput afacerea?

in 2008 am fost pe punctul de a fi disponibil la locul meu de muncd la momentul
respectiv. Atunci am intalnit compania Inova Consultancy si m-au invitat sa particip la
Cercurile de mentorat pentru femeile antreprenoriale. Ca parte a programului, am
intalnit alte femei care se confrunta cu provocari similare ca mine. Mi-a facut sa-mi dau
seama ca nu eram singur in rezolvarea acestor probleme si ca am fost inspirat si
motivat s3 iau plonjorul si si-mi infiintez propria afacere. imi amintesc cu adevirat c3
am nvatat Tn Cercuri cum sa eviti procrastinarea. Este foarte usor sa va fie frica de a
infiinta o afacere si, prin urmare, aveti vreo scuza sa nu o faceti.

Spuneti-ne despre ce sa intamplat in primul an al afacerii dvs.

Atat cu afacerile mele (antrenament si magazin), am gasit-o destul de stresanta si in acelasi timp placuta!
Trebuie sa tnvatati mereu noi abilitati, in special cum sa va construiti retelele pentru a incepe sa obtineti clienti.
La inceput, mergeam la fiecare retea fara sa stie cum sa fie selectiva. Cu toate acestea, cu timpul am Tnvatat ca
trebuie s mergeti doar la evenimentele de retea despre care stiti ci v vor oferi ceva util. Imi amintesc c3 la
inceput am fost foarte nervos si am iesit de fiecare data cand trebuia sa merg la un eveniment pentru a-mi
intalni clientii!

Spuneti-ne despre planurile viitoare pentru afacerea dvs.
Cred ca am invatat de-a lungul anilor ca trebuie sa fac mai mult din ceea ce-mi place. Voi diversifica baza mea

de clienti si voi avea grija de echilibrul intre viata profesionald si viata mea. De asemenea, ma uit la livrarea
pachetelor de formare diferite. Dupa atatia ani in afaceri, schimbarea nu ma sperie! Caut noi provocari!

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Val sa inceapa propria afacere?

2. Care a fost cea mai importanta lectie pe care Val a invatat-o la inceperea afacerii?

3. Considerati ca cunoasteti alte persoane care trec prin aceleasi provocari in crearea unei afaceri motivante?
De ce?

4. Ce credeti despre Val in cresterea afacerii sale si echilibrarea echilibrului intre munca si viata?

5. Care este cel mai important lucru pe care |-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Learning the Ropes in Business with WoW Nuts
Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

Aducem nuci specializati din intreaga lume pentru a vinde prin diferite puncte de
desfacere, cum ar fi delis, platforme on-line pentru alimente specializate. in prezent,
avem doar un singur produs, deoarece suntem mici, iar eu si partenerul meu de
afaceri lucram, de asemenea, cu norma intreaga. Am vrut sa punem pe piatd mai
intai. Acest produs este fistic din Grecia. Acestea sunt o varietate specifica de fistic,
care este punctul de vedere al afacerii noastre - de a aduce nuci de specialitate pe
care nu le puteti cumpdra de la magazinul local. Vizam oameni care apreciaza
mancare buna daca doriti.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere?

Intotdeauna am avut-o in mintea mea din acele vremuri, cand am
facut un program de avansare a femeilor aflate in afaceri in South
Yorkshire. Voiam sa fincep propria afacere, dar nu stiam ce.
intotdeauna mi-am imaginat cd incep cu nuci sau undeva n acea zon3.
Apoi am intalnit partenerul meu de afaceri la un eveniment si unul
dintre noi a spus "Ar trebui sa incepem o afacere Tmpreuna pentru ca
avem abilitati complementare". Am petrecut aproximativ un an 4
privind intreprinderile fezabile pentru a ncepe impreund, pe baza [ENEEETHSPTSEPe chB'osc‘nui"i"lnstead!
interesului si a contextului. ]

Spuneti-ne despre ce sa intamplat in primul an al afacerii dvs.

n cele din urma, ne-am stabilit pe WoW Nuts. Am plecat pentru
ceea ce credeam cd este un produs simplu, pentru ca amandoi
nu am creat o afacere Thainte. Am vrut sa ne dezvoltam abilitatile
in alte domenii - branding, marketing, social media, fara a trebui
sa ne ocupam si de un produs complex. Unde erau inca multe
provocari. Am participat la Festivalul alimentar din Sheffield, care
a fost lansarea noastra. A fost foarte provocator, pentru ca a
trebuit sa cream produsul nostru - sa- marcam, sa-l impachetam,
sa aducem nucilor din Grecia. Am creat toate media sociale -
Pinterest, Facebook, Twitter. Am ajuns pe platformele de pe piata
produselor alimentare online si am lansat si magazinul nostru
online. Cea mai mare provocare a fost si ramane timp - stim ce
vrem si cum sa facem, dar amandoi avem locuri de munca cu

norma intreaga, precum si copii.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Vrem sa crestem, dar provocarea este de a gasi modalitati de a face acest lucru in
mod corespunzator si de a rdmane viabil. Avem o serie de optiuni diferite in care
sa putem merge. Am dori sa introducem un nou format de produs Spania -
migdale de pe insula Majorca. De asemenea, dorim sa incepem cu crowdfunding
pe CrowdCube - este o platforma de succes, iar cel de-al doilea cel mai mare
sector este mancarea, asa ca se potriveste nevoilor noastre. Crowdfunding ar
obtine capacitatea de a lucra cu norma intreaga cel putin doua zile pe saptamana.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Christina sa isi inceapa propria afacere?

2. Ce consideratii ati avea atunci cand alegeti o afacere?

3. Ce credeti despre Christina si partenerul ei de afaceri care desfasoara o afacere in timp ce lucreaza cu norma
intreaga?

4. Ce credeti despre Christina cum sa va multumiti si sa-i cheltuiti afacerea?

5. Care este cel mai important lucru pe care I-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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UNCOVER Happy Hearts Through Art
Va rugdm sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

Afacerea mea are de-a face cu crearea coeziunii comunitatii. Am
realizat acest lucru oferind activitati distractive si artistice pentru
persoanele cu dementa sau alte conditii de sanatate pe termen lung. Ei
nu se pot recupera din astfel de conditii, ci trebuie sa invete sa traiasca
cu ea. In consecintd, ele devin adesea izolate social, de exemplu
persoanele in varsta care traiesc acasa si doar iesesc la magazin.

Modul in care ma gandesc este cd intru in contact cu casele de ngrijire
a persoanelor cu astfel de conditii. Vorbesc cu managerul si
coordonatorul de activitate despre ceea ce oamenii doresc sa faca. Unii
prefera pictura, dansul sau ceva complet diferit, cum ar fi jocul Domino.
Pentru a le angaja, trebuie sa fiu flexibil in a afla ce vor sa faca, dar si
ceea ce pot face.

n plus, m& duc la Spitalul Didactic din Sheffield, unde ma angajez in
activitati de arta, ca parte a unui proiect numit Arts in Health,
sponsorizat de Charity Hospital din Sheffield. Acolo, sunt asistat de mai
multi voluntari, care lucreaza cu pacienti individuali sau organizeaza activitati de grup.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere?

Inspiratia mea este prietenul meu Gareth, care a fost diagnosticat cu dementa la varsta de 36 de ani. El a trecut
de la a fi o persoana vibranta, inteligenta si fermecdtoare de a trdi intr-o casa de ingrijire. Am fost la aceeasi
varsta si am fost prieteni apropiati. Urmarindu-l sa-mi dea drumul, m-au facut sa ma gandesc la ce pierde si
cum as putea sa-l ajut sa continue sa se bucure de viata. Asta mi-a deschis calea de a deveni o asistenta
medicala si m-am gandit sa incep o afacere.

Am decis ca vreau ca oamenii sa faca o zi pentru mine ceea ce fac acum clientilor mei. Vreau sa cresc

constientizarea cu privire la dementa, ca nu se intampla doar la batrani. De fapt, se poate intdmpla oricui, la
orice varsta. Si daca mi sa intamplat intr-o buna zi? Voiam sa stiu ca oamenii ma pot ajuta si intr-o zi.
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Spuneti-ne despre ce sa intdmplat in primul an al afacerii dvs.

Am fost student in ultimul an la Universitatea cdnd am inceput s fac un curs de mentorat. in acelasi timp,
Universitatea face un concurs pentru idei de afaceri. Am fost surprins de faptul ca am avansat in mod constant
in urmatoarele runde, dar munca a crescut si ea. Cursul de mentorat mi-a inspirat efortul suplimentar si ma
sprijinit prin acest proces. Am ajuns la top cinci, dar nu am castigat premiul. Cu toate acestea, am castigat
multa Tncredere si am invatat sa nu amane.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Cea mai buna parte a concursului a fost ca toti
finalistii au avut o multime de publicitate. O
doamna de la echipa de marketing ma pus intr-
un ziar local, care mi-a ridicat expunerea.
Oamenii m-au cunoscut pe nume, m-au
recunoscut si am facut legatura cu afacerea mea.
Articolul din ziar a fost transmis coordonatorului
de arta al spitalului. Ea a fost impresionata si ma
invitat sa particip la proiectul Arts in Health.
Acesta este modul in care mi-am dat startul. Am
mai multa expunere in mass-media sociala si stiri
locale.

UNCOVER

HAPPY HEARTS THROUGH ART

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Sunt cateva lucruri pe care intentionez sa le fac in viitorul apropiat. Vreau sa obtin asigurdri pentru angajatii
mei, deoarece statutul lor de voluntari o complica. De asemenea, intentionez sa va contactez cu Colegiul
Sheffield, deoarece au studenti care cauta modalitati de a se oferi voluntari pentru proiecte comunitare. Mai
multe maini de ajutor inseamna ca pot ajunge la mai multi oameni care sufera de dementd. De asemenea,
trebuie s3 lucrez pe site-ul meu web, pe brosuri si cirti de vizitd. in general, vreau si ma concentrez pe partea

de marketing a intreprinderii mele, pentru cd am multi clienti si parteneri interesati.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Care a fost principala motivatie pentru Roxana de a-si incepe propria afacere?

2. Unde puteti gasi sprijinul pentru a va incepe propria afacere?

3. Cat de importanta credeti ca este expunerea la inceperea afacerii dvs.?

4. Ce credeti ca Roxana isi extinde afacerea cu mai multi voluntari?

5. Care este cel mai important lucru pe care I-ati invatat si doriti sa il aplicati in afacerea viitoare?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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KMOP cases

Marianthi’s perfumery

FEEERRERET
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Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.
"ELIXIR" ofera parfumuri nestimate similare in compozitie cu cele ale unor case de moda bine-cunoscute, intr-o
mare varietate, care este Tn mod constant reinnoita. Aceste parfumuri apartin categoriei "PARFUM" cu continut
de uleiuri esentiale de 20%, ceea ce le confera o durata incredibila si o calitate excelenta! Gelurile de dus,
lotiunile de corp, scruriile corporale, unturile pentru corp, uleiurile cosmetice si produsele aftershave sunt
produse pe baza alegerii personale a parfumului de catre client.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Mama mea detinea un magazin similar in Agrinio (oras in Grecia de Vest), asa cd am decis sa deschid unul in
Atena, deoarece cred ca sectorul de infrumusetare oferda oportunitdti de dezvoltare excelenta! Am realizat
acest lucru si, in sfarsit, am decis ca este cel mai potrivit plan de afaceri pentru a-mi investi atat cunostintele
financiare, cat si cele de afaceri. in plus, sunt fascinat de partea creativi a slujbei mele, deoarece experienta

creatiei imi da@ mare placere!

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.
As putea deschide un al doilea magazin, dar pentru moment acest lucru nu este inclus in planurile mele
imediate. De asemenea, ma uit la provocarile si oportunitatile de comercializare online a parfumurilor. Am
creat recent un magazin online. Magazinul de parfumuri a fost in mod traditional dominat de tactica de
pulverizare si de cumparare a magazinului, dar prezenta sa online creste incet.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

Cea mai importanta parte a propriului meu afacerii este ca eu decid singur. Sunt flexibil si Tmi plac beneficii
economice. Mai mult, md bucur de dimensiunea creativi a acestui tip de ocupatie. in concluzie, toate motivele
mentionate mai sus au fost cele mai importante motive pentru care am ales aceasta afacere specifica.

Tntrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cat de importanta este o varietate de produse pentru o companie?

2. Cat de importanta este cercetarea pietei in domenii de afaceri cu potential de crestere?

3. Este important ca cineva sa se bucure de activitatile sale profesionale?

4. Care este rolul profilului familiei in deciziile de afaceri?

5. Considerati ca responsabilitatile sporite ale antreprenoriatului reprezinta un avantaj sau un dezavantaj?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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A different café-bar in the city of Arta

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.
Este un cafen-bar cu gradina in Arta, cu mobilier estetic de epoca si o mare varietate de produse oferite, cum ar
fi cafea, bauturi alcoolice, produse de patiserie, dulciuri etc. Selectdm muzica care nu este utilizata in zona
specificd si numaram o multime Cu privire la publicitatea cuvant-of-mouth. Este foarte important pentru noi ca
clientii sa ramana fericiti cu noi, intrucat vin intr-un tip de magazin
care este unul de acelasi tip in zona.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Am pornit ca un mic cocktail bar (spatiul era de numai 40 de metri
patrati) si mai tarziu ca un café-bar, dar nu intr-un mod tipic. Apoi,
am obtinut o gradina si acum avem 200 de metri patrati de spatiu.
Am pus accentul pe mobilierul de epocad din anii 50 si 60 si in
calitate, in loc de cantitate. La inceput, oamenii s-au distrat de noi
pentru ca eram diferiti si nu jucam muzica greaca, dar am pus o
multime de dragoste in aventura noastra si am primit treptat
recunoasterea.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Daca noi masuri financiare ne permit sa avem un spatiu suplimentar in care ne putem extinde, ne-ar placea sa
o facem, dar momentan nu ne putem permite. Extinderea unei afaceri este o parte esentiald a sustenabilitatii
sale, dar Tnainte de a se realiza factori legati de noi insine, concurenta si "terenul", adica circumstante mai largi
privind afacerea si perspectiva extinderii sale, trebuie luate in considerare.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

A fost un vis de o viatd! imi place s contactez cu oamenii, s lucrez in bar, sd descopér produse noi si sa-mi
extind orizonturile. Am cdlatorit mult in strainatate pentru a putea sa experimenteze diferite lucruri si culturi. O
parte din ceea ce am invatat, am adoptat in afacerea mea. Am vrut sa conduc o astfel de afacere in felul meu,
contrar anilor Tn care lucram cu alte companii unde nu aveam libertatea de a face interventiile pe care le-am
dorit! Au trecut 5 ani in cele din urma ca pot actiona in conditiile mele!

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Este riscul de a fi diferit de competitie?

2. Care sunt conditiile pentru o expansiune reusita?

3. De unde puteti obtine cunostinte despre posibila interventie de afaceri?
4. Este preferabil sa se puna mai mult accent pe calitate decat pe cantitate?
5. Care este cel mai important lucru in perspectiva auto-angajarii?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Innovations in the digital development field

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

Compania isi desfasoara activitatea in domeniul aplicatiilor mobile si al marketingului digital si dezvolta
serviciul turistic award-winning - o solutie mobila si loT (Internet of Things) pentru hoteluri. Cu aceasta din
urma, echipa SimpleApps a castigat 8 competitii despre antreprenoriatul si inovatia tinerilor, printre care "Cel
mai bun mod de internet al lucrurilor in Grecia", in competitia Business Wall din Deutsche Telekom Fame.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Un declin pentru dezvoltarea activitatii de afaceri a fost participarea mea la un concurs de inovare si
antreprenoriat pentru tineri, organizat de Universitatea in timpul studiilor mele, alaturi de co-fondatorul
companiei, Leonidas Kanellopoulos. Combinand cunostintele noastre in domeniul noilor tehnologii, am infiintat
compania. De atunci am participat la numeroase concursuri, reusind sa castigdm in cateva, un semn clar al
succesului nostru.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Pentru urmatorii ani ne propunem crearea de noi servicii in domeniul dezvoltarii aplicatiilor pentru telefoane
mobile. Pdna acum, echipa noastra a proiectat cateva aplicatii educationale de telefonie mobild (edutainment)
pentru copiii cu varsta cuprinsa intre 3-5 ani, care urmaresc sa raspunda la intrebarile-cheie din viata lor de zi
cu zi printr-o serie de mini-jocuri.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

Gandirea unei idei pe hartie devenind o companie, in combinatie cu dezvoltarea ecosistemului de pornire in
Grecia, a fost motivul initial. Gandirea de a crea noi produse si servicii, care provine dintr-un efort colectiv al
tinerilor, este o fortd motrice zilnica pentru noi.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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1. Cat de important este sa cdutati noi oportunitati?

2. Este posibil sa combinati doua domenii profesionale diferite?
3. Cum poate o afacere tanara sa optimizeze sansele de succes?
4. Cum poate fi util ecosistemul de pornire?

5. Pot fi valoroase concursurile pentru tinerii antreprenori?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Bucdtdria greceascd din Salonic in SUA
Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.
Ergon este o selectie de produse grecesti traditionale, cum ar fi masline, ierburi, seminte, legume murate si
uscate, siropuri, miere, gemuri, paste, orez, condimente, fructe de mare si vin, cu o distributie selectiva in
Grecia si n strdindtate. De asemenea, a dezvoltat o retea globald de restaurante si de promovare a celor mai
bune produse pe care Grecia le poate oferi.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Am crezut ca a fost o idee foarte unica, alte tari precum lItalia si-au promovat produsele foarte bine si credem
ca produsele noastre ar putea fi foarte populare la nivel global. Prin urmare, am inceput sa cautam modalitati
de atingere a acestui obiectiv. Mai precis, am contactat producatorii interesati sa promoveze si sa distribuie
produsele lor. Este strategia noastrd de a ne linisti pe clientii nostri cu privire la calitatea si unicitatea
produselor noastre.
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Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Planul nostru este de a avea o prezentd vizibild in toate orasele mari la nivel global. in prezent, produsele

ERGON sunt disponibile Tn 300 de magazine din Grecia si avem o prezenta comerciala limitata in Europa (de

exemplu in Franta, Marea Britanie, Belgia, Luxemburg, Germania, Cipru, Serbia si Polonia). in plus, Delis si

restaurantele ERGON sunt situate in diferite zone din Grecia (Salonic, Atena, Skitahtos, Sani, Rodos, Paros,

Lefkada), Anglia (Londra), Belgia (Bruxelles), SUA (Miami) si Asia (Singapore). Produsele noastre sunt de

asemenea disponibile In magazinele grecesti duty free. Visul nostru este de a promova brandul nostru si
experienta culinara greceasca pe tot globul.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

Faptul ca faceam parte dintr-o familie care era foarte implicata in industria alimentara a fost motivul initial
pentru mine sa ma angajez intr-o afacere de genul asta. Bunicul meu detinea un salon local in Salonic, iar tatal
meu era administratorul uneia dintre cele mai mari companii din Grecia. E ca si cum am fost pregatita pentru
mine.

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Ce este necesar pentru a promova o afacere in strdinatate?

2. Pot alte tari sa serveasca drept modele?

3. Cat de important este sa fii ambitios cu afacerea ta?

4. Cat de importanta este un context familial in deciziile de afaceri?
5. Poate iubirea pentru o tara contribuie la dezvoltarea unei afaceri?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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Petros’ technical office in the city of loannina

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

Afacerea mea este un birou tehnic de ancheta care intocmeste harti si
planuri topografice, emite permise de constructie, studii topografice
ale lucrarilor mai mari, autorizarea cladirilor arbitrare etc. Activitatile
mele zilnice includ verificarea conditiilor necesare pentru a construi
sau a extinde cladirile si alte structuri si sprijin Clientii mei in acea
directie. Ma bazez pe clienti multumiti pentru a-mi creste clientela.
Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Am pornit dintr-un sat mic si apoi am schimbat locul, am cumparat
echipament si am inceput sa-mi construiesc propria retea. Afacerea
mea era ca un copac care crestea treptat ramificatia dupa ramura. Am
pus accentul pe estetica locului, dar si pe continuarea continua a
educatiei mele in domeniul meu, cu scopul final de a fi foarte educat in
toate sarcinile pe care le-am intreprins. in aceasta directie am dobandit
doua diplome de master care m-au ajutat mult in construirea expertizei
mele. Educatia mea era Tn concordantda cu munca mea, ceea ce
inseamna ca aceste doua activitati sunt sustinute reciproc.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

in viitor, intentionez sa deschid un alt birou tehnic, s construiesc un site web si sa fiu implicat in sectorul
imobiliar, in care detin cunostinte de specialitate. Toate aceste planuri sunt pe termen lung si vor depinde de
progresul afacerii. Cand circumstantele o permit, am de gand sa le realizez treptat. Trebuie subliniat faptul ca
exista o multime de obstacole birocratice si juridice cu care se confruntd antreprenorii care doresc sa deschida
si sd conduca o noua firma in Grecia (de exemplu, aplicarea in continuare a masurilor de austeritate fiscald, in
special prin intermediul unor rate mai mari de impozitare asupra intreprinderilor).

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

Sunt stapanul meu, sunt platit cat de mult lucrez si am o flexibilitate deplina. Viata mea sa schimbat in bine, am
devenit independent. Tmi definesc propria viata, eu iau decizii. De exemplu, pot decide s& plec in vacant ori de
cate ori doresc in cursul anului. Dupa ce lucrez pentru alte companii, simt cd este foarte invigorant sa fiu
responsabil de progresul afacerii mele.

2Bengineers

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cat de important este satisfactia clientilor cu serviciile oferite si de ce?

2. Care este rolul pe care il joaca continuu profesionalismul?

3. Care este relatia dintre dezvoltarea unei afaceri si extinderea acesteia?

4. Care este importanta participarii la luarea deciziilor pentru progresul unei afaceri?
5. Care sunt diferentele dintre un angajat al unei afaceri si un proprietar de afaceri?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.
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SIF cases
Self-employment for interior designer is the best career path
Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs..
Sunt un designer de interior auto-angajat. Fac consultari, desene, vizualizari 3D ale interioarelor, ajuta la
alegerea elementelor potrivite pentru case individuale si . .
locuri comerciale. Am o pagina web si un profil pe a dlZOanS
Facebook - Adizainas.lt si mi-am addugat profilul de
designer de interior pe o pagina web lituaniana pentru
freelanceri. La inceput, majoritatea clientilor mei au vizitat
pagina mea web gratie Google Addwords, dar acum un
numar mare de noi vizitatori vin datorita recomandarilor
clientilor satisfacuti. Asa ca mi-a devenit mai usor sa-mi
aduc clienti noi, dar este vorba despre munca grea si de
calitate.

Cred cda toata lumea ar trebui sa se gandeasca la o
activitate independenta ca oportunitate de cariera. Pentru
mine, munca pe cont propriu a fost cea mai buna solutie.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Totul a inceput dupa terminarea studiilor de licenta. Mi-am pierdut motivatia de a-mi gdsi un loc de munca
dupa cateva luni dupa absolvire, pentru ca in Lituania este foarte greu sa gasesti un post de designer (niciunul
dintre colegii mei nu lucreaza astazi ca designeri de interior). Prietenul meu mi-a sugerat ca incep sa o fac ca pe
o persoana liber profesionista. Am incercat si nu am regretat niciodata de atunci.

Efectuarea acestei alegeri a fost usoara, pentru ca am avut intotdeauna o viziune de a deveni un designer de
interior si de aceea am studiat acest domeniu. Chiar daca nu aveam experienta si aveam doar cunostinte
teoretice din studiile mele de licentda, am fost motivat inca de cand eram copil, asa ca era un hobby pentru
mine - mi-a placut intotdeauna dezvoltarea de interioare (din copilarie imi aduc aminte ca-mi sfatuiesc parintii
Cum sa-si reconstruiasca casa). La Tnceput am avut doar sfaturi motivante de la prietenul meu, dar acesta a fost
un moment crucial, deoarece m-am simtit rau dupa ce am realizat cd am terminat studiile intr-un domeniu care
nu era atat de promitator si cu putine oportunitdti de angajare in Lituania. Prietenul meu mi-a sfatuit sa incep
sa fac asta si m-au motivat spunand ca ar fi mai rau sa nu incerci deloc. Acum as da aceleasi sfaturi si celor care
au indoieli cu privire la inceperea unei afaceri.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Pana in prezent lucrez pe cont propriu ca designer de interior, nu am angajati, dar am inceput sa vand perne pe
Facebook, pentru ca am vazut ca exista o nisa pe piatd. Am o viziune de expansiune prin oferirea unor mobilier
creativ, artistic pentru a vinde online. Am facut niste proiecte individuale de mobila pentru clientii anteriori, dar
viziunea mea este sa le pun la dispozitie pentru productia in masa, folosind e-commerce. Pentru a realiza
aceste planuri tot ce am nevoie este timpul si niste asistentd tehnica - parteneri pentru dezvoltarea web si cei
care o vor produce conform proiectelor mele.

Cred c4 situatia economica pentru extinderea afacerilor in Lituania este cu siguranta pozitiva - economia este n
crestere; Am vazut ca multi noi concurenti au aparut pe piata muncii si ca oamenii construiesc din ce in ce mai
multe case si asta inseamna mai multa munca pentru designeri.

Tn general vorbind despre expansiunea afacerii mele, nu mi-am imaginat niciodata c3 lucrez ca sef pentru un alt
designer, pentru ca este o lucrare proprie pe care imi place sa o fac, dar cred ca extinderea prin crearea a ceva
nou de a vinde este important pentru dvs. Cresterea proprie. Apropo, am si o viziune de afaceri total diferita
intr-un domeniu diferit de design, nu este relevant pentru afacerea mea si este ceva nou pentru mine, dar
timpul va ardta daca va functiona sau nu.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

Chiar daca nu am avut nici o experienta de a incepe o afacere inainte, am inteles ca ar ajuta sa ma exprimi si ar
fi singurul mod de a face ceea ce Tmi place mai mult - sa creez desene interioare.

Tn aceastd experienta de afaceri, am invitat lucruri noi in domeniul designului interior, care nu au fost incluse in
curriculum-ul studiilor mele de licenta si ar putea fi obtinute doar prin experienta practica. Am invatat anumite
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abilitati importante in desfasurarea afacerilor, cum ar fi abilitatile de comunicare.

Cred ca pentru inceput trebuie sa fii curajos si sa o faci, totul va functiona cumva. Mi s-a intamplat; Am avut
doar o viziune asupra a ceea ce ar trebui sa arate. M-as duce din nou si o voi recomanda altora, pentru ca mi-
am schimbat complet viata. Tineam diploma si mi sa parut cd nu aveam unde sa ma duc, dar acum eu sunt cel
pe care studentii 1l trimit CV-ul pentru stagii. Cuvintele mele finale ar fi - incercati sa faceti acest lucru si acesta
ya\functit\Jna,‘?ncercati o singura data si niciodata nu veti regreta.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

Care a fost principala motivatie pentru Agne sa isi inceapa propria afacere?

De ce a fost important pentru Agne sa isi inceapa propria afacere?

Ce parere aveti despre ideea lui Agne de a extinde afacerea intr-un alt sector?

Ce parere aveti despre mesajul principal pe care il imparte Agne cu cei care au indoieli?
Ce ganduri aveti despre a invata lucruri noi in timp ce faci afaceri?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceasta publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabild
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Alege cariera ta indiferent de ce cred ceilalti

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.

Eu detin o firmd de constructii - UAB "Grafas". Vindem blocuri in Lituania, oferim servicii de constructii si
vindem apartamente intr-o cladire nou construitd in Kaunas.

Lucrez impreuna cu fratele meu; El este un mare sprijin, el stie cum sa se ocupe de lucrari si de contabilitate.
Spuneti-ne despre inceputul afaceril.

Intotdeauna am stiut c& voi incepe propria afacere. Chiar cand eram incé la

scoald, am inceput sd cumpar si sd vand masini si sa castig bani din aceasta

activitate. Mai tarziu, am intrat la universitate pentru studii de drept, dar

lucram intr-o institutie guvernamentala timp de mai multe luni mi-a dat

seama ca nu era cu siguranta pentru mine. Prin urmare, am renuntat si am

mers la Labor Exchange. Nu au existat oportunitati de angajare adecvate.

Deci, am inceput sa-mi planific propria afacere. O persoana mi-a spus ca

Bursa Muncii suporta noi intreprinderi si de aceea am primit sprijin pentru

achizitionarea de echipamente pentru afacerea mea.

Am Tnceput o companie de constructii. Pana in prezent, afacerea noastra se U A B G rd f@ -
afla in 3 domenii principale: in primul rand, oferim servicii de constructii, in

al doilea rand, vindem apartamente intr-o cladire pe care o finalizam si, in final, avem contracte cu parteneri
din strdindtate pentru a importa si a vinde blocurile lor in Lituania.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.

Am un plan foarte clar pentru viitorul apropiat. Compania noastra intentioneaza sa vanda majoritatea
apartamentelor si sa inceapa sa construiasca o noua locuinta. in ceea ce priveste expansiunea afacerii -
impreuna cu fratele meu ne-am gandit sa demaram o cladire din Vilnius (capitala Lituaniei), dar este inca o
chestiune de discutie. Un alt gand este sd ne extindem afacerea in zona de vanzari - sd extindem varietatea de
produse care urmeaza sa fie importate si vandute aici in Lituania, deci este un alt plan: cdutarea unor fabrici in
strdindtate, cautarea partenerilor, planificarea vanzarilor aici in Lituania si Care se ocupa de vama. Si,
bineinteles, extinderea serviciului nostru primar - organizarea lucrarilor de constructii, cdutdm mereu noi
lucratori si cdutam noi clienti.

Intotdeauna am citit articole care se referd la piata imobiliars, avand in vedere consecintele crizei economice
anterioare. Tntelegem c3 preturile imobilelor nu vor creste intotdeauna, asa c&, impreund cu fratele nostru, ne
gandim la a face afaceri in domenii complet diferite decat constructiile sau imobilele in general. Deci, poate
dupa 3 sau 4 ani UAB "Grafas" nu va fi singura intreprindere pe care o detin.
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Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.
intotdeauna am stiut ci-mi voi face propria afacere. Poate din cauza parintilor mei si a influentei opiniei
publice, am intrat in universitate pentru a studia legea, unde Tnca mai studiez, desi stiu ca nu voi mai lucra
niciodata ca avocat. Studiile la universitate, intalnirile cu oamenii care studiaza acolo ar putea fi unul dintre
motivele care mi-au facut sa realizez ca realizarile vietii reale, si nu o diploma, arata ceea ce esti capabil.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Ce ar putea fi invatat de la caz la alegerea unei cdi de cariera?

2. A contribuit experienta practica in institutiile guvernamentale la realizarea unei cariere?
3. Ajucat rolul cel mai important suportul de la Labor Exchange?

4. De ce este important, in unele cazuri, sa fii deschis la noi oportunitati?

5. Cat de important este sprijinul membrilor familiei?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
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Hobby, sport si antreprenoriat la un loc

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs..

in prezent lucrez ca antrenor personal in Kaunas. Sunt un antrenor
profesionist si am obtinut o licenta pentru specialitatea
organizatorului de activitati sportive club. Efectuez antrenamente
individuale si programe de instruire care permit clientilor sa obtina
mai repede rezultatele dorite si sa economiseascd timp. Serviciile
includ n special: formare personala, programe de formare, planuri
personalizate de dieta si planuri de alimentatie sanatoasa.

Am fost implicat activ in activitatea de formatori personal pentru mai
mult de cinci ani si sunt bucuros sa impartdsesc experienta dobandita
in aceastd perioada cu clientii mei care doresc sa isi construiasca
corpul.

Ma bucur de fiecare zi a muncii mele si mai ales cand vad clienti
fericiti, motivati si atingand obiectivele.

Din fericire, am fost unul dintre primii formatori personali din Lituania,
care au urcat in popularitatea sportului si au primit multi clienti. Nu
vreau sa ma laud, dar trebuie sa spun ca am o multime de adepti pe
pagina mea Facebook.

Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Implicarea mea in sport a inceput de la scoala elementard. Mereu am
iubit sportul, asa ca am incercat multe dintre ele: atletism, tenis de
masa, arbitru, box, muay thai si altele. Deci, in zadar, nu am ales un traseu personal. Am avut experienta de
lucru anterioard intr-o sala de gimnastica, dar intr-o zi am vazut o oportunitate de a incepe sa lucrez singura.
Deci, am Tncercat sa fac acest lucru cu jumatate de norma, iar mai tarziu am renuntat la slujba mea si acum
sunt seful meu. Nu am regret niciodata aceasta decizie.

Ma bucur ca pot ajuta pe altii sa se indragosteasca de sport, sa combine exercitii si sa se bucure de o viata
sanatoasa. La urma urmei, bogatia noastra cea mai mare este sanatatea, deci este foarte important sa ai grija
de ea in mod constant. Pot sa spun deschis ca sportul este viata mea, care fi ajutd pe clientii mei si mentin o
forma fizicd buna si emotii mari. Imi place s lucrez cu oamenii si si-i ajut s3-si atingd obiectivele in domeniul
sportului (si, uneori, ajuta si cu alte domenii ale vietii).

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea
afacerii.

imi  Tmbun&titesc constant cunostintele prin citirea
literaturii sportive speciale; Particip la seminarii pentru
formatori personali, nu doar pentru a obtine cele mai
recente cunostinte si a le transfera clientilor mei, ci si pentru
Tngusnls 587 ca este interesant pentru mine, pentru propria mea
g ‘ dezvoltare. Am avut niste clienti care au emigrat din Lituania
si m-au consultat online. Vad acest gen de lucru - facand
cursuri de formare online ca un plan potential de extindere
a afacerii mele.

ASMENINIS

Spuneti-ne despre motivatia pentru a incepe o afacere.
Dupa cum am mentlonat am fost intotdeauna interesat de sport. Nu m-am indoit niciodatd ca viata mea ar fi
legatd de sport. Dupa ce am incercat sa fac afaceri de jumatate de ora si am vazut ca am reusit, ca clientii mei
au fost fericiti de rezultate, am devenit mai fericiti si am avut motivatie sa fac si mai mult, era ca si adrenalina.
Pentru cei care au indoieli cu privire la inceperea unei afaceri - cel putin Tncercati pentru jumatate de zi
lucratoare sau in timpul sarbatorilor de vara si stiu ca va functiona pentru dvs., incercati doar.

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
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Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. intelegeti cum ar putea deveni un hobby in afacerea dvs.?

2. A fost valul popularitatii sportului important pentru Rimas? De ce?

3. Sunteti de acord cu decizia de a incerca mai intai doar jumatate din timpul de lucru pentru a face afaceri si a
nu renunta brusc la locul de munca? Care sunt beneficiile unei astfel de decizii?

4. De ce sa fii fericit in timp ce lucrezi este important in afacerea personala a formatorilor?

5. Care sunt beneficiile social media in acest caz?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
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Cdnd propria afacere este doar mai bund decdt responsabilitdtile inalte intr-o
companie internationald

Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs..

Am o mica companie MB "Duok penkis". Realizam diverse proiecte, de la site-uri web
simple la campanii mari de marketing si alte servicii media. Am mai multi angajati in
compania mea: un designer grafic si un programator. Fac aceeasi lucrare ca si ei, dar in
afara de asta ma ocup de toate treburile manageriale. MBDP
Spuneti-ne despre inceputul afacerii.

Chiar cand eram copil, am vrut intotdeauna sa creez ceva cu un computer. De
exemplu, in computerul meu am avut aproximativ 400 de melodii si am facut o
playlist vizual cu PowerPoint (Windows 1998). A fost ca un mini site pentru
mine, si cred cd dupad aceea mi-am dat seama ce am vrut.

Cand am fost in clasa a 10-a, impreuna cu putini prieteni am inceput sa cream
site-uri web si chiar am obtinut bani din ea. A fost Adobe Flash ori, asa ca am
specializat in site-urile Flash. Mai tarziu, dupa scoala si programul Erasmus din Danemarca, am obtinut un loc
de munca in compania globald UGSPay Baltic, LTD. Am inceput dintr-o pozitie de designer simplu, dar in
aproape 3 ani am devenit Senior Web Designer si un lider de echipa al echipei de designeri internationali. Am
fost responsabil pentru 28 de persoane din 4 tari si in cele din urma am renuntat la acest loc de munca pentru
a-mi incepe propria afacere. Aveam deja niste bani ca economii pentru inceperea afacerii. De fapt, nu am avut
nevoie de prea mult, pentru ca am inceput doar pe cont propriu, fara echipa. Provocarea cu care am confruntat
a fost gasirea unor clienti suficienti. La Tnceput, era dificil sa colectez cel putin jumatate din salariul pe care I-am
obisnuit n activitatea mea anterioara.

Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii.
Am planuri mari pentru viitor, dar nu stiu cand vor fi realizate.
Poate cd am nevoie de ceva timp pentru a avea mai mult curaj de a
angaja mai multi oameni. Deoarece acum pare imposibila - exista
un volum de muncd insuficient pentru a crea venituri, dar inteleg si
faptul ca mai multi angajati vor face mai multe lucruri. Este ca o
roata magica. Dar in viitorul apropiat, vreau sa-mi extind serviciile
si sa sugerez lucruri precum proiecte VR (realitate virtuald) sau
lucruri 3D generate in timp real pentru browserele online si asa mai
departe ... Dar mai intai, stiu cd trebuie sa obtin mai multi oameni
Pentru a face lucruri, deci este planul meu de viitor numarul 1.

De asemenea, ma gandesc si incep e-commerce. inci de la inceputul propriei misciri, sunt absolut sigurd in
legdtura cu un singur lucru - trebuie sa am surse de venit multiple pentru a fi sigur de securitatea financiara a
familiei. Deci asta incerc sa fac.

Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.

La scoal3, as putea spune ca am un gust de bani. Stiam ca lucrul pentru altcineva nu este la fel de profitabil ca si
lucrul pe cont propriu. Deci, mi-am spus cd nu voi mai lucra pentru altcineva. Desigur, am facut-o si mi-a fost
benefica. Acum, inteleg asta cu siguranta. Astazi, cred ca trebuie sa treceti prin toate etapele de jos in sus, sa
intelegeti totul despre cum sa va gestionati si sa va controlati angajatii si diverse situatii. Notiunea "Nu voi mai
lucra pentru altcineva" a fost forta motrice pentru a-mi incepe propria afacere. N-as schimba niciodata. Sunt
fericit Tn cazul in care sunt acum si astept cu entuziasm la noi oportunitati de a-mi extinde afacerea

| AUTOMATIKA
‘)Ku.m
= AU
i st | s |
g e ~§; Pramecio Wéyme, ideime ¥ vioime yoge
ew W = & =

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
Aceastd publicatie reflectd numai punctul de vedere al autorului si Comisia nu este responsabila
pentru eventuala utilizare a informatiilor pe care le contine.



Teaching Erasmus+

2015-1-RO01-KA202-014975
Gamify Your Teaching - increasing vocational competences of entrepreneurship Teachers
With the use of gamification

Intrebéri pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cand Martyna a avut cea mai mare experienta?

2. Ce a ajutat Martyna sa aleaga aceasta cariera?

3. Cat de important este sa intelegem valoarea banilor?

4. Ce lectie de planificare a carierei ar putea fi invatata?

5. Ce regula de independenta financiara este folosita de Martynas?
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Nimic nu este mai bun decdt un hobby care se transformd in afaceri
Va rugam sa ne spuneti putin despre afacerea dvs.
Sunt un profesor de dans si un dansator profesionist in sala de bal.
Lucrez ca profesor de dans independent la "Sokiu Akademija". Acest
studio de dans functioneaza in doud orase: Kaunas si Vilnius. Exista 4
profesori la Vilnius si doar 1 la Kaunas si eu sunt. Deoarece eu sunt
singurul din Kaunas, sunt responsabild pentru diferite activitati - toate
problemele manageriale sunt sub responsabilitatea mea: publicitate,
crearea de grupuri, rezervari pentru evenimente si asa mai departe.
Este ca si cum ati folosi o francizd de brand de studio de dans. De
aceea am o licenta de afaceri si lucrez ca persoana care desfasoara o
activitate independenta.
Clientii pot alege din diferite clase de dans: clasa Solo Latino pentru
femei, dansul pentru cupluri, Zumba Fitness, Tango argentinian,
clasele Salsa - Bachata, Salsa Rueda, Dans pentru copii. De asemenea,
ofer lectii de nuntda si organizeaza evenimente private (nunti,
petreceri, zile de nastere, petreceri corporative si asa mai departe).
Spuneti-ne despre inceputul afacerii. ,
intotdeauna fac o glum& cd am inceput afacerea mea cind aveam 4
ani, pentru cd era prima mea clasa de balet. M-am intors la dansul la '
sala de bal cand aveam 7 ani si acum am trecut de 22 de ani cand sunt ocupat cu dansuri profesionale.
Am avut prima mea clasa de dans cand aveam 16 ani. Nu a fost o lucrare constanta, doar o experienta practica.
Mai tarziu, am terminat studiile de licenta in Managementul culturii de la Universitatea Vilnius si am obtinut,
de asemenea, o licentd profesionald Zumba Instructor in Marea Britanie. Tn timpul studiilor la universitate am
lucrat ca profesor de dans independent si a fost usor sa echilibrez studiile cu locul de munca, deoarece au fost
cursuri de dimineata si cursuri de dans de seard. Pana acum am lucrat timp de 5 ani pentru "Sokiu Akademija"
si am aproximativ 5 clase de dans pe zi.
De asemenea, iau parte la numeroase concursuri de dans, proiecte de televiziune precum "Dancing with the
stars" sau "Deci crezi ca poti sa dansezi".
Tn fiecare zi imi petrec timpul cu dansuri - incerc sa-mi fac hobby-ul o afacere.
Spuneti-ne despre planurile viitoare, despre extinderea afacerii..
Tn viitor, vreau s3 extind activititile in Kaunas prin gisirea unei echipe adecvate de formatori de dans. Am
planuri diferite de a lucra cu grupuri specializate (dans pentru orbi, persoane cu dizabilitati, dansuri de familie
si altele). Studioul nostru de dans isi extinde activitatile in diferite proiecte, de exemplu in apelul municipalitatii
Kaunas, pregatesc o propunere de strangere de fonduri pentru grupurile sociale defavorizate pentru a obtine
cursuri de dans gratuite. Pe masura ce lucram cu evenimente de petrecere a timpului liber, dorim sa ne
extindem serviciile si sa facem mai multa munca, nu numai cu lectii de dans, ci si cu diverse evenimente, la
scara mai larga.
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Spuneti-ne ce v-a motivat sa incepeti propria afacere.
Deoarece aproape toatd viata mea este insotita de dansuri si avand in vedere toti acei ani petrecuti in sali de
dans, ar fi probabil ilogic si nerezonabil sa Tmi transform cariera intr-o directie diferita decat dansul. Cand am
intrat la universitate, am vrut cu adevarat sa aleg o specialitate de dans, dar familia mea a fost putin sceptica in
legdtura cu asta. Ca toti parintii, mi-au dorit sa obtin o diploma mai serioasa. Asadar, am ales studiile cele mai
apropiate de interesul meu - Management Cultural si, in acest moment, ma bucur cu el, deoarece ajuta la
extinderea activitatilor - organizarea si realizarea de evenimente.
Dupa absolvirea universitatii a existat acest moment greu - am fnceput sa caut un loc de munca "serios" (de
obicei intre orele 8 si 17). Am simtit ca lucrul pe cont propriu ca profesor de dans nu a fost de ajuns si mi-a luat

........
T

poate jumadtate de ani de cdutari disperate. Ei bine, au fost putine oferte pentru a lucra intr-un birou, dar a
sunat atat de plictisitor incat nici macar nu m-am gandit sa-l aleg si sa-lI petrec intr-o zi acolo. Cautarea a
continuat pana in ziua in care am primit un telefon cu privire la o oferta de munca. Chiar si fara ezitare am luat-
o si inca lucrez ca director de arta la jumatatea timpului - organizator de eveniment la Centrul Cultural. Aici am
o echipa de dans sportiv, predau dans copiilor si adultilor si, de asemenea, contribuie la organizarea de diverse
evenimente. Acest loc de munca Tmi ofera o anumita stabilitate financiara, dar este, de asemenea, foarte
aproape de visele mele, hobby-ul meu - dans.
n prezent, sunt foarte multumit de ceea ce fac. Am absolut toat3 libertatea creativa si imi pot planifica timpul
de lucru.

Cred ca nu este nimic mai bun decat un hobby care se transforma in munca sau in afaceri.

Deci, doresc ca toata lumea sa gaseasca un hobby si sa nu dea niciodata arme in incercarea de a-ti face treaba
sau afacerea. Cand iti iubesti slujba, nu trebuie sa lucrezi niciodata.

Intrebari pentru reflectii / auto-reflectii:

1. Cum evaluati influenta familiei? A fost pozitiv?

2. Care este mesajul principal al cazului?

3. Cum a simtit Gintare si de ce, cand a primit o oferta de a lucra intr-un birou?
4. Ce ar putea fi invatat din acest caz despre gestionarea timpului?

5. Cat de important este sa ai un hobby si de ce?

Acest proiect a fost finantat cu sprijinul Comisiei Europene.
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