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SITE EUROPEAN
PENTRU IMM-URI

Site european pentru IMM-uri

Doriti sa aflati ce masuri ia UE pentru a sprijini
intreprinderile mici in Europa si pe pietele
internationale si ce poate face pentru intreprinderea
dumneavoastra?

Disponibil in 21 de limbi, acest portal reuneste toate
informatiile oferite de UE, despre si pentru IMM-uri,
variind de la recomandari practice la aspecte privind
politicile publice, de la puncte de contact locale la
link-uri de relationare.

Finantare, parteneri

si contracte publice

« Obtinerea finantarii
- Parteneri de afaceri si contracte publice

O A beneficia din plin
de piata

» Reglementarile pietei UE

» Sectoare de activitate

» Resurse umane

- Inovare, cercetare si drepturi de autor
» Mediul si intreprinderile

 Afaceriin afara UE

« Politica UE privind IMM-urile
- Date si cifre

« Traducere si ajutor lingvistic
« Puncte de contact si servicii de asistenta

http://ec.europa.eu/small-business
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»~IMM-urile au un rol cheie in asigurarea redresdrii economice a
Uniunii Europene. De aceea, acestea trebuie incurajate ori de cate
ori este posibil. Tocmai acesta este obiectivul pe care il urmareste
SBA (Actul privind intreprinderile mici), facilitand accesul IMM-
urilor la finantare si la piete si reducdnd sarcinile administrative.”

Antonio Tajani, Vicepresedinte Comisia Europeand, responsabil Industrie si antreprenoriat
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SITE EUROPEAN
PENTRU IMM-URI

Europa si afacerea
dumneavoastra

Cele 23 de milioane de intreprinderi mici si mijlocii (IMM-uri) din Europa sunt seva economiei europene, ele re-
prezentdnd peste 98% din numarul companiilor. Aceste intreprinderi asigurd doud treimi din locurile de muncd
din sectorul privat si au furnizat aproximativ 80% din noile locurile de munca create in ultimii cinci ani.

In prezent insa, intreprinderile mici au de infruntat dificultati. Confruntandu-se cu probleme ce tin de fluxul de numerar
si cu povara administrativa, la care se adauga criza economica globala, intreprinderile au nevoie de ajutor pentru a trece

cu bine de aceasta perioada.

Asadar, pentru a promova inovarea si crearea de locuri de muncd, Uniunea Europeand depune toate eforturile in vederea
sprijinirii IMM-urilor.

Ce este un IMM?

Intreprinderile mici si mijlocii sunt definite drept companii cu mai putin de 250 de angajati,
care sunt independente de companiile mai mari. In plus, ele au o cifrd de afaceri anuald de
pdnd la 50 de milioane de euro sau active totale de pdnd la 43 de milioane de euro.

Exista trei tipuri de IMM-uri:

« microintreprinderile, cu mai putin de 10 angajati;

« intreprinderile mici, care au intre 10 si 49 de angajati;

« intreprinderile mijlocii, care au intre 50 si 249 de angajati.



Ce este Small Business

Act (Actul privind
intreprinderile mici) pentru
Europa?

In iunie 2008, dupa consultari

extinse, Comisia Europeana a lansat
Small Business Act (Actul privind
intreprinderile mici - SBA) pentru
Europa - un set de masuri pro-
intreprinderi cu spectru larg, conceput
in sprijinul firmelor mici.

SBA continea patru propuneri legislative, inclu-
siv planuri privind indsprirea legilor referitoare
la platile intarziate. Statele membre au adop-
tat, de asemenea, 10 principii in sprijinul IMM-
urilor care ar trebui sa ghideze conceperea si
implementarea de politici atat la nivelul UE, cat
si la nivel national, astfel incat IMM-urile sd fsi
poata valorifica intregul potential.

Cum ajuta aceste masuri?

Esentiala este aplicarea principiului, Ganditi
mai intai la scara mica.” Acesta pune IMM-urile
pe primul loc in procesul formularii de politici
publice si contribuie la asigurarea faptului ca
legile noi nu sporesc greutdtile cu care se con-
frunta deja firmele.

Datorita sustinerii politice obtinute de Small
Business Act, IMM-urile au beneficiat de mili-
arde de euro prin diverse scheme de finantare.
Tn plus, SBA prevede actiuni care ajuta firmele
mai mici sa castige contracte de achizitii publi-
ce si sa acceseze fonduri oferite de UE pentru
cercetare, oferind totodata guvernelor mai
multa libertate in sprijinirea intreprinderilor
mici fara a incélca regulile privind ajutorul de

stat si incurajandu-le sa isi respecte pe deplin
propriile termene de plata.

SBA se doreste a fi un ajutor pentru toti cei
care doresc sa infiinteze o companie proprie.
De asemenea, se urmareste acum in mod sus-
tinut incurajarea antreprenoriatului in randul
europenilor, prin combaterea temerii de esec si
promovarea celor care pot servi drept modele
de urmat in conducerea unei afaceri proprii.

Prin actiunile sale, UE ajuta in acelasi timp com-
paniile sa valorifice mai bine piata internd a
Europei si sa foloseasca potentialul promis de
economiile emergente.

Verificarea progresului si o
privire catre viitor

Comisia Europeand isi monitorizeaza inde-
aproape progresul propriu, precum si cel al
statelor membre, in privinta punerii in prac-
tica a SBA.

La inceputul anului 2011, Comisia Europeana
a adoptat o noud comunicare privind Small
Business Act. Aceasta a subliniat din nou mesa-
julinitial al SBA, actualizandu-I si adaptandu-|
noii situatii politice si economice si stabilind
noi linii de actiuni pentru a rdspunde dificul-
tatilor curente.



Ganditi mai intai
la scara mica

Small Business Act (Actul privind intreprinderile mici — SBA) doreste ca prin-
cipiul,Ganditi mai intai la scara mica”sa se afle in centrul politicilor UE si sa
acopere intreaga Europa. Acest principiu presupune consultarea IMM-urilor
inainte de introducerea de noi legi, analizand efectul legislatiei viitoare asupra

intreprinderilor mici siajutand companiile care au nevoie de sprijin.
Y
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TestulIMM

SBA a oferit IMM-urilor o pozitie
centrala in formularea politicilor UE.
Din ianuarie 2009, Comisia Europeana
a aplicat un ,test IMM” obligatoriu,
pentru a verificaimpactul potential

al noilor politici si legi ale UE asupra
intreprinderilor mici.

Mai multe state membre aplica acum si ele
un test similar la trasarea politicilor nationa-
le, iar Comisia Europeana incurajeaza si ce-
lelalte state sa le urmeze exemplul. Conform
SBA, noua legislatie poate face distinctia intre
microintreprinderi, intreprinderi mici, mijlocii
si mari, pentru a garanta caracterul proportio-
nal al eventualelor cerinte legale cu care se vor
confrunta acestea. IMM-urile pot beneficia de
sprijin specific, de taxe reduse si de scutiri, pen-
tru a asigura faptul ca ele nu sunt dezavantajate
n raport cu alte companii mai mari.

Un exemplu in acest sens este propunerea
Comisiei Europene de a acorda guvernelor
nationale optiunea scutirii microintreprinde-
rilor de la aplicarea anumitor cerinte contabile.
Astfel, statele membre sunt libere sa conceapa
regimuri contabile care sd favorizeze firmele
foarte mici - care, de multe ori, nu isi permit lu-
xul de a avea departamente contabile extinse,
care sa se ocupe de indeplinirea formalitatilor
complexe privind declaratiile anuale. Pana la
5,4 milioane de microintreprinderi ar putea
avea de castigat din mai buna adaptarea are-
gulilor la cerintele lor, prefigurandu-se sansa
unor economii de 6,3 miliarde de euro pentru
economia UE.

Tn viitor, Comisia Europeana propune, de
asemenea, derularea unor ,teste de adecva-
re” privind reglementarile in sectoarele cu o
proportie ridicata a IMM-urilor.

Reducerea sarcinilor
administrative

La intrebarea care sunt obstacolele in
calea succesului, orice intreprinzator
va mentiona birocratia: formalitatile
administrative ocupa prea mult timp
pretios, care altfel ar putea fi folosit
pentru dezvoltarea afacerii. UE si-a
luat angajamentul de a reduce povara
administrativa a companiilor cu 25%
pandin 2012,

Tn 2007, Comisia Europeana a creat un grup
de experti la nivel inalt format din actori inte-
resati independenti - grup subordonat direct
presedintelui José Manuel Barroso - pentru a
se consultain privinta celor mai bune metode
de a obtine progrese pentru atingerea acestui
obiectiv ambitios.

Sunt multe in joc. Pentru companiile indivi-
duale, simplificarea administratiei va insemna
costuri mai mici si posibilitatea de a aloca mai
mult timp dezvoltarii activitatii de afaceri.

Pentru Europa, o reducere semnificativa a
obligatiilor administrative ar putea duce la
o crestere cu 1,4% a PIB-ului. Se asteapta ca
actiunile dejaintreprinse sa asigure economii
de 7,6 miliarde de euro. Se au in vedere si alte
masuri, care ar putea duce la economisirea a
inca 30,7 miliarde de euro daca obtin unda
verde din partea europarlamentarilor si a
statelor membre.

Reguli mai simple:
facturarea TVA-ului

Chiar si cele mai mici companii recurg
acum intr-o mai mare masura la
contabilitatea in sistem electronic. De
aceea, in iulie 2010, ministrii de finante
din UE au convenit asupra unor reguli
noi, menite a simplifica facturarea
TVA-ului.

Pana acum, complexitatea regulilor din UE
privind facturarea TVA-ului a ingreunat dez-
voltarea tehnologiei de facturare electronica.
Acest lucru se va schimba in curand. Odata
intrata in vigoare directiva, autoritatile fiscale
vor accepta facturile electronice in aceleasi
condlitii ca si facturile pe hértie. De asemenea,
se vor implementa masuri noi pentru inldtura-
rea obstacolelor juridice privind expedierea si
pastrarea facturilor electronice.

Statele membre pot introduce, de asemenea,
un model optional de contabilitate in numerar
pentru companiile a cdror cifra de afaceri este
sub 2 milioane de euro. Conform acestui mo-
del, IMM-urile vor putea amana plata TVA-ului
catre autoritatile fiscale pana in momentul in-
casarii sumelor de la clientii lor, reducand astfel
dezavantajele de flux de numerar cu care s-ar
confrunta astfel unele IMM-uri.

Comisia Europeana estimeaza ca statutul
egal al facturilor electronice si al celor pe har-
tie ar putea duce la economisirea a 18,4 mi-
liarde de euro daca toate companiile ar
recurge la expedierea electronica a facturilor.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/rules/index_ro.htm
> Reglementdrile pietei UE
> Regulile de baza ale afacerilor




Ghiseele unice

Imaginati-vd ca ati gasit o nisa de
piatd, aveti o idee si doriti sa porniti
o afacere. Abia asteptati sa aduceti
pe piata noul produs sau serviciu,
dar entuziasmul va este retezat de
birocratie. Cunoastem cu totii prea
bine aceasta situatie — dar lucrurile
sunt pe cale a se schimba.

UE este constienta ca intreprinzatorii se con-
frunta cu formalitdti care consuma timp si cu
prea multe sarcini administrative la infiintarea
unei companii. De la introducerea SBA, state-
le membre si-au intensificat eforturile de a
reduce timpul si costurile pe care le implica
infiintarea unei firme.

In prezent, infiintarea unei societéti private
cu raspundere limitata dureaza, in medie, 9
zile (fata de 12 zile, cat durain 2007) si costa
399 € (fata de 485 €, cat costa in 2007), iar
dupa anul 2010 se prefigureaza noi progrese.

De asemenea, Comisia Europeand extinde in
prezent acest proiect pentru a reduce la cel

mult o luna timpul necesar acordarii de autori-
zatii si aprobdri pentru activitatea desfasurata.

Poate fi frustrant sa ai de interactionat cu mai
multe agentii la infiintarea unei companii.
Pana acum, 18 state membre au infiintat,ghi-
seele unice,” care fac posibila infiintarea unei
societati private cu rdspundere limitata intr-o
singura vizita.

Guvernele invata unele de la altele, din
experienta simplificarii procesului de infi-
intare a uneifirme. Bulgaria, de exemplu, a
ajuns de la noua pasi necesari pentru a crea
o firma la unul singur. Germania si-a modi-
ficat legislatia comerciala pentru a simpli-
fica sistemul astfel incat sa poata incuraja
mai multi cetdteni sa isi transpuna ideile
de afaceri in intreprinderi reale. Ghiseul
unic de tip electronic al Sloveniei permite
inregistrarea unei companiiin cel mult trei
zile — actiune care a dus la economisirea a
10,2 milioane de euro pe an pentru IMM-
urile slovene.

De asemenea, exista in 22 de tari un,punct
unic de contact” care urmareste furnizarea de
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servicii transfrontaliere. Comisia Europeana
colaboreaza cu statele membre pentru trans-
formarea acestor puncte in portaluri de e-gu-
vernare cu functii complete si usor de utilizat,
pentru a reduce timpul dedicat procedurilor
administrative de cdtre companii, fie ele nou-
nfiintate sau cu vechime. De asemenea, im-
plementarea principiului,o singurd data” va
elimina necesitatea de a trimite aceleasi date
de mai multe ori la diferite organisme guver-
namentale pentru autorizare, impozitare sau
realizarea de statistici.

http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/economic-sectors/
index_ro.htm
> Servicii




Daca nureusesti din
prima...

Numerosi intreprinzatori se
confrunta cu dificultati la

prima initiativa in afaceri, dar la
urmatoarele inregistreaza succese
deosebite. Totusi, aproape jumatate
dintre europeni sunt reticenti sa
faca afaceri cu cineva care a avut
dificultati in trecut, iar legile privind
falimentul fac dificila reluarea
activitatii.

Dintre companiile care se inchid, 15% o fac
n urma falimentului, acesta afectand anu-
al 700 000 de IMM-uri si 2,8 de milioane de
locuri de muncd. In 2009, majoritatea tarilor
europene au constatat o crestere puternica
a numarului de companii in insolventd, ca
urmare a crizei financiare mondiale si a sca-
derii economice.

Pe langa stigmatul social cauzat de esec, oa-
menii de afaceri care vor 0 a doua sansa pot
fiblocati intre 4 luni si 9 ani in procedurile de
faliment, in functie de statul membru in care
isi au sediul. Desi studiile arata ca oamenii de

afaceri care s-au confruntat cu esecul invata
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din greseli, societatea subestimeaza adesea
potentialul de afaceri al celor care suntlaa
doua incercare.

SBA invita guvernele nationale sa permita
intreprinzatorilor corecti sa finalizeze toa-
te procedurile juridice pentru lichidarea
companiei in decurs de un an, iar Comisia
Europeana faciliteaza schimburile de bune
practici dintre statele membre.

Tn majoritatea tarilor europene, programele
de sprijin ale UE acorda sanse egale celor
care oiau de la capat si celor care sunt la pri-
ma infiintare de companie. Belgia, Finlanda,
Irlanda, Spania si Regatul Unit au luat ma-
suri pentru a reduce timpul necesar finali-
zarii procedurilor privind falimentul, desi

statele membre mai au inca multe de facut.

(]
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Accesul la finantare

Chiar siTnainte de debutul crizei economice, unele firme mici se confruntau
cu dificultati cand era vorba despre accesarea fondurilor de care aveau nevoie
pentru a-si dezvolta afacerea sau pentru a inova. Indiferent daca au nevoie

de un imprumut pentru a cumpadra 0 masinad cu care sa lanseze un serviciu

de livrari sau de capital de risc pentru infiintarea unei companii in domeniul
biotehnologiei, IMM-urilor le este adesea dificil sa obtina finantari.

Ny




Dupa criza financiara din 2008, bancile au de-
venit mai reticente sa imprumute bani, sporind
astfel problemele cu care se confruntau deja
companiile.

Asigurarea accesului IMM-urilor la tipuri adec-
vate de finantare este o provocare.

Comisia Europeana a infiintat Forumul pri-
vind finantarea IMM-urilor, care reuneste
periodic organizatiile reprezentante ale IMM-
urilor, ale bancilor si ale altor institutii finan-
ciare pentru a reflecta asupra modalitatilor
optime de rezolvare a dificultatilor curente,
dar si a aspectelor structurale pe termen lung
cu privire la finantarea acordata IMM-urilor.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

funding-partners-public/finance/
index_ro.htm
> Informatii generale despre finantare
> Acces mai eficient la finantare

Facilitarea accesuluila credite

Majoritatea companiilor din Europa se
bazeaza pe creditele bancare atunci
cand au nevoie de finantare din exterior.
Totusi, obtinerea unui imprumut poate
fi dificila pentru IMM-uri - in special
daca nu pot oferi garantiile cerute, daca
nu au suficienta vechime sau un istoric
de creditare adecvat.

UE sprijina intermediarii financiari din state-
le membre, cum ar fi bancile, companiile de
leasing, fondurile de garantare, institutiile de
garantare reciproca, bancile promotionale
sau orice alte institutii financiare care ofera
finantare IMM-urilor, asigurand garantii pen-
tru credite. Se reduc astfel riscurile, iar aceste
institutii vor putea acorda mai multe credite
IMM-urilor. Facilitatea de garantare pentru in-
treprinderi mici din cadrul Programului-cadru
pentru competitivitate siinovare (PCl) este ad-
ministrata in numele Comisiei de catre Fondul
European de Investitii (FEI).

intre 1998 si 2010, aproape o jumatate de
milion de intreprinderi mici au beneficiat de
garantiile oferite de instrumentele financiare
europene.

PCl, lansat in 2007, are un buget de peste
1 miliard de euro pentru a facilita accesul la
fmprumuturi si aporturi de capital pentru
IMM-uri, acolo unde au fost identificate la-
cune ale pietei. Fiecare euro cheltuit sprijina,
in medie, 6 € de capital de risc sau pana la 40
€ de imprumuturi bancare, prefigurandu-se
totalizarea, panain 2013, a unor finantari noi
de aproximativ 30 de miliarde de euro pen-
tru IMM-uri din partea institutiilor financiare.
Beneficiarii ar fi 400 000 de IMM-uri.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/
funding-partners-public/finance/

index_ro.htm
> Capital, imprumuturi si garantii bancare
> Programul-cadru pentru competitivitate
siinovare (PCl) - instrumente financiare

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

funding-partners-public/finance/
index_ro.htm

> Cereri de finantare

> Acces la finantare - acces direct la
intermediarii financiari nationali

Microcredite

Cresterea ofertei de microcredite (adica
imprumuturi de pana la 25 000 €)
incurajeaza infiintarea de firme noi,
stimuleaza cresterea economica si
deschide usi pentru cei care altfel nu ar
beneficia de asemenea oportunitati.

Intreprinzatorilor le este adesea dificil s3 im-
prumute sume mici, deoarece numeroase
banci privesc microcreditele ca pe o activitate
cu grad de risc ridicat si profit redus, iar costu-
rile de gestionare sunt mariin raport cu suma
fmprumutatd. Numeroase state membre ale
UE au institutii de microfinantare specializate
pentru a depasi aceste probleme, iar UE intre-
prinde actiuni pentru a ajuta statele membre
si regiunile sa isi imbunatateasca oferta de mi-
crocredite pentru intreprinzatori, asigurand
totodata schimburi de bune practici.

Garantiile pentru microcredite sunt oferite
de UE prin Programul-cadru pentru compe-
titivitate siinovare (PCl) 2007-2013, gestionat
de Fondul European de Investitii (FEI), iar la
nivelul regiunilor, prin fondurile structurale,
prin intermediul initiativei JEREMIE (Resurse
europene comune pentru microintreprinderi
si intreprinderi mici si mijlocii).

Initiativa JASMINE (initiativa Comisiei
Europene pentru consolidarea dezvoltarii
ofertei de microcredite in Europa) vizeaza
n special persoanele marginalizate social,
precum si membrii minoritatilor etnice care
doresc sa lucreze pe cont propriu. De aseme-
nea, Instrumentul european de microfinantare
Progress (IEMP) oferd si el microcredite, in spe-
cial celor care si-au pierdut locul de munca si
doresc sa isi infiinteze o firma proprie.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

funding-partners-public/finance/
index_ro.htm
> Capital, imprumuturi si garantii bancare

Ajutorul financiar din partea
Bancii Europene de Investitii (BEI)

Banca Europeana de Investitii (BEI) este banca UE
pentru imprumuturi pe termen lung. Din 2008,
banca si-a accentuat orientarea asupra IMM-
urilor, in scopul de a acoperi deficitul de finantare.

BEI a alocat 30 de miliarde de euro pentru
IMM-uri intre 2008 si 2011. Acest angajament
fara precedent fata de intreprinderi a dus la ca-
nalizarea a miliarde de euro catre IMM-uri prin
intermediul bancilor comerciale incepand din
octombrie 2008. De asemenea, banca a alocat
1 miliard de euro pentru aporturile hibride de
capital ce imbina caracteristicile creditelor cu
cele ale capitalului propriu (,finantare mezza-
nine”), acestea urmand a fi implementate de
Fondul European de Investitii (FEI).

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/
funding-partners-public/finance/

index_ro.htm
> Capital, imprumuturi si garantii bancare
> Imprumuturi cditre IMM-uri ale Béncii
Europene de Investitii (BEI)




Finantarea de capital

Capitalul de risc cuprinde fonduri
puse la dispozitia unei companii in
primele sale etape de crestere (lansare
si dezvoltare). Intreprinderile mici
inovatoare si orientate spre crestere
trebuie sa acumuleze capital (investitii
de capital) din surse exterioare,
deoarece ele nu dispun de resurse sau
nu au acces la imprumuturi.

Totusi, numerosi investitori ezita sa investeasca
in firmele nou-infiintate si in cele inovatoare
din cauzariscurilor ridicate si a costurilor tran-
zactiilor sau pentru cd estimeaza ca profitul
prefigurat nu va compensa aceste riscuri.

Comisia colaboreaza indeaproape cu statele
membre pentru a spori eficienta pietelor de
investitii de capital, astfel incat sa se gdseas-
ca investitori adecvati pentru proiecte solide,
creandu-se totodatd o piata de capital de risc
paneuropeana mai deschisa si mai competi-
tiva. Comisia urmareste sa incurajeze statele
membre sd invete din bunele practici prin
sprijinirea investitiilor de tip business angel,
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n special a celor transfrontaliere, si prin coo-
perarea cu fondurile de capital de risc.

Prin instrumentele financiare puse la dispozitie
prin Programul-cadru pentru competitivitate
siinovare (PCl), UE urmareste sporirea accesu-
lui companiilor la capitalul de risc: facilitatea
pentru IMM-uri inovatoare si cu crestere rapida
(GIF) asigura intreprinderilor mici capital de
risc in etapa initiala sau in cea de dezvoltare.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/
funding-partners-public/finance/

index_ro.htm
> Capital, imprumuturi si garantii bancare
> Programul-cadru pentru competitivitate
siinovare (PCl) - instrumente financiare
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Finantarea mezzanine

Comisia Europeana are, de asemenea, inten-
tia ferma de a imbunatéti pietele europene
de produse financiare care imbina trasaturile
creditelor si cele ale finantarii de capital. Asa-
numita finantare mezzanine este adecvata
pentru sprijinirea companiilor in diferite eta-
pe ale ciclului lor de viata, cum ar etapa de
crestere sau de transfer al afacerilor.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

funding-partners-public/finance/
index_ro.htm
> Informatii generale despre finantare
> Acces mai eficient la finantare




imbunatatirea fluxului
de numerar: abordarea
intarzierilor la plata

Accesul la finantare este o preocupare majord a
companiilor, dar nu si singura: de cealalta parte
a,crizei de numerar” se afla dificultatea inca-
sarii facturilor la timp. Durata necesara achi-
tarii facturilor prezinta variatii largi in intreaga
Europa, aceasta intarziere cauzand probleme
grave IMM-urilor din numeroase tari. De ace-
ea, in octombrie 2010, UE aincheiat un acord
pentru actualizarea Directivei privind com-
baterea intarzierii efectudrii platilor, pentru
a proteja mai bine creditorii, in majoritatea
cazurilor IMM-uri, respectand in acelasi timp
libertatea contractuala. Autoritatile publice
vor fi obligate sa achite facturile in decurs de
30dezile; in caz contrar, vor avea de achitat o
penalizare minima stabilita la nivel european.
Se asteapta ca aceasta masura sa puna la dis-
pozitia companiilor lichiditati suplimentare in
valoare de 180 de miliarde de euro.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/rules/index_ro.htm
> Regulile de baza ale afacerilor
> Combaterea intdrzierilor la platd

Acces sporit la finantarea
pentru cercetare

Comisia continua sa promoveze accesul IMM-
urilor la cel de-al saptelea Program-cadru de
cercetare si dezvoltare Tehnica (FP7). Pentru
a asigura alocarea a 15% din bugetul
Programului pentru cooperare din FP7 (repre-
zentand 5 miliarde de euro) pentru IMM-uri,
Comisia a lansat apeluri adresate IMM-urilor
cu bugete protejate impotriva riscurilor si
ofera sprijin sporit utilizatorilor, cu un grad
de informare marit si mai multe activitati de
sensibilizare.

Acordul-model privind granturile din FP7 a fost
modificat in vederea pastrarii statutului de IMM
pe toata durata proiectului, astfel incat compa-
niile care inregistreaza o crestere rapida sa nu
fie penalizate.

Sunt in curs de derulare mai multe propuneri
de simplificare prezentate de Comisie in aprilie
2010, care vor avea un rol esential pentru facili-
tarea utilizarii FP7.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

funding-partners-public/finance/
index_ro.htm
> Inovare, cercetare si tehnologie

in statele membre: o
mana de ajutor acordata
IMM-urilor

Pentru a contribui la redresarea economicd,
UE a adoptat in 2009 cateva modificari tem-
porare ale regulilor sale privind acordarea
ajutorului de stat, pentru ca statele membre
sa poata sprijini mai usor intreprinderile mici.
Comisia a simplificat, de asemenea, regulile
care guverneazd acordarea ajutorului de stat
in sprijinul IMM-urilor. Existd acum un Manual
despre regulile ajutorului de stat, care ofera
autoritatilor o privire de ansamblu asupra
reglementdrilor revizuite conform carora pot
oferi sprijin IMM-urilor.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/rules/index_ro.htm
> Reglementdiri privind concurenta
> Manual despre regulile ajutorului de stat
pentru IMM-uri

Sporirea coeziunii europene

Politica de coeziune asigura cel mai amplu spri-
jin pentru IMM-uri. In perioada 2007-2013, s-au
alocat 55 de miliarde de euro pentru sprijinirea
afacerilor. Aproape 50% din aceasta suma, adi-
ca aproximativ 27 de miliarde de euro, vizeaza
direct IMM-urile. Restul sumei este planificat
pentru sprijinirea investitiilor productive
independente de marimea propriu-zisa a
companiilor, IMM-urile fiind si ele beneficiari
intr-o proportie considerabila. Fondul Social
European (FSE) recunoaste si el rolul deosebit
al IMM-urilor in crearea de locuri de munca
si, avand planificate investitii in valoare de

incé 14 miliarde de euro, se concentreaza
asupra sprijinirii directe a companiilor, in
special a IMM-urilor, pentru ca acestea sa se
poata adapta la conditiile de piata aflate in
schimbare.

Cotele relative alocate IMM-urilor difera de
la un stat membru la altul, in functie de ne-
cesitatile si prioritatile nationale. Activitatile
eligibile includ imbunatatirea accesului la fi-
nantare, cresterea gradului de utilizare a TIC,
crearea de capacitati de cercetare, dezvoltare si
inovare la nivel regional sau local, construirea
unei infrastructuri de afaceri si a unor servi-
cii de asistenta pentru IMM-uri, promovarea
cooperdrii (de exemplu, in vederea transfe-
rului tehnologic) dintre companii, institutiile
de cercetare si autoritdtile publice din cadrul
aceleiasi regiuni sau intre diferite regiuni din
cadrul unei tdri sau la nivel transfrontalier,
introducerea de tehnologii ecologice si ino-
vatoare si de sisteme de mediu in IMM-uri,
promovarea antreprenoriatului si a educatiei
antreprenoriale si imbunatdtirea potentialului
de resurse umane al IMM-urilor.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

funding-partners-public/finance/
index_ro.htm
> Investitii de afaceri

11




Promovarea spiritului
antreprenorial

Incurajarea spiritului antreprenorial in randul cetatenilor europeni reprezintd

un aspect central al Small Business Act (Actul privind intreprinderile mici — SBA)
pentru Europa. Astfel, exista o serie de programe pentru evidentierea rutelor
profesionale ale potentialilor intreprinzatori si pentru a incuraja persoanele de
toate varstele si originile sa priveasca antreprenoriatul ca pe o optiune interesanta.
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Un studiul Eurobarometru din 2010 arata ca
numai 45% dintre europeni ar prefera sa lucre-
ze pe cont propriu in loc sd fie angajati; dintre
americani, 55% ar prefera acest lucru, iar dintre
chinezi, 75%.

Sprijinind retelele (cum ar fi cea a femeilor tre-
prinzator), impulsionand educatia antrepre-
noriald si facilitdnd mobilitatea si schimbul de
bune practici, Europa demonstreaza cu cata
seriozitate priveste provocarea promovarii
antreprenoriatului.

Saptamanaeuropeanaa
IMM-urilor

In mai 2009, la doar 12 luni dupa

ce Comisia Europeana a publicat
Small Business Act (Actul privind
intreprinderile mici), a avut loc prima
editie a Saptamanii europene a
IMM-urilor.

Cuprinzand evenimente desfasurate in 36 de
tdri, aceasta a adus in prim-plan intreprinzatorii
- ajutand oamenii de afaceri sd formeze retele
importante, promovand in acelasi timp ideea
de antreprenoriat in randul publicului general.

La a doua editie a Saptamanii europene a
IMM-urilor, desfasurata in mai 2010, au par-
ticipat aproximativ 3,2 milioane de oameni
la peste 1 500 de evenimente, in cadrul ca-
rora s-au oferit informatii privind structurile
de sprijin pentru IMM-uri si s-a recunoscut
contributia intreprinzatorilor la bunastarea,
locurile de munca, inovatia si competitivitatea
Europei. Saptamana europeana a IMM-urilor
se va organiza din nou in 2011.

Schimbul de bune practici

Un aspect esential al eforturilor
Europei de a impulsiona
antreprenoriatul il reprezinta
posibilitatea acordata factorilor politici
de ainvata unii de la altii.

Comisia Europeana colaboreaza cu statele
membre pentru a vedea cum pot fiimpartasite
politicile excelente din domeniul IMM-urilor. A
fost infiintata o baza de date de bune practici,
pentru a ilustra modul in care au fost aplicate
cu eficacitate principiile Small Business Act
(Actul privind intreprinderile mici).

In ultimii 10 ani s-au adunat peste 600 de
exemple de bune practici de la tarile par-
ticipante. Factorii politici se pot inspira din
experienta altora si pot folosi aceste ratio-
namente la nivel local. De exemplu, in 2009,
Belgia a anuntat cd,subventiile ecologice”
pe care le acorda companiilor ce investesc
in tehnologii ecologice a fost inspirat din
masuri similare luate in Tarile de Jos, iar
Estonia a recunoscut ca noua sa procedu-
rd de prefaliment are la baza procedurile
folosite in Germania, Finlanda si Austria.

Aceastd preluare a ideilor bune s-a rdspandit si
dincolo de granitele UE, catre tdrile candidate
si guvernele din vecinatatea Europei.

Premiile europene pentru
spirit antreprenorial

Premiile europene pentru spirit
antreprenorial, lansate de Comisia
Europeana in 2006, au drept scop
identificarea si recompensarea
rezultatelor excelente ale autoritatilor
din sectorul public in ceea ce priveste
promovarea antreprenoriatului si a
intreprinderilor mici.

Tn fiecare an, peste 300 de initiative concu-
reaza in competitii nationale, iar in final, un

juriu de nivel inalt le alege pe cele mai bune
la nivel european. Competitia contribuie la
evidentierea bunelor practici de promovare a
antreprenoriatului si a IMM-urilor la nivel local,
regional si national.

Castigdtorul Marelui Premiu al Juriului de
la editia din 2010 a Premiilor europene
pentru spirit antreprenorial a fost proiectul
LEntrepreneurs in Residence” (Antreprenori
in domeniul rezidential), realizat de
Agence Régionale de Développement
desTerritoires d’Auvergne (Agentia pentru
Dezvoltare Regionala din Auvergne) din
Franta. Aceasta initiativa a stimulat mai
multi intreprinzatori sa isi stabileasca sediul
firmei intr-o regiune perceputd adesea ca
fiind indepartata si predominant rurala.
Participantii beneficiaza de asistentd si fi-
nantare personalizatd pentru infiintarea de
companii, rezultatul fiind crearea a 600 de
locuri de munca in regiune.

Erasmus pentru tinerii
antreprenori

invatand de la un intreprinzitor
experimentat, poti contribuila
succesul noii tale afaceri. De aceea, UE
sprijina intreprinzatorii tineri cu idei
strdlucite care doresc sd fie indrumati
de un om de afaceri cu experienta.

Prin programul Erasmus pentru tinerii an-
treprenori, proaspetii intreprinzatori merg
sa lucreze la IMM-uri dintr-o alta parte a UE,
unde isi pot dezvolta know-how-ul de afaceri.
Intreprinzitorii gazda isi impartdsesc cunos-
tintele lor privind depasirea obstacolelor si
dezvoltarea unei companii robuste.

Programul reitereaza valoarea pietei interne,
fncurajand intreprinzatorii sa priveasca din-
colo de limitele propriilor frontiere. Dupd ce
au petrecut pana la sase luni in afara tarii de




origine, tinerii intreprinzatori se intorc aca-
sa cu un plan de afaceri perfectionat si cu o
retea de contacte utile.

Tn 2009 5i 2010, in primele 21 de luni ale pro-
iectului, 724 de intreprinzatori au participat
la programul de schimb. In anii urmétori,
programul are in vedere sprijinirea a aproxi-
mativ 800 de schimburi pe an, cu participarea
a 1600 de intreprinzatori.

Intreprinzitori in deplasare

Luca Poli, un chirurg intreprinzator din
Italia, a petrecut trei luni in Spania, unde a
lucrat la un centru de wellness condus de
Francine Huaman, un intreprinzator cu un
portofoliu bogat.

,De peste doi ani aveam intentia de a-mi
infiinta propria firma, dar iti ia mult timp sa
iti dezvolti ideile, sa acumulezi fonduri, sa
gasesti un sediu si asa mai departe. Cand
aaparut sansa de a participa la programul
Erasmus, imi dezvoltasem deja ideea, dar
aceasta mai avea inca nevoie de perfecti-
onare. Am stat in Spania din iulie pana in
septembirie, perioada in care am invdtat
de la unintreprinzator experimentat siam
folosit programul pentru a-mi testa ideile
proprii’, a declarat Poli.

»~Am fost incantata sa il primesc pe Luca
la centrul meu de wellness. Experienta a
decurs atat de bine, incat voi fi din nou
un intreprinzator gazda in viitor”, a spus
Huaman.

Depasirea diferentelor
dintre sexe

Comunicarea cu potentialii
intreprinzatori pentru transmiterea
de informatii privind lansarea unei
afaceri, promovarea modelelor bune
de urmat si asigurarea de mentori
pot fila fel de importante ca si
punerea la dispozitie a creditelor si
reducerea sarcinilor administrative,
in special cand este vorba despre a
incuraja femeile sa profite de noile
oportunitati de afaceri.

UE doreste sa se asigure ca femeile detin toa-
te informatiile de care au nevoie pentru a-si
putea infiinta propria intreprindere. De ace-
ea, in 2009 s-a infiintat Reteaua Europeana a
Ambasadorilor Antreprenoriatului Feminin.
Aceasta este formata din aproximativ 250 de

femei de afaceri de succes care organizeaza

Luciana Delle Donne, Officina Creativa Soc. Coop Sociale, Italia

campanii in scoli, universitati, grupuri de afa-
ceri si mass-media, pentru a incuraja femeile
de toate varstele sa devina intreprinzatori si
sa isi infiinteze propriile firme. Mai mult, ele
reprezinta si un exemplu pe care il pot urma
cele care le asculta povestea.

Comisia Europeana creeaza, de asemenea, o
Retea europeana de mentorat pentru femei-
le intreprinzator, cu scopul de a mari sansele
femeilor intreprinzatori de a-si infiinta firme
durabile si de succes, oferind instrumente
practice si adaptate pentru absolvente prin
intermediul portalului,Women@Business”.

e
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Educatia antreprenoriala

Antreprenoriatul este o competenta
cheie pentru viatd, care ajutd camenii
sa gandeasca in mod creativ, sa
evalueze riscurile si sa si le asume,
precum si sa inoveze: antreprenoriatul
este abilitatea de a transpune ideile in
actiune.

Acum, cand sistemele de educatie se orien-
teazad spre invdtarea bazata pe competente,
abilitatile antreprenoriale se bucurd de tot mai
multa apreciere din partea statelor membre. in
cateva dintre state, antreprenoriatul este acum
integrat in programa invatamantului secundar,
aproximativ o treime dintre ele conturand o
strategie nationald sau un plan de actiune ce
vizeaza educatia antreprenoriald. in unele state
membre este nevoie insd de mai multd actiune
n acest sens.

Depasind nivelul invatamantului secundar,
competenta antreprenoriald este inclusa acum
n programa vocationald a celor mai multe tari
UE, desi se pastreaza in continuare discrepante
semnificative. In invatamantul superior, cur-
surile de antreprenoriat sunt in continuare
disponibile numai celor care urmeaza studii
de afaceri sau stiinte economice.

« In Asturias (Spania), elevii de liceu
administreaza mini-companii de
import-export ca parte a programei
regionale. Din studii reiese ca
aproximativ 16% din elevii care
participa la aceste mini-companii din
cadrul scolii isi vor infiinta mai tarziu
propria companie.

» LaInstitutul de Tehnologie din Dublin
(Irlanda), in loc de un examen de
antreprenoriat, studentii trebuie sa
organizeze un eveniment caritabil.

» La Universitatea din Strathclyde
(Regatul Unit), catedra de
muzica aplicata ofera cursuri de
antreprenoriat, recunoscand ca munca
pe cont propriu poate sa faca parte din
carierele absolventilor de muzica.

Comisia Europeana colaboreaza cu statele
membre pentru a asigura accesul profesori-
lor la cursuri din care sa invete cum se poate
preda antreprenoriatul, precum si la materiale
de predare inovatoare pe aceastd tema.




Accesul la piete

Valorificarea pietei interne
aUE

Piata europeanad interna cuprinde 500
de milioane de consumatori. Problema
este insa ca prea multe IMM-uri nu
privesc dincolo de granitele nationale.
UE depune eforturi importante pentru
a finaliza piata unicd, in incercarea de a
debloca uriasul potential al Europei.

Actul privind piata unica, prezentat de
Comisia Europeana in octombrie 2010, a
definit un pachet cuprinzator de masuri
menite a inlatura barierele din calea des-
fasurarii afacerilor in intreaga UE. Acesta va
contribui la armonizarea reglementarilor
nationale, la eliminarea duplicarii procedu-
rilor si la umplerea golurilor de informatii
privind oportunitatile de afaceri.

Actul include masuri specifice care vor aju-
ta IMM-urile sa realizeze inovatii, sa creeze
noi modele de afaceri, sa aiba acces mai
usor la finantari, sa vanda bunuri si servicii
peste granite si sa isi desfasoare activitatea
intr-un mediu mai putin birocratic.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/rules/index_ro.htm
> Afacerile transfrontaliere in UE
> Actul privind piata unicd
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Simplificarea legislatiei
privind companiile

Una dintre modalitatile cheie de a impulsio-
na comertul transfrontalier este de a permite
IMM-urilor sa faca afaceri in intreaga UE fara
a fi nevoite sa infiinteze companii separate in
fiecare stat membru in care isi desfasoara ac-
tivitatea. Comisia Europeana a propus Statutul
societatii private europene, care va indepdrta
barierele de pe piata interna.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

policy-statistics/policy/index_ro.htm
> Imbunditdtirea mediului de afaceri: a

incepe, a conduce si a dezvolta o afacere
> Companie europeand privatd

Vanzarea serviciilor

Directiva UE privind serviciile, intrata in
vigoare la sfarsitul anului 2009, promite
sa dea un impuls major companiilor
care doresc sa fsi vanda serviciile
dincolo de frontierele nationale.

Directiva simplifica procedura de infiintare a
unei companii din domeniul serviciilor care
sa isi poata desfasura activitatea in intreaga
Europa si permite companiilor sa rezolve for-
malitati precum autorizatiile si permisele de
mediu prin intermediul unui punct de con-
tact unic din fiecare stat membru.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/economic-sectors/
index_ro.htm
> Servicii

intelegerea standardelor

O problemd majora a intreprinderilor
mici este faptul ca respectarea
standardelor europene se poate
dovedi prea complicata. IMM-urile
trebuie sa fie mai bine informate in
privinta standardelor si a posibilului
impact al acestora asupra activitatii lor.

Pentru a depasi aceasta problema, detaliile
standardelor sunt publicate acum pe un
site dedicat, unde se explica influenta stan-
dardelor asupra anumitor sectoare; de ase-
menea, sunt in curs de infiintare un birou
de asistenta pentru IMM-uri si un portal
dedicat standardelor. Comisia Europeana a
investit, de asemenea, in initiative concepute
pentru a promova participarea IMM-urilor la
procesul de standardizare si a sprijini firmele
mici in apararea intereselor proprii.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/

most-of-market/rules/index_ro.htm
> Standarde
> Standardizarea si IMM-urile

Protejarea proprietatii
intelectuale

Adesea, bunurile cele mai de pret ale
IMM-urilor nu sunt obiectele pe care
le detin, ci decurg din proprietatea
intelectuald. Protejarea acestui bun
de pret este vitala atunci cand o
companie intra pe piete noi.

Printre prioritdtile UE se numara un sistem
accesibil ca pret si usor de utilizat pentru pro-
tejarea proprietatii intelectuale, caincercare de
a sprijini IMM-urile si a finaliza piata unica. UE



lucreaza in vederea realizarii unui brevet
european unic si a unei curti unificate de
litigii privind brevetele, in vederea prote-
jarii brevetelor. S-ar reduce astfel costurile
intreprinderilor mici, iar sistemul juridic ar
deveni previzibil.

Costul drepturilor pentru marcile comer-
ciale la nivelul UE a fost deja redus pentru
toate companiile, datorita unui acord po-
litic privind reducerea cu 40% a taxelor si
simplificarea procedurilor de inregistrare.

Biroul de asistenta IPR (privind drepturile
de proprietate intelectuala) ofera servicii
gratuite printr-o linie de asistenta prin
e-mail, precum si prin resurse online refe-
ritoare la drepturile de proprietate intelec-
tuala in cadrul proiectelor finantate de UE.
Accesibil tuturor IMM-urilor, un birou de
asistenta IPR separat din China ofera con-
sultanta de specialitate privind aspectele
ce tin de proprietatea intelectuala din sau
legate de China.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-

business/most-of-market/
innovation-research-copyright/
index_ro.htm

> Proprietate intelectuald

Castigarea contractelor
publice

UE este hotaratd sa asigure IMM-

urilor sansa la o cota corecta din
achizitiile publice de pe teritoriul

UE si posibilitatea de a-si explora
intregul potential. Din cele mai recente
cercetari reiese ca IMM-urilor le revin
34% din contractele de achizitii
publice publicate in intreaga UE, in
timp ce contributia lor de ansamblu la
economie este de 52%.

Comisia a produs un Cod de bune practici
pentru statele membre si autoritatile
contractante, cu exemple privind modul
in care se poate spori accesul IMM-urilor

la contractele publice. Enterprise Europe
Network depune si ea eforturi pentru in-
struirea companiilor si facilitarea dialogu-
lui dintre autoritatile publice si IMM-uri.

De asemenea, Comisia desfdsoara activitati
pentru a spori transparenta oportunitatilor de
achizitii publice si a facilita trimiterea de catre
companii a ofertelor in alte tari. De exemplu,
desi numai contractele publice care depasesc
un anumit prag trebuie publicate in intreaga
UE pe site-ul Tenders Electronic Daily (TED),
autoritatile publice au acum posibilitatea
de a folosi acest site si pentru publicarea
contractelor mai mici. Sistemul eCertis
ajuta companiile si autoritatile publice sa
inteleaga diferitele tipuri de documente
necesare pentru valorificarea oportunitatilor
privind contractele publice in intreaga Europa.
Mai mult, in 2011 se va lansa instrumentul
online TED pentru identificarea de parte-
neri de afaceri. Aceste noutati sunt in ton
cu o tendinta tot mai accentuatd de accesare
electronica a informatiilor si a documentelor
privind ofertele publice: in 2007, 58% dintre
achizitori si 42% dintre companii au folosit
instrumentele electronice pentru achizitii pu-
blice, dar aceste cifre au crescutin 2010 la 73%,
respectiv 82%.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-

business/funding-partners-public/
business-procurement/index_ro.htm
> Contracte publice

Inovatia: cheia succesului

Indiferent dacd doriti o cotd mai mare
din pietele locale, dacd doriti sa va
extindeti in UE sau daca intentionati
sa va incercati sansele pe pietele
emergente, pentru a reusi, aveti adesea
nevoie de un produs inovator. Inovatia
nu inseamna insa neaparat produse
de inalta tehnologie. Inovatia poate,

la fel de bine, sa genereze noi modele
de afaceri, proiecte noi, metode noi
de popularizare a marcii sau servicii
originale.

Planul ,Uniunea Inovatiei’, realizat de UE si
prezentat in octombrie 2010, intentioneazd sa
concentreze politicile de cercetare si dezvoltare
asupra dificultdtilor cheie cu care se confruntd
societatea noastra, cum ar fi schimbarile climati-
ce, eficienta energetica si evolutia demograficd,
unde exista si un puternic potential economic.
Uniunea Inovatiei vizeazd accelerarea modului
n care concepem, dezvoltam, producem siinte-
gram solutiile in viata de zi cu zi a cetatenilor. De
asemenea, planul vizeaza abordarea blocajelor
care impiedica in prezent patrunderea ideilor
pe piata, cum ar fi costurile de brevetare ridica-
te, fragmentarea pietei, capitalul de risc limitat
si fondul de competente insuficient.

Un salt urias si Premiul Nobel pentruino-
vatorii europeni

Fizicianul olandez Andre Geim si partenerul
sdu britanic Konstantin Novoselov au cas-
tigat in 2010 Premiul Nobel pentru fizica
datorita activitatii lor in ceea ce priveste
grafenul, o noud forma de material carbo-
nic cu grosimea de numai un atom, care
nu este numai cea mai subtire, ci si cea mai
rezistenta forma. Aceasta cercetare de varf
are numeroase aplicatii potentiale, cum ar
fi tranzistoarele super-rapide si super-usoa-
re din grafen, ca sd nu mai vorbim despre
ecranele tactile transparente, celulele so-
lare si panourile de iluminat.

Activitatea de pionierat a celor doi oa-
meni de stiinta a fost finantatd partial prin
Programul UE pentru competitivitate si
inovare (PCl).

Mai multe informatii sunt disponibile
online:

http://ec.europa.eu/small-
business/most-of-market/

innovation-research-copyright/
index_ro.htm

> Inovare, cercetare si dezvoltare

> Politica UE in domeniul inovdrii




Eco-inovatia:imbratisarea
schimbarii

Identificarea de solutii durabile pentru
problemele de zi cu zi prezinta mari
oportunitati de afaceri. Eco-inovatia —
orice produs, serviciu sau proces nou
care aduce beneficii mediului - este
un aspect fundamental al obiectivului
UE de a genera crestere economica si
locuri de munca intr-un mod durabil.

Tn 2008, in ,eco-industria” din UE lucrau deja
3,4 milioane de oameni, cifra de afaceri depa-
sind 300 de miliarde de euro. Luand in calcul
inflatia, rata de crestere din acest sector este
estimata la 5,9%, ceea ce face din aceasta in-
dustrie una cu un viitor luminos.

Pentru perioada 2008-2013, Programul pen-
tru competitivitate si inovare (PCl) a alocat
200 de milioane de euro proiectelor de eco-
inovatie. Comisia promoveaza si ea cluste-
rele si activitatea de eco-inovatie, pentru a
inlatura obstacolele din calea transferului
de know-how dintre intreprinderile mici din
sectorul tehnologiilor de mediu.
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Chiar si IMM-urile care nu sunt directimplicate
nintroducerea pe piatd a produselor ecologi-
ce au rolul lor. Companiile care au investit in
solutii de mediu constata adesea o crestere a
competitivitatii proprii, datorita reducerii cos-
turilor. De aceea, in cadrul Enterprise Europe
Network, Comisia Europeana se ocupa de
extinderea retelei expertilor de mediu si
din domeniul eficientei energetice care pot
acorda consultanta IMM-urilor.

Orasul Soarelui: un model durabil de
viata urbana

Heliopolis (sau Orasul Soarelui) a fost cand-
va capitala Egiptului antic. Un alt Oras al
Soarelui, cu 1 700 de gospodarii, aflat in
Heerhugowaard, Tarile de Jos, este primul
oras din lume neutru din punct de vede-
re al emisiilor de carbon. Acesta ar putea
constitui un model de planificare urbana
durabila. Sprijinit de UE, Orasul Soarelui a
fost construit pe un teren acoperit candva
cu praf de turba si este alimentat de trei
mori de vant, la care se adauga o multime
de panouri solare. Mai mult, apa reziduala
este epuratd natural, cu ajutorul plantelor,
iar o padure din apropiere absoarbe dioxi-
dul de carbon din atmosfera.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:

http://ec.europa.eu/small-
business/most-of-market/
environment-business/index_ro.htm

IMM-urile si economia
digitala

Economia digitala ofera o importanta
oportunitate de inovare pentru
IMM-urile din domeniul inaltei
tehnologii, care au posibilitatea de a
dezvolta produse de nisg; in acelasi
timp, competentele digitale permit

si companiilor traditionale sa devina
mai competitive. De aceea, Europa
urmareste reducerea barierelor privind
accesul la pietele digitale, formarea
increderii in retelele online, asigurarea
interoperabilitdtii serviciilor digitale si
dezvoltarea competentelor digitale.

UE doreste ca IMM-urile europene sa participe
din plin. Comisia a lansat o serie de actiuni pilot
paneuropene la scara larga, care vor contribui
la crearea, lanturilor de aprovizionare digitale
globale," care sa acopere in totalitate mai multe
sectoare economice din Europa.

Un aspect central al perspectivelor UE privind
industriile digitale va fi existenta competente-
lor adecvate in toate sectoarele. O primd cam-
panie de sensibilizare, Sdptamana europeana
a e-competentelor, a avut loc in martie 2010.
Au participat treizeci si cinci de tari, multe
dintre ele fiind deja angajate in proiecta-
rea unor initiative proprii privind compe-
tentele din domeniul electronic si digital.
in plus, initiativa ,Competente noi pentru
locuri de munca noi” - un consiliu pentru
competentele TIC care reuneste mai mul-
te parti interesate — urmareste abordarea
dezechilibrului dintre cererea si oferta de
competente digitale.

Pentru IMM-uri, Comisia a creat un nou
ghid online cu solutii e-business, ca parte
a Retelei europene de sprijinire a afacerilor
de tip e-business (eBSN). Ghidul analizea-
za piata solutiilor Tl si e-business si ajuta
companiile sa identifice si sa selecteze cele
mai adecvate produse software, solutii si
furnizori de servicii.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-

business/most-of-market/
innovation-research-copyright/
index_ro.htm

> Tehnologia informatiei




Asistenta pentru
sinternationalizare”:
Enterprise Europe Network

Accesarea unor piete noi poate fi o
operatie intimidanta. Identificarea
partenerilor de afaceri internationali,
obtinerea finantarii europene si
achizitionarea de noi tehnologii pot fi
decisive. lata ce isi propune Enterprise
Europe Network.

Enterprise Europe Network reuneste 589 de
organizatii de sprijinire a afacerilor din 47 de
tari, printre care se regasesc toate cele 27 de
state membre ale UE. in ultimii doi ani, cei 3
000 de angajati ai retelei au ajutat peste 2
milioane de IMM-uri sa isi realizeze ambi-
tia de,internationalizare” - de exemplu, prin
organizarea de evenimente pentru identifica-
rea de parteneri si prin indeplinirea rolului de
punct de consiliere unic in domenii diverse,
precum proprietatea intelectuala sau legislatia
si standardele UE. De curand, Reteaua a des-
chis 15 puncte de contact in China si Coreea
de Sud, facilitand accesul IMM-urilor europene
pe aceste piete atractive.

© Fotolia

Mai multe informatii sunt disponibile
online:

http://ec.europa.eu/small-business/
support/contacts-services/
index_ro.htm

A sosit momentul extinderii
globale

Desi accesarea pietei interne a Europei repre-
zinta prioritatea celor mai multe IMM-uri, se
pot obtine beneficii insemnate si privind mai
departe, in dorinta de a accesa piete cu un ritm
de crestere mai rapid.

Din cercetdri reiese ca doar unul din opt IMM-uri
a colaborat cu parteneriinternationali din afara
UE in ultimii trei ani. Totusi, cei care au efectuat
tranzactii in afara Europei au cunoscut o crestere
mai accentuata in ceea ce priveste locurile de
munca si cifra de afaceri.

UE investeste in sprijinirea companiilor care
doresc sa se extinda la nivel global. Birourile de
sprijin — cum ar fi Centrul european de afaceri
si tehnologie din India - pot ajuta IMM-urile
sa inteleaga pietele emergente. Sunt in curs

de infiintare si centre de afaceri ale UE pentru
China si Thailanda. Consilierea esentiala cu
privire la legislatia si cultura locald poate con-
stitui diferenta dintre succes si esec, in special
pentru firmele mai mici. Biroul de asistenta IPR
(pentru drepturile de proprietate intelectuald)
din China oferd si el consultantd de specialitate
privind proprietatea intelectuald din sau legatd
de China.

De asemenea, in 30 de piete de export cheie au
fostinfiintate echipe de accesare a pietei, in timp
ce delegatiile UE, statele membre si organizatiile
de afaceri din UE isi impartdsesc experienta si
know-how-ul intr-un efort de a depasi bariere-
le comerciale. UE isi intensifica, de asemenea,
eforturile de reducere a barierelor netarifare, fo-
losindu-si politica de comert pentru continuarea
deschiderii sectoarelor care sunt inca intr-o mare
masurd inaccesibile IMM-urilor, cum ar fi piata
serviciilor sau cea a achizitiilor publice.

Mai multe informatii sunt disponibile
online:
http://ec.europa.eu/small-business/
most-of-market/international-
business-outside-europe/
index_ro.htm
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