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RIFORMA DEGLI APPALTI PUBBLICI 

SCHEDA N. 2: SEMPLIFICAZIONE DELLE NORME PER GLI OFFERENTI  

 

Riduzione degli oneri amministrativi 

Gli offerenti potranno dimostrare la loro idoneità, la loro situazione finanziaria e le loro competenze 

mediante una semplice autodichiarazione  invece di dover fornire delle prove documentali complete, 

come richiesto precedentemente. Il documento di gara unico europeo, un modulo standard di 

autodichiarazione, faciliterà la procedura. 

Solo l'aggiudicatario dovrà fornire le prove documentali complete. In alternativa, l'amministrazione 

aggiudicatrice può ottenere le informazioni direttamente dalle banche dati nazionali se 

l'aggiudicatario le indica nel suo documento di gara unico europeo.  

 

Panoramica delle misure per la riduzione degli oneri amministrativi:  

 Vecchie norme Nuove norme 

All'inizio  

della procedura di 

appalto 

Tutti gli offerenti: prove 

documentali complete 

Oneri complessivi: elevati 

 

Tutti gli offerenti: documento di 

gara unico europeo (modulo 

standard di autocertificazione) 

Oneri complessivi: modesti 

Alla fine  

della procedura di 

appalto 

--- 

 

Aggiudicatario: prove documentali 

complete o link alle banche dati 

nazionali 

Oneri complessivi: modesti 

 

Migliore accesso delle PMI agli appalti pubblici 

 Situazione finanziaria degli offerenti 

Le amministrazioni aggiudicatrici devono accettare tutti gli offerenti con una situazione 

finanziaria adeguata per il contratto. In passato, i piccoli offerenti venivano spesso esclusi perché 

le amministrazioni aggiudicatrici esigevano un fatturato annuale elevato anche per i contratti di 

valore modesto. Di norma, in futuro il fatturato annuale richiesto non dovrà essere superiore al 

doppio del valore del contratto. 

 Aggiudicazione dei contratti in piccoli lotti 

I grandi contratti possono spesso essere suddivisi in lotti per permettere alle imprese più piccole 

di partecipare. Le amministrazioni aggiudicatrici sono pertanto incoraggiate ad attuare questa 
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pratica. Sono tuttavia libere di non suddividere i contratti in lotti, ma dovranno motivare la loro 

decisione. 

Panoramica delle misure volte a migliorare l'accesso delle PMI: 

 Vecchie norme Nuove norme 

Situazione finanziaria 

degli offerenti 

Nessuna restrizione per i requisiti 

relativi al fatturato 

 

 

 

 

 

 

 

 

Il fatturato annuale degli offerenti 

non deve essere superiore al 

doppio del valore del contratto.  

 

 

 

 

 

 

 

Le eccezioni a questa norma vanno 

motivate  

Aggiudicazione dei 

contratti in piccoli 

lotti 

Libera scelta delle amministrazioni 

aggiudicatrici di suddividere o 

meno i contratti in lotti 

 

 

 

 

 

La suddivisione in lotti diventa la 

norma 

 

 

 

 

 

 

 

Le eccezioni a questa norma vanno 

motivate 

 

 

 

Contratto 

Fatturat

o 

richiesto 

 Valore 

del 

contratt

Fatturat

o 

effettivo 

 

PMI Fatturato 

richiesto 

 

 

Valore 

del 

contratt

Fatturat

o 

effettivo  

 

 

PMI 

PMI 

PMI 

Lott

o 

Lott

o 

Lott

o 

Lott

o 

Lot

to 

Lott

o 


