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JULKISTEN HANKINTOJEN UUDISTUS

TIETOSIVU 2: TARJOAJIA KOSKEVIEN SAANTOJEN YKSINKERTAISTAMINEN

Hallinnollisen rasitteen vahentdminen

Tarjoajat voivat todistaa soveltuvuutensa, taloudellisen asemansa ja patevyytensa omilla
lausunnoillaan aiemmin vaaditun taydellisen asiakirjandyton sijaan. Taman mahdollistaa yhteinen
eurooppalainen hankinta-asiakirja, jonka vakiomuotoisella lomakkeella voi antaa oman lausunnon.

Ainoastaan tarjouskilpailun voittajan on esitettdva taydelliset asiakirjat. Tarjouskilpailun voittaja voi
esittda tiedot itse, tai hankintaviranomainen voi hakea tiedot suoraan kansallisesta tietokannasta, jos
tarjouskilpailun voittaja mainitsee asianomaisen tietokannan hankinta-asiakirjassa.

Hallinnollisen rasitteen vihentamistoimet:

Vanhat sadnnét Uudet saannot
Hankintamenettelyn Kaikki tarjoajat: taydellinen Kaikki tarjoajat: Yhteinen
asiakirjanaytto eurooppalainen hankinta-asiakirja

alku . .
== (vakiomuotoinen oma lausunto)

Hallinnollinen taakka: raskas

&&&& Hgngnignzkka:kevyt

Hankintamenettelyn Tarjouskilpailun voittaja:

taydellinen asiakirjandytto tai linkki

loppu kansalliseen tietokantaan

Hallinnollinen taakka: kevyt &

Pk-yrityksille paremmat mahdollisuudet osallistua hankintamenettelyihin

e Tarjoajien taloudellinen asema

Hankintaviranomaisen on hyvaksyttava kaikki tarjoajat, joiden taloudellinen asema tayttaa
sopimuksen vaatimukset. Aiemmin pienet tarjoajat jatettiin usein sopimusten ulkopuolelle. Tama
johtui siita, ettd viranomaiset edellyttivat tarjoajilta suurta vuosiliikevaihtoa vahaarvoistenkin
sopimusten yhteydessa. Tarjoajien vaadittu vuosiliikevaihto saa vastedes olla yleensa enintdan
kaksinkertainen sopimuksen arvoon verrattuna.

e Sopimusten jakaminen pienempiin osiin

Suuret hankintasopimukset voidaan usein jakaa pienempiin osiin, mikd mahdollistaa pienten
yritysten osallistumisen hankintamenettelyihin. Viranomaisia kannustetaan taman vuoksi



jakamaan suuria hankintasopimuksia osiin. Ne voivat kuitenkin edelleen olla jakamatta

sopimuksia osiin, mutta siina tapauksessa niiden on perusteltava paatoksensa.

Pk-yritysten osallistumismahdollisuuksia parantavat toimet:
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