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ZALACZNIK

ROZPORZADZENIE KOMISJI (UE) .../...

Zz dnia XXXr.

w sprawie stosowania art. 101 ust. 3 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do

kategorii porozumien wertykalnych i praktyk uzgodnionych
PROJEKT

(Tekst majacy znaczenie dla EOG)

KOMISJA EUROPEJSKA,
uwzgledniajac Traktat o funkcjonowaniu Unii Europejskiej,

uwzgledniajac rozporzadzenie Rady nr 19/65/EWG z dnia 2 marca 1965r. w sprawie
stosowania art. 85 ust. 3 Traktatu do pewnych kategorii porozumien i praktyk uzgodnionych®,
W szczegblnosci jego art. 1,

po opublikowaniu projektu niniejszego rozporzadzenia,

po zasiggnieciu opinii Komitetu Doradczego ds. Praktyk Ograniczajacych Konkurencje
I Pozycji Dominujacych,

a takze majac na uwadze, co nastgpuje:

(1)

()

©)

Rozporzadzenie nr 19/65/EWG upowaznia Komisj¢ do stosowania art. 101 ust. 3
Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej (,,Traktat”)" w drodze rozporzadzenia
do niektorych kategorii porozumien wertykalnych i odpowiadajacych im praktyk
uzgodnionych wchodzacych w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu.

Rozporzadzenie Komisji (UE) nr 330/2010 z dnia 20 kwietnia 2010 r. w sprawie
stosowania art. 101 ust. 3 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do kategorii
porozumienn wertykalnych i praktyk uzgodnionych? okresla kategorie porozumien
wertykalnych, ktére Komisja uznata za zazwyczaj spelniajace warunki okreslone
wart. 101 ust. 3 Traktatu. Dos$wiadczenia zwigzane ze stosowaniem tego
rozporzadzenia, ktore traci moc z dniem 31 maja 2022 r., sa ogolnie pozytywne, jak
wskazano w ocenie tego rozporzadzenia. Biorgc pod uwage do$wiadczenia zdobyte
od czasu jego przyjecia, w tym doswiadczenia zwigzane ze zmianami na rynku,
takimi jak rozwdj handlu elektronicznego, atakze nowe lub czeSciej wystepujgce
rodzaje porozumien wertykalnych, nalezy przyja¢ nowe rozporzadzenie w sprawie
wytaczen grupowych.

Kategoria porozumien, co do ktdorych mozna uzna¢, ze zazwyczaj spelniajag warunki
zawarte w art. 101 ust. 3 Traktatu, obejmuje porozumienia wertykalne dotyczace

Dz.U. L 36 2 6.3.1965, s. 533, zmienione rozporzadzeniem Rady (WE) nr 1215/1999 z dnia 10 czerwca
1999r. (Dz.U. L 148 7 15.6.1999, s. 1).

Ze skutkiem od dnia 1 grudnia 2009 r. art. 81 Traktatu WE stat si¢ art. 101 Traktatu o funkcjonowaniu
Unii Europejskiej. Tres¢ tych dwoch artykulow jest zasadniczo identyczna. Do celow niniejszego
rozporzadzenia odniesienia do art. 101 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej nalezy rozumiec,
tam gdzie to stosowne, jako odniesienia do art. 81 Traktatu WE.

Dz.U. L 102 z 23.4.2010, s. 1.
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(4)

()

(6)

(7)

(8)

(9)

(10)

zakupu lub sprzedazy towaréw lub wuslug, ktére s3a zawierane migdzy
niekonkurujagcymi przedsigbiorstwami, mi¢dzy niektérymi konkurentami lub przez
niektore stowarzyszenia detalicznych sprzedawcow towarow. Obejmuje ona rowniez
porozumienia wertykalne zawierajagce dodatkowe postanowienia dotyczace
przeniesienia lub korzystania z praw wiasnosci intelektualnej. Termin ,,porozumienia
wertykalne” powinien obejmowa¢ odpowiadajgce im praktyki uzgodnione.

W celu stosowania art. 101 ust. 3 Traktatu w drodze rozporzadzenia nie jest
konieczne szczegdtowe okreslenie tych porozumien wertykalnych, ktore moga
wchodzi¢ w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu. W indywidualnej ocenie
porozumien wchodzacych w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu nalezy wzigc
pod uwage kilka czynnikow, w szczegdlnosci strukture rynku po stronie dostaw
i zakupow.

Przywilej wylaczenia grupowego ustanowiony niniejszym rozporzadzeniem
powinien by¢ ograniczony do porozumien wertykalnych, w odniesieniu do ktorych
mozna zalozy¢ z wystarczajaca pewnoscia, ze spelniaja warunki art. 101 ust. 3
Traktatu.

Niektore rodzaje porozumien wertykalnych moga poprawia¢ efektywnosé
gospodarcza w ramach lancucha produkcji lub dystrybucji przez umozliwienie
lepszej koordynacji migdzy uczestniczacymi przedsigbiorstwami. W szczegdlnosci
moga one prowadzi¢ do obnizenia kosztow transakcji i dystrybucji ponoszonych
przez strony porozumienia oraz do optymalizacji ich pozioméw sprzedazy
I inwestycji.

Prawdopodobienstwo, ze takie wzmacniajace efektywnos¢ skutki przewazg nad
skutkami  antykonkurencyjnymi  spowodowanymi ograniczeniami  zawartymi
W porozumieniach wertykalnych, zalezy od skali wladzy rynkowej stron
porozumienia i stad od stopnia, do jakiego przedsi¢biorstwa te konkurujg z innymi
dostawcami towarow lub ustug uwazanych przez ich klientow za wzajemnie
zamienne lub za substytucyjne zuwagi na ich cechy, ceny izamierzone
przeznaczenie.

Mozna domniemywaé, ze gdy wudziat we wlasciwym rynku kazdego
z przedsigbiorstw bgdacych strong porozumienia nie przekracza 30 %, porozumienia
wertykalne, ktore nie zawieraja pewnych rodzajow powaznych ograniczen
konkurencji, zasadniczo prowadza do usprawnienia produkcji lub dystrybucji
i umozliwiaja konsumentom nalezny udziat w wynikajacych z tego korzysciach.

Powyzej 30 % progu udziatu w rynku nie mozna domniemywaé, ze porozumienia
wertykalne wchodzace w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu zasadniczo
przyniosa obiektywne Kkorzysci takiego rodzaju iw takim zakresie, aby
rekompensowaty zakldcenia konkurencji, ktore wywoluja. Jednoczes$nie nie mozna
domniemywac, ze takie porozumienia wertykalne albo wchodza w zakres art. 101
ust. 1 Traktatu, albo nie spetniaja warunkéw zawartych w art. 101 ust. 3 Traktatu.

Gospodarka platform internetowych odgrywa coraz wigkszg role w dystrybucji
towarow i ustug. Przedsigbiorstwa dziatajace w gospodarce platform internetowych
umozliwiajg nowe sposoby prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej, z ktorych czesci
nie da si¢ latwo sklasyfikowaé przy uzyciu poje¢ tradycyjnie kojarzonych
Z powigzaniami wertykalnymi migdzy dostawcami a dystrybutorami w $rodowisku
handlu stacjonarnego. Zgodnie z niniejszym rozporzadzeniem przedsigbiorstwa,
ktore $wiadczg ushugi posrednictwa internetowego, nalezy jednak zaklasyfikowac
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11)

(12)

(13)

(14)

jako dostawcow. Dostawcy ustug posrednictwa internetowego umozliwiajg
przedsigbiorstwom oferowanie towarow lub ustug innym przedsigbiorstwom lub
konsumentom z zamiarem ulatwienia transakcji bezposrednich migdzy takimi
przedsi¢biorstwami lub miedzy takimi przedsi¢gbiorstwami a konsumentami,
niezaleznie od tego, czy i gdzie te transakcje sg ostatecznie zawierane. Kategoryzacja
ta ma réwniez zastosowanie w przypadku, gdy dostawca ustug posrednictwa
internetowego $wiadczy wiele ustug lub $wiadczy ushugi na wielu poziomach w sieci
dystrybucji.

Definicja dostawcy ustug posrednictwa internetowego okre§lona w niniejszym
rozporzadzeniu opiera si¢ na definicji uzytej w rozporzadzeniu Parlamentu
Europejskiego i Rady (UE) 2019/1150 zdnia 20 czerwca 2019r. w sprawie
propagowania sprawiedliwosci 1 przejrzystosci dla uzytkownikow biznesowych
korzystajacych z ustug posrednictwa internetowego’. Stosujac te definicje, trzeba
jednak uwzgledni¢ kontekst niniejszego rozporzadzenia. W szczegodlnos$ci, biorac
pod uwagg zakres art. 101 Traktatu, zakresem niniejszego rozporzadzenia objete sg
wylacznie porozumienia migdzy dostawcami ustug posrednictwa internetowego
ainnymi przedsigbiorstwami. Porozumienia te uznaje si¢ za porozumienia
wertykalne w rozumieniu niniejszego rozporzadzenia.

Dostawcy ustug posrednictwa internetowego nie powinni korzysta¢ z wylaczenia
grupowego ustanowionego niniejszym rozporzadzeniem, jezeli dziataja w podwajnej
roli, tj. jezeli sprzedaja towary lub ustugi, ktore sg konkurencyjne w stosunku do
towarow lub uslug oferowanych przez przedsigbiorstwa, ktorym dostawcy ci
swiadcza ustugi posrednictwa internetowego. Wynika to z faktu, ze dziatalno$¢
detaliczna dostawcow ustug posrednictwa internetowego, ktorzy wystepujg w takiej
podwojnej roli, zazwyczaj wplywa na konkurencje miedzymarkowa zewngtrzng
i moze wzwigzku ztym budzi¢ istotne obawy z punktu widzenia konkurencji
horyzontalnej.

Niniejsze rozporzadzenie nie powinno wylaczaé porozumien wertykalnych
zawierajacych ograniczenia, ktore najprawdopodobniej beda ogranicza¢ konkurencje
i szkodzi¢ konsumentom lub ktore nie sg niezbedne do osiggnigcia wyzej
wymienionych  skutkbw  wzmacniajagcych  efektywnos¢. W szczegdlnosci
porozumienia wertykalne zawierajace pewne rodzaje powaznych ograniczen
konkurencji, takie jak minimalne i state ceny odsprzedazy, niektore rodzaje ochrony
terytorialnej lub uniemozliwienie skutecznego wykorzystania internetu do celow
sprzedazy online lub skutecznego wykorzystania niektorych kanatow reklamy
internetowej, powinny by¢ w cato$ci wylaczone z przywileju wytaczenia grupowego
ustanowionego niniejszym rozporzadzeniem, niezaleznie od udziatu w rynku danych
przedsiebiorstw. W zwigzku z tym ograniczenia sprzedazy przez internet sa objete
wylgczeniem grupowym ustanowionym niniejszym rozporzadzeniem, pod
warunkiem Ze nie maja one na celu, bezposrednio lub posrednio, uniemozliwienia
skutecznego wykorzystania internetu przez nabywcow lub ich klientéow do celow
sprzedazy towaréw lub ustug przez internet, na przyktad dlatego, Zze moga one
znacznie obnizy¢ ogdlng wielkos$¢ sprzedazy internetowej na rynku.

W celu zapewnienia, aby niniejsze rozporzadzenie nie wylaczato ograniczen,
w przypadku ktorych nie mozna z wystarczajgca pewnoscia zatozy¢, ze spetniajg one
warunki okreslone w art. 101 ust. 3 Traktatu, w szczegoélnosci w celu zapewnienia
dostepu do rynku wiasciwego lub zapobiezenia zmowie na tym rynku, wylaczenie

Dz.U.L 186 z 11.7.2019, s. 57.
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(15)

(16)

17)

(18)

(19)

grupowe powinno podlega¢ okre§lonym warunkom. W tym celu wylaczenie
zakazdbw konkurowania powinno by¢ ograniczone do zakazow, ktére nie
przekraczaja okreslonego czasu trwania. Ztego samego powodu jakiekolwiek
bezposrednie lub posrednie zobowigzanie skutkujace zakazem sprzedazy produktow
okreslonych  konkurujacych dostawcéw przez dystrybutorow dzialajacych
w systemie dystrybucji selektywnej powinno by¢ wykluczone z przywileju
korzystania z niniejszego rozporzadzenia. Ponadto z przywileju korzystania
Z niniejszego rozporzadzenia nalezy réwniez wylaczy¢ zobowigzania do parytetu
cenowego przewidujace, ze nabywcy ustug posrednictwa internetowego nie moga
oferowa¢, sprzedawa¢ ani odsprzedawa¢ uzytkownikom koncowym towardéw lub
ustug na korzystniejszych warunkach przy uzyciu konkurencyjnych ustug
posrednictwa internetowego.

Ograniczenie udziatlu w rynku, niewylaczenie niektorych porozumien wertykalnych
oraz warunki przewidziane w niniejszym rozporzadzeniu zwykle zapewniaja, ze
porozumienia, do ktérych stosuje si¢ wylaczenie grupowe, nie pozwalaja
przedsigbiorstwom biorgcym udziat w porozumieniu na wyeliminowanie konkurencji
W odniesieniu do znacznej czesci towardw lub ustug objetych porozumieniem.

Komisja — dziatajac na podstawie art. 29 ust. 1 rozporzadzenia Rady (WE) nr 1/2003
zdnia 16 grudnia 2002 r. w sprawie wprowadzenia w zycie regut konkurencji
ustanowionych wart. 81 i82 Traktatu’ — moze wycofaé przywilej wynikajacy
Z niniejszego  rozporzadzenia, jezeli w konkretnym przypadku uzna, zZe
porozumienie, do ktorego ma zastosowanie wylaczenie przewidziane w niniejszym
rozporzadzeniu, wywoluje jednak skutki niezgodne z art. 101 ust. 3 Traktatu. Organ
ochrony konkurencji danego panstwa czlonkowskiego moze wycofa¢ przywilej
wynikajacy z niniejszego rozporzadzenia w odniesieniu do terytorium tego panstwa
lub jego czesci, jezeli spelnione sa warunki okreslone w art. 29 ust. 2 rozporzadzenia
(WE) nr 1/2003.

Jezeli Komisja lub organ ochrony konkurencji panstwa cztonkowskiego wycofaja
przywileje wynikajace z niniejszego rozporzadzenia, to na nich spoczywa ci¢zar
udowodnienia, ze dane porozumienie wertykalne wchodzi w zakres art. 101 ust. 1
Traktatu oraz ze porozumienie to nie spelnia co najmniej jednego z czterech
warunkow okreslonych w art. 101 ust. 3 Traktatu.

Szczegdlne znaczenie dla oceny, czy przywilej wynikajacy z niniejszego
rozporzadzenia powinien by¢ wycofany na podstawie art. 29 rozporzadzenia (WE)
nr 1/2003, majg skutki antykonkurencyjne, ktore moga wynikaé¢ =z istnienia
réwnoleglych sieci porozumien wertykalnych wywolujacych podobne skutki
znacznie ograniczajace dostep do wlasciwego rynku lub konkurencj¢ na nim. Takie
skumulowane skutki moga na przyktad powsta¢ w przypadku wspdlnej wytacznosci,
wytacznej dostawy, dystrybucji selektywnej, zobowigzan do parytetu cenowego lub
zakazu konkurowania.

W celu wzmocnienia nadzoru nad réwnoleglymi sieciami porozumien wertykalnych,
ktére wywoluja podobne skutki antykonkurencyjne iobejmuja wiecej niz 50 %
danego rynku, Komisja moze w drodze rozporzadzenia uznaé, ze niniejszego
rozporzadzenia nie stosuje si¢ do porozumien wertykalnych zawierajacych okre§lone
ograniczenia dotyczace danego rynku, tym samym przywracajac pelne zastosowanie
art. 101 Traktatu do takich porozumien,

Dz.U.L1z4.1.2003,s. 1.
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PRZYJMUIJE NINIEJSZE ROZPORZADZENIE:

Artykut 1
Definicje

1. Do celow niniejszego rozporzadzenia stosuje si¢ nastgpujace definicje:

a)

b)

d)

,porozumienie wertykalne” oznacza porozumienie lub praktyke uzgodniong
dotyczace warunkow zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy niektorych towarow
lub wushug przez ich strony, zawierane lub stosowane przez dwa
przedsi¢biorstwa lub wigkszg liczbe przedsi¢biorstw, dziatajgcych — w ramach
takiego porozumienia lub praktyki uzgodnionej — na r6znych poziomach sieci
produkcji lub dystrybucji;

,ograniczenie wertykalne” oznacza ograniczenie konkurencji zawarte
W porozumieniu wertykalnym wchodzacym w zakres stosowania art. 101 ust. 1
Traktatu,

»przedsigbiorstwo konkurujace” oznacza rzeczywistego lub potencjalnego
konkurenta; ,,rzeczywisty konkurent” oznacza przedsi¢biorstwo, ktére dziata
na tym samym rynku wlasciwym; ,potencjalny konkurent” oznacza
przedsigbiorstwo, co do ktorego mozna realnie, anie tylko teoretycznie
zaktada¢, ze gdyby porozumienie wertykalne nie istniato, to w odpowiedzi na
niewielki, lecz trwaly wzrost cen wzglednych takie przedsicbiorstwo
zdecydowatoby si¢ przeprowadzi¢ w krotkim czasie konieczne dodatkowe
inwestycje lub ponie$¢ inne niezbedne koszty dostosowawcze, aby wejs¢ na
rynek wlasciwy;

»dostawca” obejmuje przedsigbiorstwo, ktore $wiadczy ustugi posrednictwa
internetowego bez wzgledu na to, czy jest strong transakcji, ktora utatwia;
,ustugi posrednictwa internetowego” oznaczaja ustugi, ktore umozliwiajg
przedsiebiorstwom oferowanie towaréw lub ustug innym przedsigbiorstwom
lub  uzytkownikom  koncowym, zzamiarem  ufatwienia transakcji
bezposrednich miedzy takimi przedsigbiorstwami lub miedzy takimi
przedsiebiorstwami a uzytkownikami koncowymi, niezaleznie od tego, czy
i gdzie te transakcje sa ostatecznie zawierane, iktore stanowig ustugi
spoteczenstwa informacyjnego w rozumieniu art. 1 ust. 1 lit. b) dyrektywy
(UE) 2015/1535 Parlamentu Europejskiego i Rady;

»Zakaz konkurowania” oznacza jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie
zobowigzanie zakazujace nabywcy wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub
odsprzedazy towarow lub ustug, ktore konkuruja z towarami lub uslugami
objetymi porozumieniem, badz jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie
zobowigzanie nabywcy do dokonywania u okreslonego dostawcy lub
przedsigbiorstwa przez niego wskazanego ponad 80 % swoich wszystkich
zakupow towaréw lub ustug objetych porozumieniem iich substytutow na
wlasciwym rynku, obliczonych na podstawie warto$ci lub, jesli taka jest
standardowa praktyka przyjeta w branzy, wielkosci zakupow dokonanych
przez nabywce w poprzednim roku kalendarzowym;

,system dystrybucji selektywnej” oznacza system dystrybucji, w Ktorym
dostawca zobowigzuje si¢ sprzedawac bezposrednio lub posrednio towary lub
ushugi objete porozumieniem tylko dystrybutorom wybranym wedlug
okreslonych kryteriow, a dystrybutorzy ci zobowigzuja si¢ nie sprzedawac tych
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9)

h)

)

K)

towarow lub ushug nieautoryzowanym dystrybutorom na terytorium, na ktérym
dostawca postanowit stosowac system;

,System dystrybucji wylacznej” oznacza system dystrybucji, w Ktorym
dostawca przydziela terytorium lub grupe klientow na zasadzie wylacznosci
sobie, jednemu nabywcy lub ograniczonej liczbie nabywcow, okreslonych
proporcjonalnie do przydzielonego terytorium lub grupy klientow, tak aby
zabezpieczy¢ okreslong wielko$¢ obrotu, ktora bedzie odpowiednia w stosunku
do poczynionych wysitkoéw inwestycyjnych, iogranicza innym nabywcom
mozliwo$¢ czynnej sprzedazy na wylgcznym terytorium lub na rzecz wytacznej
grupy klientow;

»prawa wilasno$ci intelektualnej” obejmuja prawa wiasnosci przemystowej,
know-how, prawo autorskie i prawa pokrewne;

,know-how” oznacza pakiet nieopatentowanych informacji praktycznych,
wynikajacych z doswiadczenia dostawcy i przeprowadzanych przez niego
testow, ktore sa niejawne, istotne i okreslone; ,,niejawne” w tym kontekscie
oznacza, ze know-how nie jest powszechnie znane ani tatwo dostepne; przez
»istotne” rozumie si¢, ze know-how jest wazne iuzyteczne dla nabywcy
Z punktu widzenia uzywania, sprzedazy lub odsprzedazy towaréw lub ustug
objetych porozumieniem; przez ,,okre§lone” rozumie si¢, ze know-how zostato
opisane W sposob wyczerpujacy w stopniu pozwalajacym na weryfikacje
kryteriow niejawnosci i istotnosci,

,habywca” obejmuje przedsigbiorstwo, ktore zgodnie z porozumieniem
wchodzgcym w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu sprzedaje towary lub
ustugi w imieniu innego przedsigbiorstwa;

,klient nabywcy” oznacza przedsiebiorstwo, niebedace strong porozumienia,
kupujace towary lub ustugi od nabywcy, ktory jest strong porozumienia;

»sprzedaz czynna” oznacza wszelkie formy sprzedazy inne niz sprzedaz bierna,
w tym aktywne zabieganie o klientow za posrednictwem wizyt, listow, e-maili,
rozmow telefonicznych lub innych $rodkéw komunikacji bezposredniej lub
poprzez targetowanie reklam ipromocji, w internecie lub poza nim, na
przyktad za pomoca mediéw drukowanych lub cyfrowych, w tym mediow
internetowych, narzgdzi porownywania cen lub reklamy w wyszukiwarkach,
w celu pozyskania klientéw na konkretnych terytoriach lub konkretnych grup
klientow; oferowanie na stronie internetowej opcji jezykowych innych niz te,
ktorych powszechnie uzywa si¢ na terytorium, na ktérym dystrybutor ma
siedzibe, zazwyczaj stanowi sprzedaz czynna; podobnie oferowanie strony
internetowej z nazwa domeny odpowiadajgcg innemu terytorium niz to, na
ktorym dystrybutor ma siedzibe, stanowi sprzedaz czynna;

,,sprzedaz bierna” oznacza sprzedaz w odpowiedzi na spontaniczne wnioski ze
strony klientéw indywidualnych, w tym dostaw¢ towarow lub ustug takim
klientom, przy czym sprzedaz ta nie zostala zainicjowana za posrednictwem
reklamy aktywnie ukierunkowanej na konkretng grupe klientow lub konkretne
terytorium, oraz udziat w zamowieniu publicznym;

»ograniczenie sprzedazy czynnej lub biernej” oznacza ograniczenie sprzedazy
czynnej w rozumieniu art. 1 lit. 1) lub sprzedazy biernej w rozumieniu art. 1
lit. m). W odniesieniu do sprzedazy towarOw iuslug przez internet
ograniczenie, ktore bezposrednio lub posrednio, niezaleznie od innych
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czynnikéw lub w potaczeniu z nimi, ma na celu uniemozliwienie nabywcom
lub ich klientom skutecznego wykorzystania internetu do celow sprzedazy ich
towarow lub ustug przez internet lub skutecznego wykorzystania przez nich co
najmniej jednego internetowego kanatlu reklamowego, stanowi ograniczenie
sprzedazy czynnej lub biernej, ktore bezposrednio lub posrednio, niezaleznie
od innych czynnikdw kontrolowanych przez ktorgkolwick ze stron lub
W potaczeniu z nimi, ma na celu ograniczenie terytorium, na ktérym nabywcy
moga sprzedawa¢ towary lub uslugi objete porozumieniem, lub grupy
klientow, ktorym nabywcy moga sprzedawaé takie towary lub ustugi, lub —
w przypadku dystrybucji  selektywnej — ograniczenie dystrybutorom
detalicznym dziatajacym w systemie dystrybucji selektywnej sprzedazy
czynnej lub biernej na rzecz uzytkownikow koncowych.

Do celéw niniejszego rozporzadzenia wyrazenia ,,przedsigbiorstwo”, ,,dostawca” i
,habywca” obejmuja odpowiednio ich przedsiebiorstwa powigzane.

,Przedsicbiorstwa powigzane” oznaczaj3:

a)

przedsiebiorstwa, w ktorych strona porozumienia bezposrednio lub posrednio:
(i)  jest uprawniona do wykonywania ponad polowy praw do glosowania, lub

(if) jest uprawniona do powolywania ponad potowy cztonkow rady
nadzorczej, =zarzadu lub organéw prawnie  reprezentujacych
przedsigbiorstwo, lub

(ili) ma prawo kierowania dziatalnoscig przedsigbiorstwa;

przedsigbiorstwa, ktore bezposrednio lub posrednio majg w stosunku do strony
porozumienia prawa lub uprawnienia wymienione w lit. a);

przedsigbiorstwa, w ktorych przedsiebiorstwo, o ktorym mowa w lit. b), ma,
bezposrednio lub posrednio, prawa lub uprawnienia wymienione w lit. a);

przedsigbiorstwa, w ktdrych strona porozumienia wraz z jednym lub wigkszg
liczbg przedsigbiorstw, o ktorych mowa w lit. a), b) lub c), lub w ktérych dwa
lub wigksza liczba przedsigbiorstw, o ktorych mowa w lit. a), b) lub c),
wspoOlnie majg prawa lub uprawnienia wymienione w lit. a);

przedsigbiorstwa, w ktorych prawa lub uprawnienia wymienione w lit. a)
wspolnie przynaleza do:

(i) stron porozumienia lub odpowiednio przedsigbiorstw  z nimi
powigzanych, o ktorych mowa w lit. a)—d), lub

(i) jednej lub wigkszej liczby stron porozumienia lub tez jednego lub
wigkszej liczby przedsigbiorstw powigzanych, o ktorych mowa w lit. a)—
d), oraz osoby trzeciej lub oséb trzecich.

Artykut 2
Wylaczenie

Zgodnie zart. 101 ust. 3 Traktatu oraz z zastrzezeniem przepisOw niniejszego
rozporzadzenia niniejszym uznaje si¢, ze art. 101 ust. 1 Traktatu nie ma zastosowania
do porozumien wertykalnych.

Niniejsze wyltaczenie stosuje si¢ w zakresie, w jakim takie porozumienia zawierajg
ograniczenia wertykalne.
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Wylaczenie przewidziane wust. 1 stosuje si¢ do porozumien wertykalnych
zawieranych migdzy zwigzkiem przedsigbiorstw a jego cztonkiem lub miedzy takim
zwigzkiem adostawcg, pod warunkiem ze wszyscy jego cztonkowie sa
sprzedawcami detalicznymi towarow, a calkowity roczny obrot zadnego czlonka
zwigzku wraz z jego przedsigbiorstwami powigzanymi nie przekracza 50 min EUR.
Porozumienia wertykalne zawierane przez takie zwigzki sg objete niniejszym
rozporzadzeniem bez uszczerbku dla stosowania art. 101 Traktatu do porozumien
horyzontalnych zawieranych miedzy cztonkami zwigzku lub decyzji przyjetych przez
zwigzek.

Wylaczenie przewidziane w ust. 1 stosuje si¢ do porozumien wertykalnych
zawierajacych postanowienia, ktore odnosza si¢ do przeniesienia na nabywce praw
wilasnosci intelektualnej lub korzystania przez niego ztakich praw, oile
postanowienia te nie stanowig podstawowego przedmiotu takich porozumien i sg
bezposrednio zwigzane z uzywaniem, sprzedaza lub odsprzedaza towarow lub ustug
przez nabywce lub jego klientdow. Wylaczenie stosuje si¢ pod warunkiem, ze
W odniesieniu do towaréw lub uslug objetych porozumieniem przepisy te nie
zawierajg ograniczen konkurencji majacych ten sam cel co ograniczenia wertykalne,
ktére nie s3 wylaczone na podstawie niniejszego rozporzadzenia.

Wylaczenie przewidziane w ust. 1 nie ma zastosowania do porozumien wertykalnych

zawieranych miedzy przedsigbiorstwami konkurujagcymi. Wylaczenie przewidziane

wust. 1 stosuje si¢ jednak do wszystkich aspektow porozumienia wertykalnego

0 charakterze niewzajemnym zawartego miedzy przedsigbiorstwami konkurujagcymi,

jezeli:

a) dostawca jest producentem, hurtownikiem lub importerem i dystrybutorem
towar6w, anabywca jest dystrybutorem inie jest przedsi¢gbiorstwem
konkurujagcym na poziomie produkcji, importu lub poziomie hurtowym, a ich
taczny udzial w rynku wilasciwym na poziomie detalicznym nie przekracza
[10] %; lub

b)  dostawca $wiadczy ushugi na kilku poziomach obrotu handlowego, a nabywca
Swiadczy ushugi na poziomie detalicznym inie jest przedsigbiorstwem
konkurujagcym na tym poziomie obrotu handlowego, na ktérym nabywa ustugi
objete porozumieniem, a ich taczny udzial w rynku witasciwym na poziomie
detalicznym nie przekracza [10] %.

Jezeli taczny udzial w rynku wlasciwym na poziomie detalicznym konkurujacego
dostawcy i nabywcy, o ktérych mowa w art. 2 ust. 4 lit. a) lub b), przekracza [10] %,
ale nie przekracza progéw udzialu w rynku okreslonych wart.3, wylaczenie
przewidziane w ust. 1 ma zastosowanie, z wyjatkiem wymiany informacji mi¢dzy
stronami, ktora musi zosta¢ oceniona zgodnie z zasadami majacymi zastosowanie do
porozumien horyzontalnych.

Wyjatki przewidziane w art. 2 ust. 4 lit.a) i b) oraz wart.2 ust. 5 nie maja
zastosowania do porozumien wertykalnych, ktére bezposrednio lub posrednio,
niezaleznie od innych kontrolowanych przez strony czynnikow lub w potaczeniu
Znimi, maja na celu ograniczenie konkurencji miedzy konkurujagcymi dostawcag
I nabywca.

Wyjatki przewidziane w art. 2 ust. 4 lit. a) i b) nie majg zastosowania w przypadku,
gdy dostawca ustug posrednictwa internetowego, ktory rowniez sprzedaje towary lub
ustugi, konkurujgc wten sposob z przedsi¢biorstwami, ktorym $wiadczy ustugi
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posrednictwa internetowego, zawiera porozumienie wertykalne o charakterze
niewzajemnym z takim przedsi¢biorstwem konkurujgcym.

8. Niniejsze rozporzadzenie nie ma zastosowania do porozumien wertykalnych, ktoérych
przedmiot wchodzi w zakres innego rozporzadzenia o wylgczeniu grupowym, chyba
ze takie rozporzadzenie stanowi inaczej.

Artykut 3
Prog udzialu w rynku

1. Wylaczenie przewidziane w art. 2 ma zastosowanie pod warunkiem, ze udziat
dostawcy nie przekracza 30 % rynku wlasciwego, na ktérym sprzedaje on towary lub
ustugi objete porozumieniem, a udzial nabywcy nie przekracza 30 % rynku
wlasciwego, na ktorym nabywa on produkty lub ustugi objete porozumieniem.

2. Do celdéw ust. 1, jezeli w ramach porozumienia wielostronnego przedsigbiorstwo
nabywa produkty lub ustugi objete porozumieniem od jednego przedsigbiorstwa
bedacego strong porozumienia oraz sprzedaje takie produkty lub uslugi innemu
przedsiebiorstwu rowniez bedacemu strong porozumienia, woéwczas, aby wylaczenie
przewidziane wart.2 mialo zastosowanie, udzial wrynku pierwszego
przedsiebiorstwa zaréwno jako nabywcy, jak ijako dostawcy, musi by¢ zgodny
z udziatem w rynku przewidzianym w tym ustepie.

Artykut 4

Ograniczenia uchylajace przywilej wylaczenia grupowego — najpowazniejsze
ograniczenia

Wylaczenie przewidziane w art. 2 nie ma zastosowania do porozumiefn wertykalnych, ktore
bezposrednio lub posrednio, niezaleznie od innych kontrolowanych przez strony czynnikow
lub w potaczeniu z nimi, maja na celu:

a)  ograniczenie uprawnienia nabywcy do ustalania ceny sprzedazy, nie naruszajac
mozliwo$ci narzucenia przez dostawce maksymalnej ceny sprzedazy lub
zalecenia ceny sprzedazy, pod warunkiem ze nie skutkujg one statg lub
minimalng ceng sprzedazy w wyniku nacisku lub zachet ktorejkolwiek ze
stron;

b)  w przypadku gdy dostawca stosuje system dystrybucji wytacznej, ograniczenie
terytorium, na ktérym jeden nabywca lub ograniczona liczba nabywcow,
ktorym przydzielono wytaczne terytorium lub wytaczng grupe klientow, moga
czynnie lub biernie sprzedawacé towary lub ustugi objegte porozumieniem, lub
ograniczenie grup klientéw, ktorym taki nabywca lub nabywcy moga czynnie
lub biernie sprzedawac takie towary lub ustugi, z wyjatkiem:

() ograniczenia sprzedazy czynnej dokonywanej przez dystrybutora
wylgcznego lub dystrybutora wytacznego i jego klientow, ktdrzy zawarli
porozumienie dystrybucyjne z dostawcag lub ze strong, ktorej dostawca
przyznat prawa do dystrybucji, na terytorium zastrzezonym dla dostawcy
lub przydzielonym przez dostawce wylacznie jednemu nabywcy lub
ograniczonej liczbie innych nabywcow lub ograniczenia takiej sprzedazy
na rzecz grupy klientow zastrzezonych dla dostawcy lub przydzielonych
przez dostawce wylgcznie jednemu nabywcy lub ograniczonej liczbie
innych nabywcow,
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c)

(i)

(iii)
(iv)

(V)

ograniczenia sprzedazy czynnej lub biernej dokonywanej przez
dystrybutora wylgcznego lub dystrybutora wylacznego i jego klientdw na
rzecz nieautoryzowanych dystrybutorow zlokalizowanych na innym
terytorium, na ktorym dostawca stosuje system dystrybucji selektywnej
towarow lub ustug objetych porozumieniem,

ograniczenia dotyczacego miejsca prowadzenia dziatalnosci dystrybutora
wylacznego,

ograniczenia hurtowemu dystrybutorowi wylacznemu mozliwoS$ci
prowadzenia sprzedazy czynnej lub biernej na rzecz uzytkownikow
koncowych,

ograniczenia uprawnienia dystrybutora wytacznego do czynnego lub
biernego sprzedawania komponentow, dostarczanych mu w celu ich
wbudowania do produktu, na rzecz klientdw, ktorzy wykorzystaliby je
w celach wytwarzania tego samego rodzaju towardw jak te
wyprodukowane przez dostawce;

w przypadku gdy dostawca stosuje system dystrybucji selektywne;j:

(i)

ograniczenie terytorium, na ktérym dystrybutorzy dziatajacy w systemie
dystrybucji selektywnej moga sprzedawaé towary lub ushugi objete
porozumieniem, lub grup klientéw, ktorym dystrybutorzy ci moga
sprzedawac takie towary lub ustugi, z wyjatkiem:

—  ograniczenia sprzedazy czynnej dokonywanej przez
dystrybutorow  dziatajacych ~ w systemie  dystrybucji
selektywnej lub dystrybutoréw dziatajacych w systemie
dystrybucji  selektywnej iich klientdw, ktorzy zawarli
porozumienie dystrybucyjne z dostawca lub ze strong, ktorej
dostawca przyznal prawa do dystrybucji, na innym
terytorium zastrzezonym dla dostawcy lub przydzielonym
przez dostawce wylacznie jednemu nabywcy lub
ograniczonej liczbie nabywcow lub ograniczenia takiej
sprzedazy na rzecz grupy klientow zastrzezonych dla
dostawcy lub przydzielonych przez dostawce wytacznie
jednemu nabywcy lub ograniczonej liczbie innych
nabywcéw,

— ograniczenia sprzedazy czynnej lub biernej dokonywane;j
przez dystrybutoréw dziatajagcych w systemie dystrybucji
selektywnej lub ich klientbw na rzecz nieautoryzowanych
dystrybutorow zlokalizowanych na terytorium, na ktorym
prowadzony jest system dystrybucji selektywnej,

— ograniczenia dotyczacego miejsca prowadzenia dziatalnosci
dystrybutorow  dziatajacych ~ w systemie  dystrybucji
selektywnej,

— ograniczenia  dystrybutorom  hurtowym  dziatajacym
w systemie dystrybucji selektywnej mozliwosci prowadzenia

sprzedazy czynnej lub biernej na rzecz uzytkownikéw
koncowych,

10

PL



PL

d)

(i)

(iii)

— ograniczenia uprawnienia do czynnego lub biernego
sprzedawania komponentow, dostarczanych w celu ich
wbudowania, klientom, ktorzy wykorzystaliby je w celach
wytwarzania tego samego rodzaju towaréw jak te
wyprodukowane przez dostawce;

ograniczenie wzajemnych dostaw miedzy dystrybutorami dzialajgcymi
w systemie dystrybucji selektywnej na tych samych lub r6znych
poziomach obrotu;

ograniczenie dystrybutorom detalicznym  dziatajacym  w systemie
dystrybucji selektywnej mozliwosci prowadzenia sprzedazy czynnej lub
biernej na rzecz uzytkownikdw koncowych, z wyjatkiem sytuacji,
0 ktérej mowa w art. 4 lit. ¢) ppkt (i) tiret pierwsze;

w przypadku gdy dostawca nie prowadzi ani systemu dystrybucji wylaczne;,
ani selektywnej, ograniczenie terytorium, na ktorym nabywca moze czynnie
lub biernie sprzedawac towary lub ustugi objete porozumieniem, lub grupy
klientow, ktorym nabywca moze czynnie lub biernie sprzedawac takie towary
lub ustugi, z wyjatkiem:

(i)

(i)

(i)
(iv)

ograniczenia sprzedazy czynnej dokonywanej przez nabywce¢ lub
nabywce ijego klientdw, ktoérzy zawarli porozumienie dystrybucyjne
Z dostawcg lub ze strong, ktorej dostawca przyznal prawa do dystrybucji,
na terytorium zastrzezonym dla dostawcy lub przydzielonym przez
dostawce wyltacznie jednemu nabywcy lub ograniczonej liczbie
nabywcow lub ograniczenia takiej sprzedazy na rzecz grupy klientow
zastrzezonych dla dostawcy lub przydzielonych przez dostawce
wylgcznie jednemu nabywcy lub ograniczonej liczbie innych nabywcow,

ograniczenia sprzedazy czynnej lub biernej dokonywanej przez nabywce
lub jego klientbw na rzecz nieautoryzowanych dystrybutoréw
zlokalizowanych na terytorium, na ktéorym dostawca prowadzi system
dystrybucji selektywnej towarow lub ustug objetych porozumieniem,

ograniczenia dotyczacego miejsca prowadzenia dzialalno$ci nabywcy,

ograniczenia nabywcy hurtowemu mozliwosci prowadzenia sprzedazy
czynnej lub biernej na rzecz uzytkownikoéw koncowych,

ograniczenia uprawnienia nabywcy do czynnego lub biernego
sprzedawania komponentéw, dostarczanych w celu ich wbudowania,
klientom, ktorzy wykorzystaliby je w celach wytwarzania tego samego
rodzaju towardw jak te wyprodukowane przez dostawce;

ograniczenie, uzgodnionego miedzy dostawcg komponentow a nabywca, ktory
je wbudowuje, prawa dostawcy do sprzedazy komponentdw jako czesci
zamiennych uzytkownikom koncowym, zaktadom naprawczym, hurtownikom
lub innym ushlugodawcom, ktérym nabywca nie powierzyl napraw lub
serwisowania swoich towarow.
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Artykut 5
Wykluczone ograniczenia

1. Wylaczenie, o ktorym mowa wart. 2, nie ma zastosowania do nastepujacych
zobowigzan zawartych w porozumieniach wertykalnych:

a)  jakikolwiek bezposredni lub posredni zakaz konkurowania, ktérego czas
trwania jest nieokreslony lub przekracza piec lat;

b) jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie zobowigzanie skutkujace zakazem
wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy przez nabywce towarow lub
ustug po zakonczeniu obowigzywania porozumienia;

c)  jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie zobowigzanie skutkujace zakazem
sprzedazy produktow  okreslonych konkurujacych dostawcéw  przez
dystrybutorow dziatajacych w systemie dystrybucji selektywnej;

d) jakiekolwiek bezposrednie Iub posrednie zobowigzanie przewidujace, ze
nabywcy ustug posrednictwa internetowego nie moga oferowac, sprzedawac
ani odsprzedawa¢ uzytkownikom koncowym towarow Ilub ustug na
korzystniejszych warunkach przy uzyciu konkurencyjnych ustug posrednictwa
internetowego.

2. W drodze odstepstwa od ust. 1 lit. a) okres pigciu lat nie ma jednak zastosowania,
gdy towary lub ustugi objete porozumieniem sa sprzedawane przez nabywce
w lokalach i na terenie, ktorych wiascicielem jest dostawca lub ktore dostawca
wynajmuje lub dzierzawi od o0s6b trzecich niezwigzanych z nabywca, pod
warunkiem ze okres trwania zakazu konkurowania nie przekracza okresu
zajmowania przez nabywce tych lokali 1 terenu.

3. W drodze odstepstwa od ust. 1 lit. b) wytaczenie przewidziane w art. 2 stosuje si¢ do
jakiegokolwiek bezposredniego Ilub posredniego zobowigzania skutkujgcego
zakazem wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy przez nabywce¢ towarow
lub ustug po zakonczeniu obowigzywania porozumienia, o ile spetniono nastepujgce
warunki:

a) zobowigzanie dotyczy towarow lub ustug, ktore konkurujg z towarami lub
ustugami obj¢tymi porozumieniem;

b)  zobowigzanie jest ograniczone do lokalu iterenu, na ktérym nabywca
prowadzi dziatalno$¢ w trakcie obowigzywania porozumienia;

C) zobowigzanie jest niezbedne do ochrony know-how przekazanego nabywcy
przez dostawce;

d) czas obowigzywania zobowigzania jest ograniczony do jednego roku po
zakonczeniu obowigzywania porozumienia.

Ustep 1 lit. b) nie narusza mozliwo$ci nalozenia ograniczenia, ktore nie ma limitu
czasowego na stosowanie i ujawnianie know-how, ktore nie przeszio do domeny
publicznej.

Artykut 6
Niestosowanie niniejszego rozporzadzenia

Na mocy art. 1a rozporzadzenia nr 19/65/EWG Komisja moze w drodze rozporzadzenia
uzna¢, ze niniejszego rozporzadzenia nie stosuje si¢ do porozumien wertykalnych
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zawierajacych okreslone ograniczenia dotyczace rynku wilasciwego, jezeli rownoleglte sieci
podobnych ograniczen wertykalnych obejmujg ponad 50 % tego rynku.

Artykut 7
Stosowanie progu udzialu w rynku

Do celéw stosowania progow udziatu w rynku przewidzianych w art. 3 stosuje si¢ nastgpujace
zasady:

a) udzial dostawcy wrynku wylicza si¢ na podstawie danych dotyczacych
warto$ci sprzedazy rynkowej, audzial nabywcy wrynku — na podstawie
danych dotyczacych wartosci zakupow rynkowych. Jezeli dane dotyczace
wartosci sprzedazy rynkowej lub wartos$ci zakupow rynkowych sg niedostgpne,
udziat przedmiotowych przedsigbiorstw w rynku mozna ustali¢ na podstawie
szacunkow opartych na innych wiarygodnych informacjach rynkowych, w tym
dotyczacych wielkosci sprzedazy i zakupow rynkowych;

b)  udzialy w rynku oblicza si¢ na podstawie danych dotyczacych poprzedniego
roku kalendarzowego;

C)  udzial dostawcy w rynku obejmuje wszelkie towary lub ustugi dostarczone na
potrzeby sprzedazy dystrybutorom zintegrowanym wertykalnie;

d) jezeli poczatkowo udziat w rynku nie przekracza 30 %, ale pozniej wzrasta
powyzej tej wielko$ci, wylaczenie przewidziane w art. 2 stosuje si¢ rowniez
przez okres dwoch lat kalendarzowych nastepujacych po uptywie roku,
w ktorym prog 30 % zostat przekroczony po raz pierwszy;

e) udzial wrynku przedsigbiorstw, o ktorych mowa w art. 1 ust. 2 akapit drugi
lit. e), =zalicza si¢ wczesciach roéwnych kazdemu przedsigbiorstwu
dysponujagcemu prawami lub uprawnieniami wymienionymi w art. 1 ust. 2
akapit drugi lit. a).

Artykut 8
Zastosowanie progu obrotu

1. Do celow obliczenia catkowitego obrotu rocznego w rozumieniu art. 2 ust. 2 sumuje
si¢ obrot osiggnigty w poprzednim roku obrotowym przez dang strong porozumienia
wertykalnego i obrot osiagniety przez jej przedsigbiorstwa powiazane w odniesieniu
do wszystkich towarow i ustug, z wylaczeniem wszelkich podatkéw i innych optat.
Do tego celu nie uwzglednia si¢ transakcji migdzy strong porozumienia
wertykalnego i jej przedsigbiorstwami powigzanymi ani dokonywanych migdzy tymi
przedsiebiorstwami powigzanymi.

2. Wylaczenie przewidziane w art. 2 ma nadal zastosowanie, jezeli w dowolnym
okresie dwoch kolejnych lat obrotowych prog catkowitego rocznego obrotu jest
przekroczony o nie wigcej niz 10 %.

Artykut 9
OKres przejsciowy

Zakaz przewidziany w art. 101 ust. 1 Traktatu nie ma zastosowania w okresie od dnia 1
czerwca 2022 r. do dnia 31 maja 2023 r. w odniesieniu do porozumien obowigzujacych
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wdniu 31 maja 2022r., ktore nie speilniaja warunkow wylaczenia przewidzianych
W niniejszym rozporzadzeniu, ale ktore w dniu 31 maja 2022 r. spetniaty warunki wytaczenia
przewidziane w rozporzadzeniu (WE) nr 330/2010.

Artykut 10
Okres obowigzywania
Niniejsze rozporzadzenie wchodzi w zycie z dniem 1 czerwca 2022 r.

Niniejsze rozporzadzenie traci moc z dniem 31 maja 2034 r.

Niniejsze rozporzadzenie wigze w catosci 1jest bezposrednio stosowane we wszystkich
panstwach cztonkowskich.

Sporzadzono w Brukseli dnia [...] 1.

W imieniu Komisji
Przewodniczgca

[.]
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